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ВСТУП 

 

Однією із ключових позицій стратегічного розвитку України є активізація 

зовнішньоекономічної діяльності. Вирішити це завдання можуть фахівці, які 

володіють потужним комплексом знань з основних проблем 

зовнішньоекономічної діяльності, здатністю аналізувати і оцінювати результати 

зовнішньоекономічної діяльності, грамотно і обґрунтовано приймати 

управлінські рішення. 

«Основи зовнішньоекономічної діяльності» є вибірковою дисципліною 

освітньої програми «Бізнес-маркетинг та інтернет-комунікації», вивчення якої 

передбачає формування системи знань про сутність зовнішньоекономічної 

діяльності, види, форми, механізми та інструменти державного впливу на різні її 

напрямки; створює основу для визначення шляхів регулювання 

зовнішньоекономічної діяльності відповідно до тенденцій соціально-

економічного розвитку України, а також вимог глобалізації світової економіки. 

Мета курсу: формування у здобувачів вищої освіти системи теоретичних 

знань з об’єктивних закономірностей, умов, процесів і особливостей 

зовнішньоекономічної діяльності, а також набуття умінь та навичок їх 

практичного використання. 

Основні завдання курсу:  

надання майбутнім фахівцям теоретичних знань щодо сутності 

зовнішньоекономічної діяльності, цілей, мотивів і передумов її виникнення, 

правового та економічного середовища розвитку;  

–засвоєння категоріального апарату, що застосовується для аналізу 

процесів та явищ зовнішньоекономічної діяльності; 

–набуття знань про основні види та форми зовнішньоекономічної 

діяльності;  

–усвідомлення економічної природи комерційних операцій на зовнішніх 

ринках;  

–вивчення принципів укладання та виконання угод;  

–формування у здобувачів вищої освіти розуміння механізмів регулювання 

зовнішньоекономічної діяльності;  

–проведення економічного аналізу ЗЕД підприємства, визначення її 

ефективності. 

Під час вивчення дисципліни здобувач вищої освіти має набути або 

розширити наступні загальні компетентності, передбачені освітньою 

програмою: 

ЗК5.Визначеність і наполегливість щодо поставлених завдань і взятих 

обов’язків. 

Під час вивчення дисципліни ЗВО має досягти або вдосконалити наступні 

програмні результати навчання (ПРН), передбачені освітньою програмою: 

ПРН13.Відповідати за результати своєї діяльності, виявляти навички 

підприємницької та управлінської ініціативи. 
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У результаті вивчення навчальної дисципліни здобувач вищої освіти 

повинен:  

знати: 

–особливості організації зовнішньоекономічної діяльності у сучасних 

умовах розвитку національної економіки; 

–основні напрями і показники розвитку зовнішньоекономічної діяльності; 

–систему регулювання зовнішньоекономічної діяльності; 

–особливості застосування митно-тарифних і нетарифних методів 

регулювання зовнішньоекономічної діяльності; 

–види зовнішньоекономічних операцій та принципи укладання угод; 

–структуру і зміст зовнішньоекономічних контрактів; 

–валютне регулювання зовнішньоекономічної діяльності; 

–міжнародні розрахунки і банківське обслуговування 

зовнішньоекономічної діяльності; 

–методологічні підходи щодо аналізу та оцінки ефективності 

зовнішньоекономічної діяльності. 

вміти: 

–здійснювати економічний аналіз зовнішньоекономічної діяльності 

підприємства; 

–оцінювати позиції суб’єктів господарювання на світовому рівні та 

обґрунтовано приймати управлінські рішення щодо подальшого здійснення 

зовнішньоекономічної діяльності; 

–користуватися нормативно-правовою базою регулювання 

зовнішньоекономічної діяльності України; 

–укладати зовнішньоекономічні контракти згідно з діючою нормативно-

правовою базою; 

–розраховувати митну вартість товару; 

–обчислювати обов’язкові податки при здійсненні зовнішньоекономічної 

діяльності; 

–розраховувати ефективність зовнішньоекономічної діяльності 

підприємства та окремих зовнішньоекономічних угод (експортних, імпортних 

тощо); 

–проводити діагностику проблем, пов’язаних зі здійсненням 

зовнішньоекономічної діяльності, та знаходити шляхи їх вирішення. 
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Тема 1. Сутність та особливості зовнішньоекономічної діяльності 

1. Сутність, причини і передумови розвитку зовнішньоекономічної 

діяльності. 

2. Принципи здійснення зовнішньоекономічної діяльності. 

3. Суб’єкти та об’єкти зовнішньоекономічної діяльності. 

4. Фактори, що впливають на організацію ЗЕД підприємства. 

5. Нормативно-правове забезпечення зовнішньоекономічної діяльності. 

 

1. Сутність, причини і передумови розвитку зовнішньоекономічної 

діяльності 

 

задоволення потреб споживачів за рахунок 

вітчизняного виробництва 

поняття є більш загальним і включає як 

форми реалізації міждержавних 

відносин у галузі виробничого, 

торгового та науково-технічного 

співробітництва і валютно-фінансових 

відносин, так і сукупність 

зовнішньоекономічних операцій 

підприємств, організацій різних форм 

власності 

Економіка  

 

Сектор 

внутрішньої 

економіки 

вихід на міжнародні ринки товарів та послуг, 

факторів виробництва з метою підвищення 

загальноекономічного добробуту країни 

застосовується переважно для 

характеристики 

зовнішньоекономічних операцій на 

мікрорівні (підприємств, організацій, 

об’єднань), операцій, метою яких було 

отримання прибутку в умовах 

самоокупності; 

Зовнішньоекономічні зв’язки 

(ЗЕЗ) держави 

Сектор зовнішньої 

економіки 

Зовнішньоекономічна 

діяльність підприємств (ЗЕД) 

–пов’язана з міжнародною виробничою 

і науково-технічною кооперацією, 

експортом та імпортом продукції, 

виходом підприємства на зовнішній 

ринок 

–є складовою загальної діяльності 

підприємства, а отже, 

взаємопов’язаною з нею і спільно 

вмотивованою; 

–має суттєву специфіку – здійснюється 

на міжнародному рівні, у взаємозв’язку 

з суб’єктами господарювання інших 

країн 

–комплексна система різнобічних форм 

міжнародного співробітництва держав 

та суб’єктів у різних галузях економіки; 

–в історичному аспекті є продуктом 

цивілізації, оскільки виникають з 

появою держави і еволюціонують 

водночас з її розвитком; 

–в економічному аспекті це операції, 

які пов’язані з обігом товарів, послуг, 

грошових коштів і капіталу між 

різними економічними і валютними 

зонами 
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комплекс дій контрагентів різних країн з підготовки, укладання і виконання торгової, 

інвестиційної чи іншої угоди економічного характеру 

спосіб включення економіки кожної країни до 

системи світового господарства, а отже, і до процесів 

міжнародного поділу праці та міжнародної 

кооперації, що особливо актуально в умовах 

зростаючих тенденцій до глобалізації 

Зовнішньоекономічні зв’язки  

 

міжнародні економічні зв’язки, які представлені сукупністю різних форм, засобів, 

методів зовнішньоторгових, науково-технічних, виробничих, валютно-фінансових, 

кредитних відносин між країнами 

господарська діяльність суб’єктів господарювання, 

яка у процесі її здійснення потребує перетину 

митного кордону України майном та/або робочою 

силою 

діяльність суб’єктів господарської діяльності України 

та іноземних суб’єктів господарської діяльності, 

побудована на взаємовідносинах між ними, що має 

місце як на території України, так і за її межами 

Поняття зовнішньоекономічної діяльності у 

законодавстві України 

Зовнішньоекономічна операція (ЗЕО)  

Господарський 

кодекс України 

ЗУ «Про 

зовнішньоекономічну 

діяльність», ст.1 

регіональний і 

глобальний аспект 

ЗЕД 

ЗЕД підприємства 

ЗЕД України 

сфера господарської діяльності, пов’язана з 

міжнародною виробничою і науково-технічною 

кооперацією, експортом та імпортом продукції, 

виходом підприємства на зовнішній ринок 

процес розвитку господарських зв’язків між 

національними суб’єктами суспільного виробництва 

та їх іноземними контрагентами на території України 

та за її межами 

Основні аспекти зовнішньоекономічної діяльності 
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–нерівність економічного розвитку різних країн; 

–відмінності в сировинних ресурсах; обмеженість ресурсної бази окремих країн; 

–відмінності у людських ресурсах; 

–нерівномірність розміщення фінансових ресурсів (функціонування світового 

інвестиційного ринку); 

–характер політичних відносин; 

–низький рівень науково-технічного розвитку; 

–специфіка географічного положення, природних і кліматичних умов; 

–активна та цілеспрямована роль держави щодо втягнення країни в систему глобальної 

світової економіки; 

–жорстке міжнародне регулювання ЗЕД 

 

–сприяє вирівнюванню рівня економічного розвитку національного та світового; 

–виконує співставлення національних та світових витрат виробництва; 

–реалізує переваги міжнародного розподілу праці (МРП) та сприяє підвищенню 

ефективності національної економіки 

Основні причини, які стимулюють розвиток 

зовнішньоекономічних зв’язків 

 

Завдання зовнішньоекономічної діяльності 

–одержання валютної виручки від експорту; 

–підвищення технічного рівня виробництва за рахунок імпорту сучасної техніки і 

технології; 

–довгострокове виробниче співробітництво між іноземними партнерами по спільній 

діяльності в виробництві конкурентоспроможної продукції та виходу з нею на світові 

ринки; 

–підвищення рівня та якості життя 

–поглиблення міжнародного поділу праці; 

–економія суспільної праці; 

–інтенсивний і раціональний обмін результатами праці; 

–зміцнення економічних, політичних, наукових, технічних, культурних та інших 

зв’язків; 

–збільшення числа країн світу, що створюють ринкову економіку; 

–успішне функціонування міжнародних корпорацій 

Вплив ЗЕД на розвиток національної економіки 

Функції зовнішньоекономічної діяльності 
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–інформаційно-консультативні структури; 

–кредитно-банківські системи; 

–страхові фірми; 

–організовані товарні ринки; 

–оптово-посередницькі фірми; 

–транспортно-експедиторські служби 

–суверенітет; 

–територіальна цілісність і політична незалежність держав; 

–суверенна рівність усіх держав; 

–ненапад і невтручання у внутрішні справи; 

–взаємна і справедлива вигода; 

–мирне співіснування; рівноправність і самовизначення народів; 

–мирне врегулювання спорів; 

–усунення несправедливості, що виникає внаслідок застосування сили і позбавлення 

нації засобів для її нормального розвитку 

–добросовісне виконання міжнародних зобов’язань 

–повага прав людини і основних свобод 

–відсутність прагнення до гегемонії у сферах впливу 

–сприяння міжнародній соціальній справедливості 

–міжнародне співробітництво у цілях розвитку 

–вільний доступ до і від морів для країн, що не мають моря на своїй території 

Матеріальна основа ЗЕД 

 

зовнішньоекономічний комплекс країни 

–прийнята на IV спеціальній сесії Генеральної асамблеї ООН у 1974 р.; 

–містить найбільш повний перелік принципів організації міжнародних економічних 

відносин 

Хартія економічних прав і обов’язків держав 

Інфраструктура ЗЕД 

сукупність галузей, підгалузей, об’єднань, підприємств і організацій, які виробляють 

продукцію на експорт чи використовують імпортну продукцію та здійснюють інші 

види і форми ЗЕД 

2. Принципи здійснення зовнішньоекономічної 

діяльності 

Принципи організації міжнародних економічних відносин 
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Принципи ЗЕД 

принцип суверенітету народу України у здійсненні зовнішньоекономічної 

діяльності 

–виключне право народу України самостійно та незалежно здійснювати 

зовнішньоекономічну діяльність на території України, керуючись законами, що 

діють на території України; 

–обов’язок України неухильно виконувати всі договори і зобов’язання України в 

галузі міжнародних економічних відносин 

Принципи ЗЕД Європейського Союзу 

Біла книга 1985 р. 

–контроль і оформлення документів на товари, що перетинають національні кордони; 

–свобода пересування осіб для працевлаштування або постійне місце проживання у 

будь-якій країні; 

–уніфікація технічних норм і стандартів; 

–відкриття споживчих ринків; 

–лібералізація фінансових послуг; 

–поступове відкриття ринку інформаційних послуг; 

–лібералізація транспортних послуг; 

–створення сприятливих умов для промислового співробітництва з урахуванням 

законодавства про права на інтелектуальну і промислову власність; 

–усунення фіскальних бар’єрів 

принцип юридичної рівності і недискримінації 

–рівність перед законом всіх суб’єктів зовнішньоекономічної діяльності, 

незалежно від форм власності, в тому числі держави, при здійсненні 

зовнішньоекономічної діяльності; 

–заборона будь-яких, крім передбачених Законодавством, дій держави, 

результатом яких є обмеження прав і дискримінація суб’єктів 

зовнішньоекономічної діяльності, а також іноземних суб’єктів господарської 

діяльності за формами власності, місцем розташування та іншими ознаками; 

–неприпустимість обмежувальної діяльності з боку будь-яких її суб’єктів 

Закон України «Про зовнішньоекономічну діяльність» (ст. 2) 

принцип свободи зовнішньоекономічного підприємництва 

–право суб’єктів зовнішньоекономічної діяльності добровільно вступати у 

зовнішньоекономічні зв’язки; 

–право суб’єктів зовнішньоекономічної діяльності здійснювати її в будь-яких 

формах, які прямо не заборонені чинними законами України; 

–обов’язок додержувати при здійсненні зовнішньоекономічної діяльності 

порядку, встановленого законами України; 

–виключне право власності суб’єктів зовнішньоекономічної діяльності на всі 

одержані ними результати зовнішньоекономічної діяльності 
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Принципи ЗЕД 

принцип верховенства закону 

–регулювання зовнішньоекономічної діяльності тільки законами України; 

–заборона застосування підзаконних актів та актів управління місцевих органів, 

що у будь-який спосіб створюють для суб’єктів зовнішньоекономічної діяльності 

умови менш сприятливі, ніж ті, які встановлені законами України 

Загальні Специфічні 

невелика кількість загальновизнаних у 

всьому світі правил, які стали своєрідними 

загальновідомими істинами (аксіомами), 

яких дотримуються всі учасники 

міжнародних ділових операцій 

принцип еквівалентності обміну, неприпустимості демпінгу при ввезенні та 

вивезенні товарів 

принцип захисту інтересів суб’єктів ЗЕД  

Держава 

–забезпечує рівний захист інтересів всіх суб’єктів зовнішньоекономічної 

діяльності та іноземних суб’єктів господарської діяльності на її території згідно з 

законами України; 

–здійснює рівний захист всіх суб’єктів зовнішньоекономічної діяльності України 

за межами України відповідно до норм міжнародного права; 

–здійснює захист державних інтересів України як на її території, так і за її межами 

лише відповідно до законів України, умов підписаних нею міжнародних 

договорів та норм міжнародного права 

закріплені у відповідних 

міжнародних правових актах і є 

обов’язковими для виконання усіма 

державами, які підписали той чи 

інший акт 

Провідні загальні принципи ЗЕД 

науковість 

системність 

взаємовигода 

розвиток зовнішньоекономічної діяльності відповідно до 

об’єктивних економічних законів – дотримання цього принципу в 

практиці управління міжнародними діловими операціями 

передбачає передусім виявлення організацією попиту і пропозиції 

на її продукцію за кордоном, рівня цін, співвідношення їх із 

витратами у країні-експортері тощо 

 

означає насамперед, що між окремими її складовими існують стійкі 

взаємозв’язки: 

–якість товару, базисні умови поставки і ціна; 

–валюта ціни, валюта розрахунку і форми платежу; 

–терміни поставок і транспортні умови; 

–предмет контракту й арбітраж тощо; 

–час між укладанням і виконанням контрактів 

кожен учасник міжнародних операцій отримує свій прибуток –

дотримання принципу взаємовигідності вимагає ретельного аналізу 

й обліку, розмежування різних потоків доходів і витрат 
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3. Суб’єкти та об’єкти зовнішньоекономічної діяльності 

 

громадяни України, іноземні громадяни та особи без 

громадянства, які мають цивільну правоздатність і 

дієздатність згідно з законами України й постійно 

проживають на території України 

спільні підприємства за участю суб’єктів господарської діяльності України та 

іноземних суб’єктів господарської діяльності, зареєстровані як такі в Україні і які 

мають постійне місцезнаходження на території України 

Систематизація суб’єктів ЗЕД 

За дієздатністю 
Фізичні особи: підприємці, наймані працівники, туристи 

об’єднання фізичних, юридичних, фізичних і юридичних осіб, які не є 

юридичними особами згідно з законами України, але які мають постійне 

місцезнаходження на території України і яким цивільно-правовими законами 

України не заборонено здійснювати господарську діяльність 

фізичні особи 

підприємства, організації та об’єднання всіх видів, 

включаючи акціонерні та інші види господарських 

товариств, асоціації, спілки, концерни, консорціуми, 

торговельні доми, посередницькі та консультаційні 

фірми, кооперативи, кредитно-фінансові установи, 

міжнародні об'єднання, організації та інші, в тому числі 

юридичні особи, майно та/або капітал яких є повністю у 

власності іноземних суб’єктів господарської діяльності 

Суб’єкти ЗЕД (Закон України «Про зовнішньоекономічну діяльність») 

Юридичні особи організації фірми корпорації асоціації 

За способом 

привласнення 

результатів 

діяльності і 

відповідальності 

Держава 

Міждержавні організації 

Міжнародні 

організації 

Власники (засновники підприємств) 

Наймані робітники (працівники, 

що працюють за контрактом) 

юридичні особи, 

зареєстровані як такі 

в Україні і які мають 

постійне 

місцезнаходження на 

території України 

структурні одиниці іноземних суб’єктів господарської діяльності, які не є 

юридичними особами згідно з законами України (філії, відділення, тощо), але 

мають постійне місцезнаходження на території України 

інші суб’єкти господарської діяльності, передбачені законами України. Україна, в 

особі її органів, місцеві органи влади і управління в особі створених ними 

зовнішньоекономічних організацій, які беруть участь у ЗЕД, а також інші держави, 

які беруть участь у господарській діяльності на території України, діють як юридичні 

особи згідно з законами України 
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Приклад. Якщо в разі імпорту яблук з країни «А» і країни 

«Б», країні «Б» не надано той же режим, який наданий країні 

«А», принцип режиму найбільшого сприяння буде 

порушений. 

–розширення ринку збуту своєї продукції за національні межі з метою збільшення 

прибутку; 

–закупка необхідної сировини, комплектуючих виробів, нових технологій і 

обладнання; 

–залучення інжинірингових та інших послуг для потреб виробництва, з урахуванням 

їх унікальності, вищої якості і нижчих цін порівняно з внутрішнім ринком; 

–залучення іноземних інвестицій з метою модернізації виробництва, зміцнення 

експортного потенціалу і конкурентних позицій на світових товарних ринках; 

–участь у міжнародному поділі праці, спеціалізації і кооперуванні виробництва з 

метою успішного розвитку своєї економіки 

Правові режими ЗЕД 

Режим 

найбільшого 

сприяння 

Застосовується до територій спеціальних економічних зон, 

територій митних союзів. 

Застосовується в разі підписання відповідного міжнародного 

договору. 

результати науково-технічного та виробничого співробітництва, які набувають при 

міжнародному обміні вартість, тобто стають товаром 

Спеціальний 

режим 

Основні мотиви розвитку ЗЕД підприємств 

Об’єкти ЗЕД 

Національний 

режим 

Приклад. Якщо в разі імпорту яблук, імпортним товарам не 

буде надано той же недискримінаційний режим, який 

встановлений для вітчизняних товарів, принцип 

національного режиму буде порушений. 

матеріально-речова 

продукція 

послуги 
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4. Фактори, що впливають на організацію ЗЕД підприємства 

 
 

 

1) масштаби ЗЕД;  

2) витрати;  

3) складність продукції;  

4) досвід;  

5) контроль 

Фактори прямого впливу 

–споживачі; 

–постачальники; 

–конкуренти; 

–рівень державного регулювання та 

підтримки зовнішньоекономічної діяльності 

підприємства; 

–законодавство у сфері ЗЕД; 

–рівень розвитку бізнес середовища 

всередині країни; 

–загальний макроекономічний стан країни; 

–рівень науково-технічного прогресу галузі; 

–наявність кадрів відповідного фаху та 

кваліфікації 

Фактори, що впливають на організацію та розвиток ЗЕД 

внутрішні 

 

1) економічна свобода;  

2) конкуренція;  

3) присутність у країні;  

4) ризики 

Фактори непрямого впливу 

–стан зовнішньоекономічних 

зв’язків держави; 

–міжнародна політична 

ситуація; 

–митно-тарифна політика та 

соціально-культурні 

особливості інших країн; 

–природно-кліматичні умови 

–галузева приналежність; 

–розмір підприємства; 

–рівень технічного та програмного забезпечення підприємства; 

–рівень ресурсного забезпечення підприємства; 

–рівень спеціалізації, номенклатура продукції; 

–стратегія роботи на зовнішньому ринку; 

–кваліфікація персоналу, задіяного у сфері зовнішньоекономічної діяльності; 

–гнучкість системи управління зовнішньоекономічною діяльністю; 

–обсяги та види зовнішньоекономічної діяльності; 

–якість і швидкість одержання інформації, що стосується зовнішньоекономічної 

діяльності 

зовнішні 

Зовнішні фактори розвитку ЗЕД 

Фактори внутрішнього порядку 
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5. Нормативно-правове забезпечення зовнішньоекономічної 

діяльності 

 
 

–Про зовнішньоекономічну діяльність (від 16 квітня 1991 року № 959/ХІІ. Редакція 

від 04.03.2023, підстава – 2881-IX); 

–Про режим іноземного інвестування (від 19 березня 1996 року № 94/96- ВР. Редакція 

від 17.08.2022, підстава –2463-IX); 

–Про міжнародні договори України (від 29 червня 2004 року № 19065-ІV. Редакція 

від 15.03.2022, підстава – 2042-IX); 

–Про регулювання товарообмінних (бартерних) операцій у сфері 

зовнішньоекономічної діяльності (від 23 грудня 1998 року № 351-XIV». Редакція від 

13.02.2020, підстава – 440-IX); 

– Про валюту і валютні операції (від 21 червня 2018 року№ 2473-VIII. Редакція від 

01.04.2023, підстава – 2888-IX); 

–Про бухгалтерський облік та фінансову звітність в Україні (від 17 липня 1999 року 

№ 996-ХІV. Редакція від 10.08.2022, підстава –2435-IX) 

–визначено основи ведення зовнішньоекономічної діяльності; 

–є загальним нормативно-правовим документом, що регулює ряд питань, пов’язаних 

зі здійсненням господарських операцій підприємствами на закордонних ринках 

товарів і послуг, капіталу тощо; 

–окреслено види та суб’єктів, принципи здійснення та правила регулювання 

зовнішньоекономічної діяльності; 

–особливості укладання зовнішньоекономічних договорів (контрактів) та правила 

оподаткування і принципи митного регулювання діяльності суб’єктів 

господарювання; 

–розкрито ведення розрахунків та кредитування суб’єктів зовнішньоекономічної 

діяльності, страхування і ліцензування, відповідальність та порядок розгляду спорів 

при здійсненні зовнішньоекономічних операцій 

Кодекси 

–Господарський кодекс України; 

–Цивільний кодекс України; 

–Митний кодекс України; 

–Податковий кодекс України 

Закони України  

Закон України «Про зовнішньоекономічну діяльність» 



16 

 

Тема 2. Основні напрями і показники розвитку 

зовнішньоекономічної діяльності  

1. Ознаки класифікації зовнішньоекономічних зв’язків. 

2. Основні види зовнішньоекономічної діяльності. 

3. Форми зовнішньоекономічної діяльності. 

4. Характеристика основних показників розвитку зовнішньоекономічної 

діяльності. 

5. Суть та особливості зовнішньоекономічної політики країни. 
 

1. Ознаки класифікації зовнішньоекономічних зв’язків 

 

 

Класифікація зовнішньоекономічних зв’язків 

–між двома та більше організаціями; 

–в рамках регіону; 

–міжрегіональні; 

–світові 

2. За стадіями 

4. За структурою 

зв’язків 

3. За методами 

реалізації 

–промислове співробітництво; 

–науково-технічне співробітництво в області 

проектування та сфері збуту; 

–торгові зв’язки; 

–співробітництво в сфері послуг; 

–фінансове співробітництво 

 

–виконання спільних програм; 

–створення спільних підприємств; 

–виконання спеціального договору 

–наукові дослідження об’єктів; 

–виробничі зв’язки; 

–комерційні зв’язки на стадії реалізації 

5. За 

територіальним 

охопленням 

6. За кількістю 

суб’єктів 

–двосторонні; 

–багатосторонні 

1. За видами 

–міжфірмові зв’язки; 

–міжгалузеві; 

–горизонтальні (між однорідними підприємствами); 

–вертикальні (кожне підприємство робить свою роботу 

для виконання одного цілого); 

–змішані; 

–міждержавні 

 

–однопредметні; 

–багатопредметні 
7. За кількістю 

об’єктів 



17 

 

 
 

вкладення капіталу в цінні папери, вкладення капіталу в 

нерухомість, вкладення капіталу в підприємництво 

 

кредитування, страхування, обслуговування платежів, 

депозити та інші банківські операції 

За структурною ознакою 

фінансові 

зовнішньо-

торговельні 

–експорт; 

–імпорт; 

–транзит 

послуги (подорожі, інжиніринг, страхові послуги, 

інформаційний обмін, послуги зв’язку, транспортне 

обслуговування, роялті та ліцензійні послуги)  

товари (торгівля – купівля-продаж – зустрічна торгівля 

– бартер та ін. ) 

виробничі 

інвестиційні 

лізинг, кооперація, спільне підприємництво  

2. Основні види зовнішньоекономічної діяльності 

надання суб’єктами ЗЕД України послуг іноземним суб’єктам господарської 

діяльності, в тому числі: виробничих, транспортно-експедиційних, страхових, 

консультаційних, маркетингових, експортних, посередницьких, брокерських, 

облікових, агентських, консигнаційних, управлінських, аудиторських, 

юридичних, туристських та інших, що прямо і виключно не заборонені законами 

України 

Основні види зовнішньоекономічної діяльності (ст.4 ЗУ «Про ЗЕД») 

експорт та імпорт товарів, капіталів й робочої сили 

За напрямком 

товарного 

потоку 

інтелектуальна власність (франчайзинг, ноу-хау, 

консалтинг)  

надання вищезазначених послуг іноземними суб’єктами господарської 

діяльності суб’єктам ЗЕД України 

наукова, науково-технічна, науково-виробнича, виробнича, навчальна та інша 

кооперація з іноземними суб’єктами господарської діяльності; навчання та 

підготовка спеціалістів на комерційній основі 
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створення іноземними суб’єктами господарської діяльності зазначених установ 

на території України у випадках, передбачених законами України 

підприємницька діяльність на території України, пов’язана з наданням ліцензій, 

патентів, ноу-хау, торговельних марок та інших нематеріальних об'єктів 

власності з боку іноземних суб’єктів господарської діяльності 

міжнародні фінансові операції та операції з цінними паперами у випадках, 

передбачених законами України 

кредитні та розрахункові операції між суб’єктами ЗЕД та іноземними суб’єктами 

господарської діяльності 

спільна підприємницька діяльність між суб’єктами ЗЕД та іноземними 

суб’єктами господарської діяльності, що включає створення спільних 

підприємств різних видів і форм, проведення спільних господарських операцій та 

спільне володіння майном як на території України, так і за її межами 

організація та здійснення оптової, консигнаційної та роздрібної торгівлі на 

території України за іноземну валюту у передбачених законами України 

випадках 

 

аналогічна діяльність суб’єктів ЗЕД за межами України 

створення суб’єктами ЗЕД банківських, кредитних та страхових установ за 

межами України 

організація та здійснення діяльності в галузі проведення виставок, аукціонів, 

торгів, конференцій, симпозіумів, семінарів та інших подібних заходів, що 

здійснюються на комерційній основі, за участю суб’єктів ЗЕД 

товарообмінні (бартерні) операції та інша діяльність, побудована на формах 

зустрічної торгівлі між суб’єктами ЗЕД та іноземними суб’єктами господарської 

діяльності 

орендні, в тому числі лізингові, операції між суб’єктами ЗЕД та іноземними 

суб’єктами господарської діяльності 

операції з придбання, продажу, обміну валюти на валютних аукціонах, валютних 

біржах та на міжбанківському валютному ринку 

роботи на контрактній основі фізичних осіб України з іноземними суб’єктами 

господарської діяльності як на території України, так і за її межами; роботи 

іноземних фізичних осіб на контрактній оплатній основі з суб'єктами ЗЕД як на 

території України, так і за її межами 

інші види ЗЕД, не заборонені прямо і у виключній формі законами України 
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3. Основні форми зовнішньоекономічної діяльності 

 
 

експортно-імпортна діяльність, включаючи реекспорт та 

реімпорт, операції зустрічної торгівлі, торгові операції 

змагального типу 

зовнішня торгівля 

Основні напрямки зовнішньоекономічних операцій 

міжнародна 

торгівля 

 

укладання ліцензійних і франчайзингових угод, експорт-

імпорт інжинірингових та реінжинірингових послуг, 

консалтинг і наукоємний сервіс, лізинг тощо 

Форми, які передбачають 

вивезення капіталу 

Організаційні форми ЗЕД 

створення спільних підприємств, капіталовкладення в 

межах вільних економічних зон та ін. 

без вивезення капіталу 

міжнародний 

трансфер 

технологій 

міжнародні 

інвестиції 

з вивезенням капіталу (прямі 

інвестиції) 

іноземні філії і 

представництва компанії 

стратегічні альянси 

підрядне виробництво 

франчайзинг 

ліцензування 

управління за контрактом 

іноземні дочірні компанії 

Форми, які не передбачають 

вивезення капіталу 

–використовуються при високому 

ступені транснаціоналізації бізнесу 

компанії; 

–пов’язані з більш високим рівнем 

ризику; 

–компанія отримує більший контроль за 

результатами своєї діяльності; 

–прибутковість значно вище: 

передбачається участь у прибутку або 

новоствореної компанії, або в прибутку 

від виробництва відповідно до 

вкладених інвестицій 

–використовуються на початкових рівнях 

транснаціоналізації бізнесу; 

–характеризуються незначним ризиком 

здійснення міжнародних комерційних 

операцій; 

–рівень контролю за результатами 

зовнішньоекономічної діяльності 

невисокий; 

-використовуються на етапі пошуку 

надійних партнерів; 

–є досить гнучкими, оскільки, якщо 

компанія не задоволена своїми 

партнерами, вона може змінити їх в будь-

який момент 
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Форми зовнішньої торгівлі 

Різновиди зустрічної торгівлі: 

–бартерні угоди; 

–викуп застарілої техніки при збуті нових моделей 

(продаж автомобілів, сільгосптехніки, літаків, 

комп’ютерів, верстатів); 

–комплектація імпортованого устаткування частинами і 

деталями вітчизняного виробництва; 

–компенсаційні угоди передбачають відшкодування 

кредитів постачаннями продукції, отриманої в 

результаті інвестування коштів; 

–переробка давальницької сировини – фірма одержує 

сировину, виробляє з неї продукцію, а потім цією 

продукцією розраховується за сировину 

 

Реекспорт 

товарів і послуг 

Реімпорт товарів 

і послуг 

Імпорт товарів і 

послуг 

продаж з вивозом за кордон товарів і послуг: 

–товари, вироблені, вирощені чи добуті в країні; 

–товари, раніше ввезені з-за кордону, що були 

перероблені; 

–товари, переробка яких здійснювалась під митним 

контролем 

ввезення в країну товарів та послуг: 

–товари іноземного походження із країни-виробника 

або країни-посередника; 
–товари для подальшої переробки під митним контролем 

продаж та вивіз з країни раніше ввезених на її територію 

товарів, що не піддавались обробці 

Зустрічна 

торгівля 

Торгівля готовою 

продукцією 

Торгівля продукцією в 

розібраному вигляді 

Експорт товарів 

і послуг 

ввезення раніше вивезених за кордон товарів, які не 

піддавались обробці, тобто це експортні операції, що не 

відбулися;  

–повернення покупцем бракованого товару,  

–повернення товару, що не був проданий через аукціон,  

–повернення товару, не реалізованого через 

консигнаційні склади 

 

Постачання комплектного 

устаткування 

Зовнішня торгівля 

–торгівля якої-небудь країни з іншими країнами, що складається з оплачуваного ввозу 

(імпорту) і оплачуваного вивозу (експорту) товарів; 

–виступає складовим елементом міжнародної торгівлі 
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Управлінське консультування 

надання великою «батьківською» фірмою (франчайзером) дрібній фірмі (франчайзі) 

права на використання її технології, товарного знаку, фірмового стилю і т.п. 

Франчайзер на довгочасній основі допомагає у здійсненні господарських операцій, 

поставляючи напівфабрикати і комплектуючі вироби, надаючи управлінські послуги 

(допомогу, консультації) і технології. 

Управління за контрактом 

–спосіб направлення фірмою частини свого управлінського персоналу до іншої країни 

для надання підтримки іноземній фірмі чи виконання спеціалізованих управлінських 

функцій протягом встановленого періоду за певну плату; 

–спосіб виходу на зарубіжний ринок з мінімальним ризиком і отриманням доходів з 

самого початку діяльності 

–передбачає виконання певної роботи виконавцем (підрядчиком) за дорученням 

замовника на основі заздалегідь погоджених вимог (обсяги, терміни, якість); 

–звичайно здійснюється між фірмами, що знаходяться в прямій виробничій 

залежності; 

–різновидом підрядного кооперування є кооперування з метою створення єдиного 

кінцевого продукту. У цьому випадку фірми закріплюють за кожним учасником 

кооперування повну відповідальність за випуск певної частини виробу 

–надання ліцензій з оплатою продукцією, яка випускається по цих ліцензіях; 

–поставка виробничих ліній і заводів з оплатою продукцією, що виробляється на них; 

–спільне виробництво на основі спеціалізації; 

–спільне підприємство двох та більше іноземних партнерів; 

–франчайзинг 

це професійна діяльність, яка полягає у наданні незалежних і об'єктивних порад та 

технічної допомоги кваліфікованими спеціалістами фірмам, організаціям, окремим 

підприємцям (клієнтам) з метою сприяння останнім у визначенні та дослідженні 

управлінських проблем, пошуку варіантів їх оптимального розв'язання, методології 

впровадження рекомендацій 

Форми виробничої кооперації  

(за класифікацією Європейської економічної комісії ООН) 

Франчайзинг 

Підрядне виробництво 
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проста 

(невиняткова ) 

ліцензія 

ліцензіар надає ліцензіату виняткове (монопольне) 

право на використання винаходу в межах визначеної 

території; ліцензіар не має права далі продавати 

аналогічну ліцензію на вказаній території іншим 

особам, а також виробляти і продавати на цій території 

свою продукцію, яка є предметом виняткової ліцензії 

Ліцензія 

дозвіл, виданий патентовласником (ліцензіаром) іншій особі чи фірмі (ліцензіату) на 

промислове чи комерційне використання винаходу протягом визначеного терміну і за 

певну винагороду. 

Продаж ліцензій відбувається на основі ліцензійних угод – основна форма 

міжнародного науково-технічного обміну в сучасних умовах. 

ліцензіар дозволяє ліцензіату на певних умовах 

використовувати винахід чи секрет виробництва, 

залишаючи за собою право їх самостійного 

використання, надання ліцензій іншим фірмам 

твердо фіксована сума винагороди, виплачена 

одночасно; може проводитися як одноразово, або в 2-3 

прийоми; використовується, коли вартість ліцензії 

мала в порівнянні з вартістю обладнання або коли 

важко контролювати ліцензіата 

 

Основні форми виплати винагороди по ліцензійних угодах 

Види ліцензій 

виняткова 

ліцензія 

повна ліцензія під час продажу ліцензіату надаються виняткові права 

на її використання протягом періоду дії угоди 

роялті 

паушальні 

платежі 

комбінований 

платіж 

періодичні відрахування з доходів ліцензіата протягом 

періоду дії угоди; встановлюються у вигляді певних 

фіксованих ставок або у відсотках і виплачуються 

ліцензіатом за певні періоди (щорічно, щоквартально, 

щомісячно чи до визначеної дати). Використовується у 

випадку впевненості ліцензіара в ліцензіаті, при 

довгостроковому співробітництві 

передбачає виплату авансового паушального платежу 

при підписанні угоди і платежу роялті в залежності від 

об’єкта виробництва і реалізації 



23 

 

 

–це підприємства, що створюються шляхом об’єднання капіталів, що належать 

підприємцям декількох країн для здійснення спільної діяльності;  

–мають, як правило, статус самостійної юридичної особи вiдповiдно до законодавства 

приймаючої сторони; 

–являють собою складну форму міжнародного економічного співробітництва, що 

передбачає більш тісні зв’язки партнерів різних країн; 

–є так званою інтегрованою кооперацією, вищою формою виробничого кооперування 

підрозділ іноземної компанії, що представляє її інтереси; 

діє з метою забезпечення роботи компаній з іноземними 

інвестиціями 

Прямі інвестиції 

Іноземна філія 

–вкладання капіталу з метою придбання контролю над об’єктом розміщення капіталу; 

–володіння контрольним пакетом акцій зарубіжного підприємства є найвищим типом 

зобов’язань по відношенню до зовнішньоекономічних операцій. Таке володіння не 

лише передбачає право власності на доход з капіталу, але й більш інтенсивний обмін 

кваліфікованими фахівцями і новими технологіями між країнами; 

–різновидом прямого іноземного інвестування є створення спільних підприємств (СП) 

неакціонерне підприємство, що повністю або частково 

перебуває у власності інвестора 

Іноземне 

представництво 

компанії 

Спільні підприємства (СП) 

акціонерне підприємство у приймаючій країні, більше 

половини акцій якого «перебуває у власності іншого 

підприємства, яке має право призначати або усувати 

більшість членів адміністративних, управлінських або 

наглядових органів» 

Іноземні дочірні 

компанії 

Стратегічний альянс 

ділова угода про взаємовигідне співробітництво (кооперацію) двох або більше 

незалежних фірм для досягнення певних комерційних цілей, для отримання синергії 

об’єднаних і взаємодоповнюючих стратегічних ресурсів компанії 

Портфельні інвестиції 

–боргові зобов’язання і акції фірми; 

–відсутність контролю за діяльністю фірми, яка приймає інвестиції; 

–вдаються в основному з метою розв'язання фінансових завдань: отримання більш 

високого прибутку за рахунок короткострокових капіталовкладень 
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Кількісні показники 

характеризують раціональність використання коштів 

у сфері взаємовідносин 

Міжнародні комерційні операції, що носять 

забезпечуючий характер 

–міжнародні перевезення і транспортно-експедиторські операції;  

–операції зі зберігання і страхування вантажів;  

–розрахунково-фінансові операції;  

–митне оформлення вантажів;  

–дослідження кон’юнктури ринків і т. ін.  

відображають кількісні зміни у сфері ЗЕД або загальні 

обсяги зовнішньоекономічних операцій 

–обсяги експорту / імпорту; 

–обсяги накладних витрат на експорт / імпорт; 

–середній залишок коштів; 

–кількість отриманих рекламацій; 

–сума рекламацій; 

–кількість задоволених рекламацій; 

–зовнішньоторговельний оборот товарів і послуг: 

ЗТО = Е+ І 

Якісні показники 

4. Характеристика основних показників розвитку 

зовнішньоекономічної діяльності 

Абсолютні 

показники аналізу 

ЗЕД підприємства 

Відносні показники 

аналізу ЗЕД 

підприємства 

–індекси динаміки (індекси вартості, фізичного 

обсягу, ціни, кількості, структури); 

–коефіцієнти виконання зобов’язань з експорту та 

імпорту (за вартістю, фізичним обсягом, за ціною); 

–середня тривалість обороту експортної (імпортної) 

операції; 

–коефіцієнт віддачі коштів від експортних 

(імпортних) операцій 

Індекси динаміки 

Індекс стану балансу 

Індекс концентрації 

експорту 

темпи росту, темпи приросту обсягів експорту, 

імпорту або ЗТ обороту 

коефіцієнт покриття імпорту експортом: 

Іст.бал. = Е / І 

 

частка експорту певного виду продукції у сукупному 

виробництві даної продукції: І конц.Е = Еі / ВПі  

Якщо І конц.Е наближається до 100% – країна є 

світовим експортером даного виду продукції 

Економічні показники 
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ввезення товарів до країни 
обсяг імпорту 

товарів 

Індекс імпортної 

залежності 

Рівень 

самозабезпеченості 

показує, наскільки виробники даної країни можуть 

задовольнити потребу споживачів певного виду 

продукції в цій країні 

РС = ВП / С, 

де ВП – обсяги виробництва певного виду 

продукції; 

С – обсяги споживання 

 

вивезення товарів з країни 

Показники функціонування зовнішньоекономічних зв’язків країни 

питома вага імпорту у сукупному споживанні: 

І імп.залеж. = Іі / Сі  

Якщо І імп.залеж.= 100% – потреба країни у даній 

продукції повністю задовольняється імпортом. 

обсяг експорту 

товарів 

Показники обсягу зовнішньоекономічних зв’язків 

зовнішньоторго-

вельний оборот 

сукупний обсяг експорту-імпорту товарів за визначений 

період часу (як правило, за рік) 

генеральна 

торгівля 

реекспорт 

реімпорт 

офіційні валютні 

резерви 

зовнішні 

інвестиції 

вартість зовнішньоторговельного обороту та вартість 

транзитних товарів 

вивезення раніше завезеного товару 

ввезення раніше вивезених товарів 

перебувають у розпорядженні Центрального банку 

країни і використовуються для регулювання 

незбалансованості платіжного балансу з поточних 

операцій та руху капіталу 

це цінності, що вкладаються іноземними інвесторами в 

об’єкти інвестиційної діяльності з метою отримання 

прибутку або досягнення соціального ефекту 
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і = І / ВВП, 

де І – обсяги імпорту 

імпортна квота 

товарна 

структура 

географічна 

структура 

–розподіл зовнішньоекономічних операцій за групами 

країн і регіонами; 

–характеризує частку окремих країн, груп країн і регіонів 

у загальному обсязі світової торгівлі 

qе = Е / ВВП, 

де Е – обсяги експорту, грош.од.; ВВП – обсяги ВВП 

країни, грош.од.  

Показники структури зовнішньоекономічних зв’язків 

–це показники розподілу експорту й імпорту по 

основних товарних позиціях; 

–показує співвідношення різних груп товарів у 

загальному обсязі відповідних операцій 

експортна квота 

Показники інтегрованості країни 

зовнішньо-

торговельна 

квота 

qзт = ½(Е + І) / ВВП  

інституціональна 

структура 

розподіл зовнішньоекономічних зв’язків за суб’єктами 

та методами товарного обміну 

Гармонізована система опису і кодування товарів 

Перше видання – у 1988 році, друге – у 1992 році, третє – у 1996 році.  

1) сільськогосподарська сировина, продукти харчування;  

2) паливо, мінеральна сировина;  

3) хімічні продукти;  

4) машини, обладнання, транспортні засоби;  

5) промислові товари народного споживання.  

На базі цієї системи створені національні Номенклатури різних світових держав 
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–2 перші цифри означають групу товарної номенклатури зовнішньоекономічної 

діяльності (наприклад, 72 – чорні метали) 

–4 перші цифри вказують на товарну позицію (наприклад, 7201 – чавун переробний 

та дзеркальний, в чушках, болванках або інших первинних формах) 

–6 перших цифр визначають товарну підпозицію (наприклад, 720110 – чавун 

переробний нелегований з 0,5% або менше фосфору) 

–10 цифр, повний код товару, який зазначається у вантажній митній декларації і є 

товарною підкатегорією (наприклад, 7201101900 – чавун переробний нелегований, 

що містить більше 1 % маси кремнію) 

кожному товару присвоюється 10-значний код (для ряду товарів застосовується 14-

значний код), який надалі використовується при проведенні митних операцій, таких 

як декларування або стягнення митних зборів.  

Таке кодування застосовується з метою забезпечення однозначної ідентифікації 

товарів, що переміщуються через митний кордон України, а також для спрощення 

автоматизованої обробки митних декларацій та інших відомостей, наданих митним 

органам при здійсненні зовнішньоекономічної діяльності її учасниками. 

УКТ ЗЕД (Українська класифікація товарів 

зовнішньоекономічної діяльності) 

об’єднує всі товари за певною схемою, що є обов’язковою умовою для визначення 

режиму імпорту, експорту різних товарів, а також необхідно при заповненні 

податкової накладної 

–український варіант товарної класифікації, яка прийнята Всесвітньою митною 

організацією як основа для товарної класифікації в країнах Євросоюзу та інших 

державах; 

–систематизований перелік товарів, що дає змогу знаходити в ТН місце кожному 

товару і після цього присвоювати товару певне умовне позначення – «код товару» 

Для правильного визначення коду товару необхідно мати: 

Суть класифікатора 

Товарна номенклатура зовнішньоекономічної 

діяльності України (ТН ЗЕД) 

10-значний код товару за ТН ЗЕД 

–повний опис товару; 

–матеріал або сировину, з яких виготовлено продукцію, а також, за необхідності, – її 

хімічний склад; 

–призначення товару, його технічні характеристики; 

–галузь застосування 
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індекс відхилення структури експорту 

(імпорту) країни від структури 

світового експорту (імпорту), 

розраховується як абсолютне 

відхилення частки товару в експорті 

(імпорті) даної країни від його частки 

у світовому експорті (імпорті).  

Sij = Σ | hij – hi| / n, 

де hij – частка і-го товару в загальному 

експорті (імпорті) країни j;  

hi – частка і-го товару в загальному 

світовому експорті (імпорті);  

n – кількість досліджуваних груп 

–частка високотехнологічної продукції в експорті обробної промисловості  (більша 

15%); 

–частка продукції обробної промисловості у загальному експорті країни (не менша 

40%) 

Для порівняння структур країн 

1) індекс диверсифікації експорту 

(імпорту) 

характеризує стан світового ринку 

певного товару за такими ознаками, 

як кількість експортерів (імпортерів) 

та питома вага основного експортера 

(імпортера) (індекс Герфіндаля-

Гіршмана) 

Sk = √ Σ (Еki / Еk)2 

де Еki – обсяг експорту (імпорту) 

товару k країною і;  

Еk – обсяг світового експорту 

(імпорту) товару k 

Тзр. е. =
Езв.р.

Еб.р.
 × 100%, 

де ТЗР.Е – темпи зростання експорту; 

ЕЗВ.Р. – обсяг експорту у звітному році; 

ЕБ.Р. – обсяг експорту у базисному році 

Ефективність структури експорту країни 

2) індекс географічної 

концентрації експорту (імпорту) 

Показники динаміки зовнішньоекономічних зв’язків 

темпи зростання 

експорту 

темпи зростання 

зовнішньоторго-

вельного обороту 

темпи зростання 

імпорту 

Тзр. і. =
Ізв.р.

Іб.р.
 × 100%, 

де ТЗР.І – темпи зростання імпорту; 

ІЗв.Р. – обсяг імпорту у звітному році; 

Іб.Р.– обсяг імпорту у базисному році 

Тзр. зт. об. =
ЗТОзв.р.

ЗТОб.р.
 × 100%, 

де ТЗР.ЗТ.ОБ. – темпи зростання 

зовнішньоторговельного обороту; 

ЗТОЗ.В.Р.. – обсяг зовнішньоторговельного обороту у 

звітному році; 

ЗТОб.Р. – обсяг зовнішньоторговельного обороту в 

базисному році 
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це відношення обсягів іноземних інвестицій у 

звітному році до кількості населення в країні 

Показники результативності зовнішньоекономічних зв’язків 

Ід. н. =
Ізв.р.

Н
 , 

де І Д.Н. – обсяг імпорту на душу населення в даному 

році,  

І ЗВ.Р. – обсяг імпорту у звітному році, 

Н – кількість населення у країні 

Ед. н. =
Езв.р.

Н
 , 

де Е Д.Н. – обсяг експорту на душу населення в даному 

році,  

Е ЗВ.Р. – обсяг експорту у звітному році,  

Н – кількість населення у країні 

ЗТОд. н. =
ЗТОзв.р.

Н
 , 

де ЗТО Д.Н. - обсяг зовнішньоторговельного обороту 

на душу населення в даному році,  

ЗТО ЗВ.Р. - обсяг зовнішньоторговельного обороту у 

звітному році,  

Н – кількість населення у країні 

Т ПР.Е. = Т ЗР.Е.ЗВ.Р. – Т ЗР.Е.Б.Р, 

де Т ПР.Е. – темпи приросту експорту;  

Т ЗР.Е.ЗВ.Р. – темпи зростання експорту в звітному році;  

Т ЗР.Е.Б.Р. – темпи зростання експорту в базисному році 

Експорт на душу 

населення 

Зовнішньоторго-

вельний оборот 

на душу 

населення 

Імпорт на душу 

населення 

темпи приросту 

експорту 

темпи приросту 

зовнішньоторго-

вельного обороту 

темпи приросту 

імпорту 

Т ПР.І. = Т ЗР.І.ЗВ.Р. – Т ЗР.І.Б.Р. 

де Т ПР.І. – темпи приросту імпорту;  

Т ЗР.І.ЗВ.Р. – темпи зростання імпорту в звітному році;  

Т ЗР.І.Б.Р. – темпи зростання імпорту в базисному році 

Т ПР..ЗТО. = Т ЗР.ЗТО.ЗВ.Р. – Т ЗР.ЗТО.Б.Р. 

де Т ПР.ЗТО. – темпи приросту 

зовнішньоторговельного обороту;  

Т ЗР.ЗТО.ЗВ.Р. – темпи зростання 

зовнішньоторговельного обороту в звітному році;  

Т ЗР.ЗТО.Б.Р. – темпи зростання 

зовнішньоторговельного обороту в базисному році 

Іноземні 

інвестиції на 

душу населення 

Зовнішній борг заборгованість держави іноземним державам, 

фірмам, громадянам 
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Рахунок  

платіжного  

балансу 

Кредит 

(надходження 

грошей) 

Дебіт (витрати 

грошей) 

Сальдо 

Торговельний 

баланс 

Виручка від  

експорту товарів 

Витрати на імпорт 

товарів 

 

Баланс послуг Виручка від надання 

послуг іноземним 

суб’єктам ЗЕД 

Оплата послуг, 

одержаних від 

іноземних суб’єктів 

ЗЕД 

 

Баланс 

некомерційних  

послуг 

Виручка від надання 

некомерційних послуг 

Оплата 

некомерційних  

послуг 

 

Поточний платіжний баланс Чистий експорт 

Баланс руху 

капіталів 

Імпорт капіталу Експорт капіталу Чистий експорт 

капіталу 

Офіційні валютні 

резерви 

Збільшення валютних 

резервів зарубіжних 

країн 

Збільшення 

валютних резервів 

країни 

Сальдо рахунку 

валютних резервів 

 
 

перевищення надходжень над платежами 

Платіжний баланс  

 

відбиває обсяг і співвідношення сум платежів, зроблених даною країною за кордон 

і сум надходжень iз-за кордону за певний період часу 

перевищення платежів над надходженнями 

активне сальдо 

платіжного балансу 

пасивне сальдо 

платіжного балансу 

це різниця між вартісним обсягом експорту й імпорту 

товарів окремої країни. Якщо експорт товарів більший 

імпорту товарів, то сальдо додатне «+», якщо імпорт 

більший експорту, то сальдо від’ємне «–» 

сальдо 

торговельного 

балансу 

це різниця між вартістю послуг, що надає країна, і вартістю 

послуг, що вона імпортує 
сальдо балансу 

послуг 

сальдо 

некомерційних 

операцій 

сальдо балансу 

руху капіталів 

це різниця між прибутками від інвестицій, грошових 

переказів, внесків, переміщення коштів у спадщину, при 

вирішенні сімейних проблем. По кожному з цих напрямків 

рухів коштів складається баланс і розраховується 

відповідне «+» або «–» сальдо 

це різниця між купівлею чи продажем матеріальних і 

фінансових активів у країні й за кордоном 
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5. Суть та особливості зовнішньоекономічної політики країни 

 

Зовнішньоторговельна 

політика 

–створення конкурентного середовища; 

–залучення в країну передової технології і досвіду 

ринкового господарювання; 

–додатковий інвестиційний капітал; 

–розширення масштабів вітчизняного нагромадження 

за рахунок зовнішніх джерел фінансування; 

–збільшення національного виробництва за рахунок 

іноземних вкладень; 

–сприяння структурній перебудові економіки; 

–створення передумов для поєднання вітчизняного та 

іноземного капіталу 

Зовнішньоекономічна політика (ЗЕП) 

 

це сукупність усіх державних заходів щодо реалізації економічного потенціалу країни на 

зовнішньому ринку та задоволення власних потреб за рахунок товарів та послуг 

іноземного виробника 

регулювання державою експортних та імпортних 

операцій 

Політика у сфері 

залучення іноземних 

інвестицій 

Експортна політика 

Основні складові ЗЕП держави 

Імпортна політика 

спрямована на реалізацію економічного потенціалу 

країни на зовнішніх ринках 

–політика імпортозаміщення  

–відповідні протекціоністські заходи відносно 

іноземних виробників шляхом: 

–жорсткого митно-тарифного регулювання імпорту; 

–встановлення нетарифних бар’єрів (санітарні, 

економічні, технічні, технологічні норми) 

Митно-тарифна 

політика 

–комплексна система заходів, спрямованих на 

забезпечення економічного суверенітету країни, 

охорони державних кордонів, реалізації 

зовнішньоекономічної стратегії через сферу митних 

відносин 

–система заходів економічної і зовнішньоекономічної 

політики, які вживаються державою у сфері митного 

оподаткування, митного контролю та митного 

оформлення 

 

Митне оформлення 

і митний контроль 

Митне оподаткування 

адміністративні інструменти здійснення митної 

політики 

економічні важелі регулювання 
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Валютна політика 

система регулювання валютного курсу покупками і 

продажем валюти за допомогою валютної інтервенції 

та валютних обмежень 

сукупність організаційно-правових та економічних 

заходів у сфері міжнародних валютних відносин, 

спрямованих на досягнення визначених державою 

цілей 

Валютне 

субсидування 

Дисконтна політика 

Девізна політика 

–система економічних організаційних заходів щодо 

використання дисконтної ставки (відсотка) для 

регулювання рухів інвестицій і збалансування 

платіжних зобов’язань; 

–впливає на стан грошового попиту, динаміку і рівень 

цін, обсяги грошової маси, міграцію короткострокових 

інвестицій 

цільова операція Центрального банку країни з купівлі-

продажу іноземної валюти для обмеження динаміки 

курсу національної валюти за визначеними межами 

Диверсифікація 

валютних резервів 

система економічних, правових, організаційних 

заходів, що регламентують операції з національною й 

іноземною валютою, золотом 

https://uk.wikipedia.org/w/index.php?title=%D0%9C%D1%96%D0%B6%D0%BD%D0%B0%D1%80%D0%BE%D0%B4%D0%BD%D1%96_%D0%B2%D0%B0%D0%BB%D1%8E%D1%82%D0%BD%D1%96_%D0%B2%D1%96%D0%B4%D0%BD%D0%BE%D1%81%D0%B8%D0%BD%D0%B8&action=edit&redlink=1
https://uk.wikipedia.org/wiki/%D0%94%D0%B5%D1%80%D0%B6%D0%B0%D0%B2%D0%B0
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Тема 3. Методи регулювання зовнішньоекономічної діяльності 

1. Загальна характеристика системи регулювання зовнішньоекономічної 

діяльності.  

2. Сутність митно-тарифного регулювання зовнішньоекономічної 

діяльності. Митний тариф.  

3. Митні платежі. Види мита.  

4. Визначення митної вартості товарів.  

5. Види і методи здійснення митного контролю. Характеристика митних 

режимів.  

6. Порядок митного оформлення товарів. Декларування товарів.  

7. Нетарифні засоби регулювання, їх класифікація та характеристика. 

 

1. Загальна характеристика системи регулювання 

зовнішньоекономічної діяльності 

 
Держава в особі її органів у 

межах їх компетенції 

державні та місцеві органи влади Верховна Рада 

України, Кабінет Міністрів України, Національний 

банк України, Міністерство економіки України, 

Антимонопольний комітет, Міжвідомча комісія з 

міжнародної торгівлі, Державна митна служба 

України, органи місцевого управління 

зовнішньоекономічною діяльністю 

Недержавні органи управління 

економікою 

товарні, фондові, валютні біржі, торгово-промислова 

палата України  

Сам суб’єкт 

зовнішньоекономічної 

діяльності 

суб’єкти господарської діяльності, спільні 

підприємства 

 

Цілі регулювання ЗЕД 

–захист економічних інтересів України та інтересів суб’єктів зовнішньоекономічної 

діяльності; 

–забезпечення збалансованості економіки та рівноваги внутрішнього ринку; 

–створення найбільш сприятливих умов для залучення економіки України до системи 

світового поділу праці; 

–стимулювання прогресивних структурних змін в економіці; 

–заохочення конкуренції та ліквідація монополізму у сфері ЗЕД 

Органи регулювання ЗЕД в Україні 

це система заходів, спрямованих на досягнення економікою даної країни певних 

переваг на світовому ринку та, одночасно, захист внутрішнього ринку від конкуруючих 

імпортних товарів 

Зовнішньоекономічна політика 
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Регулювання ЗЕД всередині держави передбачає 

способи впливу держави в особі законодавчих і виконавчих органів на сферу ЗЕД з 

метою створення або забезпечення умов діяльності суб’єктів ЗЕД відповідно до 

національної  економічної політики 

Регулювання ЗЕД 

 

правове регулювання ЗЕД 

всередині держави 

–правове регулювання діяльності суб’єктів ЗЕД; 

–регулювання інвестиційної діяльності; 

–правове регулювання діяльності суб’єктів спеціальних економічних зон; 

–валютне регулювання; 

–тарифне регулювання ЗЕД; 

–нетарифне регулювання ЗЕД; 

–правове регулювання укладення, реєстрації та виконання зовнішньоторговельних 

договорів (контрактів) тощо 

–право міжнародних договорів; 

–морське право; 

–міжнародне повітряне право; 

–міжнародне правове регулювання космічної діяльності; 

–міжнародне правове регулювання збройних конфліктів; 

–міжнародне співробітництво у боротьбі зі злочинністю; 

–способи вирішення міжнародних суперечок тощо 

Регулювання міжнародної діяльності (міжнародне право) включає 

регулювання міжнародної діяльності 

Методи державного регулювання ЗЕД 

Основні методи регулювання зовнішньоекономічної 

діяльності 

Правове забезпечення 

ЗЕД 

Адміністративні методи 

регулювання ЗЕД 

Економічні інститути 

регулювання ЗЕД 
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Акти, в яких закріплені 

основні принципи організації 

і напрямки здійснення ЗЕД 

показують напрям руху 

міжнародного інтегрування між 

країнами 

Правове регулювання зовнішньоекономічних зв’язків 

Національна нормативно-правова 

база 

Розробка та прийняття законів, положень, 

постанов, інструктивних документів всередині 

країни 

Міжнародна нормативно-правова 

база 

Виконання норм міжнародного права, приєднання 

держави до м/н організацій та конвенцій, 

підписання м/н договорів та угод 

 

–Митний кодекс України; 

–Закон України «Про митний тариф України»; 

–Закон України «Про режим іноземного 

інвестування» 

розв’язують конкретні економічні 

проблеми у сфері зовнішніх зв’язків 

Міжнародні угоди залежно від змісту, участі в них певної кількості держав 

та їх суб’єктів 

Систематизація нормативних актів, що регулюють ЗЕД 

–Конституція України; 

–Декларація про державний суверенітет 

України; 

–Закон України «Про ЗЕД» 

Акти, які складаються із 

систематизованих норм 

Акти щодо поточних 

операцій (постанови, 

інструктивні листи, накази), 

які приймають 

–Національний банк України у сфері валютного 

регулювання ЗЕД; 

–Міністерство фінансів у сфері оподаткування 

ЗЕД; 

–Міністерство економіки України у сфері 

державного регулювання ЗЕД; 

–Державна митна служба України з питань 

митного регулювання 

Багатосторонні угоди Двосторонні угоди 

Приклад: 

Конвенція ООН про міжнародні 

договори купівлі-продажу товарів 

Приклад: 

Двостороння угода «Про торговельні 

відносини» між Україною та США 
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фінансово-бюджетні 

–реєстрація суб’єктів ЗЕД; 

–ліцензування; 

–квотування (кількісне лімітування ввезення або вивезення); 

–специфічні вимоги до товару (упакування, маркування); 

–індикатори планування ЗЕД; 

–ембарго (повна заборона ЗЕ операцій); 

–регламентація митних процедур; 

–державні стандарти якості; 

–санкції 

Адміністративні методи регулювання ЗЕД 

–система реєстрації суб’єктів ЗЕД; 

–система реєстрації контрактів у сфері ЗЕЗ; 

–митне регулювання ЗЕД; 

–оперативне регулювання ЗЕД; 

–нетарифні методи регулювання ЗЕД  

 

–податки на експорт та імпорт; 

–податкові пільги; 

–субсидування експорту; 

–державні дотації; 

–експортні премії 

–митні тарифи; 

–непрямі податки у сфері ЗЕД (ПДВ, акцизний збір); 

–імпортні депозити; 

–валютно-кредитні та фінансові заходи; 

–регулювання експорту та імпорту капіталів 

у галузі імпорту 

Адміністративні інструменти 

Економічні інструменти регулювання ЗЕД 

кредитно-грошові 

–експортне кредитування; 

–пільгові кредити; 

–регулювання валютних курсів; 

–валютні обмеження; 

–експортне страхування і гарантії 

у галузі експорту 

митні тарифи, численні податки і 

збори з товарів, що ввозяться, та 

імпортні депозити 

пільгові кредити експортерам, гарантії, 

субсидії, звільнення від сплати податків і 

надання фінансової допомоги 
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головний інструмент торговельної 

політики, що впливає на вартісні 

показники імпортованого чи 

експортованого товару через 

обкладення його відповідним митом 

комплекс заходів фінансово-економічного характеру, що впливають на економічні 

інтереси суб’єктів ЗЕД, перешкоджаючи проникненню іноземних товарів на внутрішній 

ринок країни 

Методи ЗЕД 

методи тарифного регулювання 

 

комплекс національних адміністративних 

заходів, які часто не пов’язані 

безпосередньо із зовнішньою торгівлею, 

але виконують функції регулятора 

експортно-імпортних операцій 

–реєстр (список) оподатковуваних митом товарів із зазначенням митних ставок; 

–складається з конкретних ставок мита, які використовуються з метою оподаткування 

товарів, що ввозяться чи вивозяться; 

–будується таким чином, щоб рівень оподаткування збільшувався одночасно зі 

збільшенням ступеня обробки товару 

Тарифне регулювання ЗЕД 

методи нетарифного регулювання 

Митний тариф 

2. Сутність митно-тарифного 

регулювання ЗЕД. Митний тариф 

Простий митний тариф Складний митний тариф 

–встановлює одну ставку мита для 

кожного товару незалежно від країни 

походження цього товару; 

–не забезпечує достатньої маневреності 

у митній політиці, а тому не відповідає 

сучасним умовам боротьби на 

світовому ринку 

–передбачає дві і більше ставок мита для 

кожного товару; 

–найвища ставка (максимальна або 

генеральна) є автономною, 

використовується для товарів тих країн, з 

якими немає торгових угод; 

–найнижча, мінімальна ставка (як 

правило, конвенційна) застосовується до 

товарів тих країн, з якими підписані 

торгові договори й угоди і яким наданий 

режим найбільшого сприяння 
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диференційований перелік товарів, відповідно до якого здійснюється систематизація 

ставок мита у тарифі. 

В Україні застосовується Українська класифікація товарів ЗЕД (УКТЗЕД), яка 

складається на основі гармонізованої системи опису та кодування товарів, 

затвердженої міжнародною конвенцією в 1983р., і Комбінованої номенклатури ЄС. 

Документи, що підтверджують країну походження товару 

Механізм застосування митного тарифу 

–товарна класифікація об’єкта оподаткування; 

–методи оцінки вартості оподатковуваних товарів; 

–методи визначення країни походження товарів; 

–процедура застосування митних ставок 

документ, який однозначно свідчить про країну походження 

товару і виданий компетентним органом даної країни або країни 

вивезення, якщо у країні вивезення сертифікат видається на 

підставі сертифіката, виданого компетентним органом у країні 

походження товару 

сертифікат про 

походження товару 

 

Критерії для визначення країни походження товару 

Товарна номенклатура 

встановлені Кіотською конвенцією з оцінювання товарів для митних цілей 

–залежно від доданої вартості. Продукція вважається виробленою в тій країні, в якій був 

доданий значний відсоток (40%, 50%, 60%) її вартості; 

–за зміною товаром товарної позиції митного тарифу. Країни-члени СОТ 

використовують Гармонізовану систему опису та кодування товарів, яка складається з 

97 розділів, в кожному з яких  товари розписані відповідно до ступеня обробки; 

-встановлення переліку товарів, які вважаються такими, що не підлягають переробці 

декларація про 

походження товару 

сертифікат про 

регіональне 

найменування товару 

засвідчена декларація 

про походження товару 

письмова заява про країну походження товару, зроблена у зв’язку 

з вивезенням товару виробником, продавцем, експортером 

(постачальником) або іншою компетентною особою на 

комерційному рахунку чи будь-якому іншому документі, який 

стосується товар 

 

документ, який підтверджує, що товари відповідають визначенню, 

характерному для відповідного регіону країни, та виданий 

компетентним органом відповідно до законодавства країни 

вивезення товар 

декларація про походження товару, засвідчена державною 

організацією або компетентним органом, наділеним відповідними 

повноваженнями 
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3. Митні платежі. Види мита та способи його розрахунку 

 

Мито 

–непрямий податок на товари й послуги; 

–з метою стимулювання експорту фірмам-експортерам 

повертається сума ПДВ (при певних умовах); 

–при імпорті ПДВ виступає засобом протекціоністської 

політики, оскільки його стягнення з імпортованих товарів 

веде до їхнього подорожчання, підвищуючи тим самим 

конкурентоспроможність товарів і послуг вітчизняного 

виробництва  

Митні платежі  

 

–платежі, що стягуються в установленому порядку митними органами при митному 

оформленні товарів і інших випадках, передбачених законодавством України; 

–сплачуються безпосередньо власником переміщуваних товарів або організацією, що 

здійснює митне оформлення на підставі договору і що має відповідну ліцензію 

податок, який справляється державою при перетинанні 

товаром митного кордону країни. 

Цілі мита: 

–одержання додаткових доходів у держбюджет; 

–регулювання зовнішньоторговельних потоків; 

–захист національних виробників 

Податок на 

додану 

вартість 

Акцизний збір 

Види митних платежів 

непрямий податок на споживачів (одержувачів) окремих 

товарів (продукції), визначених законом як підакцизні 

(надприбуткові товари), що стягується з них під час 

здійснення оборотів з продажу (інших видів відчуження) 

таких товарів (продукції), вироблених на митній території 

України, або при імпортуванні (ввезенні, пересиланні) таких 

товарів (продукції) на митну територію України 

Функції мита 

протекціоністська 

фіскальна 

регулююча 

балансувальна 

мито захищає національних товаровиробників від іноземної 

конкуренції 

мито раціоналізує товарну структуру, підтримує оптимальне 

співвідношення валютних доходів та витрат держави 

мито є засобом удосконалення умов доступу національних 

товарів на зарубіжні ринки та запобігання небажаному 

експорту товарів 

мито є джерелом надходження коштів до бюджету держави 
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Види мита у залежності від характеру 

зовнішньоторговельної операції 

комбіновані 

(змішані) 

Види мита у залежності від способу стягнення 

загальні мита по максимальних ставках. Звичайно їхній рівень 

у 2-3 рази вищий, ніж у договірних. Використовуються на 

товари з країн, торгові відносини з якими не передбачають 

режим найбільшого сприяння в торгівлі, а також на товари, 

країна походження яких не встановлена 

товар обкладається одночасно і специфічним i адвалорним 

митом. Наприклад, мито стягується в розмірі 30% від вартості 

ввезеного товару, але не більш 100 ЄВРО) 

особливо пільгові, котрі можуть дорівнювати нулю; 

використовуються в зонах вільної торгівлі чи митних союзах 

мінімальні по величині мита; використовуються при режимах 

найбільшого сприяння в торгівлі 

імпортне (ввізне) 

мито 

транзитне мито 

експортне 

(вивізне) мито 

адвалоpнi 

специфічні 

податок, який сплачується за кожну одиницю товару, що 

ввозиться до країни 

встановлюються у вигляді фіксованої суми з одиниці виміру 

товару: штуки, ваги, обсягу, площі; використовуються частіше 

для оподатковування сировинних товарів 

мито, що нараховується на товари та інші предмети при їх 

вивезенні за межі митної території 

сплачується з товару, який перевозиться через територію 

країни  

встановлюються у вигляді відсотка від деклаpованої вартості 

товару 

Види мита у залежності від ставки мита, яка 

використовується 

привілейовані 

договірні 

генеральні 

https://eln.stu.cn.ua/mod/glossary/showentry.php?eid=30163&displayformat=dictionary
https://eln.stu.cn.ua/mod/glossary/showentry.php?eid=30163&displayformat=dictionary
https://eln.stu.cn.ua/mod/glossary/showentry.php?eid=31777&displayformat=dictionary
https://eln.stu.cn.ua/mod/glossary/showentry.php?eid=29821&displayformat=dictionary
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Види мита за характером застосування 

встановлюється у процесі укладання угоди або договору з іншою 

країною і фіксується у цьому договорі (ставки не можуть 

підвищуватися будь-якою державою в односторонньому порядку) 

це особливі пільгові ставки, які застосовуються до імпортних 

товарів походженням з деяких країн. Мета їх застосування – 

стимулювати експорт певних товарів з країн, що розвиваються 

стягується за рішенням державної влади даної країни незалежно від 

будь-яких угод з іншими країнами (розмір може змінюватися з 

урахуванням інтересів держави без узгодження з країнами-

партнерами) 

 

автономне мито 

сезонні мита 

Види мита за походженням 

спеціальні мита 

компенсаційні 

мита 

антидемпінгові 

мита 

мита, які застосовуються для оперативного регулювання 

міжнародної торгівлі продукцією сезонного характеру, 

насамперед сільськогосподарською; захищають у певні 

періоди року ринок вітчизняних товарів шляхом підвищення 

вартості імпортованих товарів. Зазвичай термін їх дії не може 

перевищувати кілька місяців на рік 

–застосовуються при ввозі на митну територію товарів за 

ціною, що істотно нижче їхньої конкурентної ціни в країні 

експорту і якщо це зниження загрожує заподіяти шкоду 

вітчизняним виробникам подібних товарів; 

–носять каральний, штрафний характер і спрямовані на 

боротьбу з демпінгом (продаж товарів за неприйнятними 

цінами); 

–розмір залежить від різниці між ціною на товар, що належить 

експортеру, і ціною на аналогічний товар, що реалізується на 

внутрішньому ринку 

–застосовуються в якості захисних і відповідних засобів у 

наступних випадках: 

–при ввозі в країну товарів у таких кількостях і на таких 

умовах, що вони заподіюють шкоду вітчизняним виробникам; 

–для припинення дій учасників зовнішньоекономічної 

діяльності, що порушують загальнодержавні інтереси в якій-

небудь галузі, а також для припинення несумлінної 

конкуренції; 

–як відповідну міру на дискримінаційні чи недружні дії з боку 

іноземних держав 

–використовується з метою нейтралізації субсидій, наданих 

державою експортеру для підвищення 

конкурентоспроможності товарів на ринках збуту;  

–за міжнародними правилами сума такого мита не може 

перевищувати суми отриманої державної субсидії 

 

конвенційне 

мито 

преференційне 

мито 
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Види мита за способом нарахування ставок 

1) основний 

в) на основі віднімання вартості здійснюється у тому разі, якщо оцінювані, 

ідентичні чи подібні (аналогічні) товари продаватимуться на митній території 

України у незмінному стані. 
Компоненти віднімання: 

–витрати на виплату комісійних, що звичайно сплачуються або підлягають сплаті, чи 

звичайні торговельні надбавки, які робляться для одержання прибутку та покриття 

загальних витрат у зв’язку з продажем на митній території України товарів того ж класу 

та виду; 

–звичайні витрати, понесені в Україні на навантаження, вивантаження, 

транспортування, страхування, та інших пов’язаних з такими операціями  витрат; 

–суми податків, що підлягають сплаті в Україні у зв’язку з ввезенням (імпортом) чи 

продажем (відчуженням) товарів. 

це заявлена декларантом або визначена митним органом вартість товарів, що 

використовується для митних цілей, яка базується на ціні, що фактично сплачена або 

підлягає сплаті за ці товари 

а) за ціною договору щодо ідентичних товарів (за основу береться ціна угоди 

щодо ідентичних товарів) 

б) за ціною договору щодо подібних (аналогічних) товарів (за основу береться 

ціна угоди щодо подібних (аналогічних) товарів, які ввозяться (імпортуються)  
Щоб визначити подібність (аналогічність) товару, враховуються такі ознаки: якість, 

наявність торговельної марки і репутація на ринку; країна походження; виробник. 

номінальні 

митні ставки 

реальні митні 

ставки 

Митна вартість товарів, які переміщуються через митний кордон України 

ті, що вказуються в митному тарифі; дають тільки загальне 

уявлення про рівень митного оподаткування країни 

(ефективні) свідчать про реальний рівень мита на кінцеві 

товари і розраховуються з урахуванням всіх факторів, які 

впливають на процес формування митного тарифу 

(співвідношення між цінами на внутрішньому та 

зовнішньому ринках, темпи зростання інфляції, погіршення 

чи поліпшення платіжного балансу, рівень митного 

оподаткування імпортних комплектуючих та ін.) 

4. Визначення митної вартості товарів 

Методи визначення митної вартості товарів, які ввозяться на митну 

територію України 

за ціною договору (контракту) щодо товарів, які 

імпортуються (вартість операції) 

2) другорядні 
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Договір 

купівлі-

продажу 

Основа митної вартості товарів – ціна, підтверджена 

комерційними, транспортними, банківськими, 

бухгалтерськими та іншими документами, що містять 

відомості про вартість товарів, які оцінюються, з 

урахуванням витрат на транспортування та страхування 

товарів до пункту перетинання митного кордону України. 

ґ) резервний використовується, якщо митна вартість не може бути визначена 

шляхом послідовного використання вищевказаних методів. 

Митна вартість оцінюваних товарів визначається з урахуванням світової 

практики, шляхом гнучкого використання будь-якого з наведених методів, а 

також за допомогою цінової інформації, яка надається митним органом 

декларанту 

г) на основі додавання вартості (обчислена вартість) – за основу береться ціна 

товарів, розрахована  шляхом додавання: 

–вартості матеріалів та витрат, понесених виробником у зв’язку з виробництвом 

оцінюваних товарів; 

–обсягу прибутку та загальних витрат, що дорівнює сумі, яка звичайно  

відображається при продажу товарів того ж класу або виду, що й оцінювані 

товари, які виготовляються виробниками у країні експорту для експорту в 

Україну; 

–загальних витрат при продажу в Україну з країни вивезення товарів того ж 

класу або виду, тобто витрат на завантаження, розвантаження та обробку 

оцінюваних товарів, їх транспортування до аеропорту, порту або іншого місця 

ввезення на митну територію України, витрат  на страхування цих товарів. 

Митна вартість товарів, що експортуються з України,  визначається 

залежно від виду договору 

Основа митної вартості – ціна, яку було фактично 

сплачено за товари або яка підлягає сплаті на момент 

перетинання митного кордону України. 

Включаються фактичні  витрати, якщо вони не були 

раніше до неї включені: 

–на навантаження, вивантаження, перевантаження, 

транспортування та страхування до пункту перетинання 

митного кордону України; 

–комісійні та брокерські винагороди; 

–ліцензійні та інші платежі за використання об’єктів права 

інтелектуальної власності, яку покупець повинен прямо 

чи побічно здійснити як умову  продажу (експорту) 

товарів, які оцінюються. 

Інший вид 

договору 
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5. Характеристика митних режимів. Види і методи здійснення митного 

контролю 

 

Імпорт 

митний режим, відповідно до якого товари, що походять з 

України та експортовані за межі її митної території, не пізніше 

ніж у встановлений термін, ввозяться на митну територію України 

для вільного обігу на ній 

Режим передбачає, що товари: 

–походять з митної території України; 

–ввозяться на митну територію України не пізніше ніж через 1 рік 

після їх експорту за межі України; 

–не використовувались за межами України для отримання 

прибутку; 

–ввозяться у тому ж стані, в якому вивозилися, крім природного 

зношення чи втрат з нормальних умов транспортування і 

зберігання 

 

Митний режим 

 

комплекс взаємопов’язаних правових норм, що відповідно до заявленої мети 

переміщення товарів через митний кордон України визначають митну процедуру щодо 

цих товарів, їх правовий статус, умови оподаткування і обумовлюють їх використання 

після митного оформлення 

митний режим, відповідно до якого товари ввозяться на митну 

територію України для вільного обігу без обмеження строку їх 

перебування на ній 

Ввезення в режимі імпорту передбачає: 

–подання митному органу документів, що засвідчують підстави 

та умови ввезення товарів на митну територію України; 

–сплату податків і зборів, якими обкладаються товари при імпорті 

відповідно до законодавства (тарифне регулювання);  

–дотримання вимог, передбачених законом щодо заходів 

нетарифного регулювання (наприклад, дотримання санітарних 

вимог чи проходження сертифікації) 

митний режим, відповідно до якого товари вивозяться за межі 

митної території України для вільного обігу без зобов’язання 

щодо їх повернення на цю територію 

Режим експорту передбачає: 

–подання митному органу документів, що засвідчують підстави 

та умови вивезення товарів за межі митної території України;  

–сплату податків і зборів, встановлених на експорт;  

–дотримання вимог, передбачених законом 

Реімпорт 

Види митного режиму 

Експорт 
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Реекспорт 

митний режим, відповідно до якого товари і транспортні засоби 

переміщуються під митним контролем між двома митними 

органами або в межах зони діяльності одного митного органу без 

будь-якого використання таких товарів і транспортних засобів на 

митній території України. 

У деяких випадках такі товари можуть переміщуватися лише за 

наявності дозволу на транзит, або тільки встановленими 

маршрутами (транзит енергоносіїв) 

митний режим, відповідно до якого товари, що походять з інших 

країн, не пізніше ніж у встановлений законодавством строк з 

моменту їх ввезення на митну територію України вивозяться з неї 

в режимі експорту 

Режим передбачає, що: 

–митному органу подано дозвіл уповноваженого КМУ органу на 

реекспорт товару;  

–товари перебувають у тому ж стані, в якому ввозилися; 

–ці товари не використовувались на території України для 

отримання прибутку; 

–товари, що реекспортуються, вивозяться не пізніше ніж через 1 

рік з дня їх ввезення на митну територію України 

 

митний режим, відповідно до якого товари можуть ввозитися на 

митну територію України чи вивозитися з обов’язковим 

подальшим поверненням цих товарів без будь-яких змін. 

Загальний термін тимчасового ввезення/вивезення становить 1 

рік.  

Дозвіл на тимчасове ввезення на митну територію України 

(вивезення) під зобов’язання про зворотне вивезення 

допускається: 

–щодо товарів, призначених для демонстрації на виставках, 

ярмарках, конференціях тощо;  

–професійного обладнання, необхідного особам, що прибувають 

в Україну для підготовки репортажів, зйомки фільмів тощо;  

–зразків товарів і предметів та рекламних фільмів за умови, що 

вони залишаються власністю особи, яка перебуває за межами 

території їх тимчасового ввезення, і їх використання на території 

України не має комерційного характеру;  

–товарів, що ввозяться з освітніми, науковими чи культурними 

цілями;  

–особистих речей пасажирів і товарів, що ввозяться для 

спортивних цілей;  

–матеріалів для реклами і туризму;  

–транспортних засобів, що використовуються виключного для 

перевезення пасажирів і товарів через митний кордон України 

(рейсовий літак) 

Транзит 

Тимчасове 

ввезення 
(вивезення) 
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Митний 

склад  

 

митний режим, відповідно до якого до товарів, які ввозяться на 

території відповідних типів спеціальних економічних зон (СЕЗ) з-

за меж митної території України, а також до товарів, які 

вивозяться з цих зон, не застосовуються заходи тарифного і 

нетарифного регулювання. 

Митний орган, у зоні діяльності якого знаходиться спеціальна 

митна зона, може вимагати спорудження огорожі по периметру 

зони, встановлення обмежень щодо доступу в зону у певні години 

роботи тощо. 

митний режим, відповідно до якого ввезені з-за меж митної 

території України товари зберігаються під митним контролем без 

справляння податків і зборів і без застосування до них заходів 

нетарифного регулювання у період зберігання, а товари, що 

вивозяться за межі України, зберігаються під митним контролем 

після митного оформлення митними органами до фактичного їх 

вивезення. 

Термін зберігання товарів, ввезених з-за меж митної території, в 

режимі митного складу не може перевищувати 3-х років.  

Термін зберігання в режимі митного складу підакцизних товарів, 

ввезених в Україну, не може перевищувати 3-х місяців.  

Те ж стосується і товарів, що вивозяться за межі України.  

Для зберігання товарів в цьому режимі використовуються 

спеціально обладнані приміщення – митні ліцензійні склади. 

митний режим, відповідно до якого товари, а також супутні 

роботи, не призначені для споживання на території України, 

перебувають та реалізуються під митним контролем у пунктах 

пропуску на митному кордоні України, відкритих для 

міжнародного сполучення, та інших зонах митного контролю, без 

справляння мита та інших податків на експорт чи імпорт і без 

застосування нетарифних заходів. 

Термін перебування товарів в режимі безмитної торгівлі не може 

перевищувати 3 років. Власником магазину безмитної торгівлі 

може бути лише підприємство-резидент 

Спеціальна 

митна зона 

Магазин 

безмитної 

торгівлі 

(duty free) 

Переробка 

на митній 

території 

України 

митний режим, відповідно до якого ввезені на митну територію 

України товари, що походять з інших країн, піддаються переробці 

без застосування до них заходів нетарифного регулювання, за 

умови вивезення за межі митної території України продуктів 

переробки відповідно до режиму експорту. Ввезення та переробка 

товарів походженням з інших країн здійснюються з дозволу 

митного органу. 

Операції з переробки можуть включати: власне переробку товарів 

(приклад – операції з давальницькою сировиною); обробку 

товарів – монтаж, монтування тощо, внаслідок чого одержують 

інші товари; ремонт товарів; використання окремих товарів, які 

сприяють процесу виготовлення і повністю витрачаються. 
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Переробка 

за межами 

митної 

території 

України  

 

митний режим, відповідно до якого товари, ввезені на митну 

територію України, знищуються під митним контролем чи 

приводяться у стан, який виключає їх використання, без 

справляння податків, установлених на імпорт, а також без 

застосування нетарифних заходів. 

Нищення або руйнування товарів здійснюється за рахунок їх 

власника чи іншої зацікавленої особи. 

митний режим, відповідно до якого товари, що перебувають у 

вільному обігу на митній території України, вивозяться без 

застосування заходів тарифного та нетарифного регулювання з 

метою їх переробки за межами митної території України та 

подальшого повернення в Україну. 

Термін переробки товарів за межами митної території України 

зазвичай не може перевищувати 90 днів. 

митний режим, відповідно до якого власник відмовляється від 

товарів, що перебувають під митним контролем, без будь-яких 

умов на свою користь. 

У цьому режимі на товари не нараховуються податки і збори, не 

застосовуються заходи нетарифного регулювання. 

Знищення 

або 
руйнування 

Відмова на 

користь 

держави 

Митний контроль 

це сукупність заходів, що здійснюються митними органами з метою забезпечення 

додержання норм українських нормативно-правових актів з  питань митної справи, а 

також міжнародних договорів України (Митний кодекс України) 

здійснюється посадовими особами митних органів шляхом: 

–перевірки документів та відомостей, необхідних для такого контролю; 

–митного огляду (товарів, транспортних засобів, громадян); 

–обліку товарів і транспортних засобів, що переміщуються через митний контроль; 

–усного опитування громадян; 

–перевірки системи звітності і обліку товарів, що переміщуються через митний 

контроль, а також своєчасності і повноти сплати всіх митних платежів; 

–огляду територій та приміщень митних складів, магазинів безмитної торгівлі, де 

знаходяться товари, що можуть підлягати митному контролю; 

–використання інших форм, передбачених Митним кодексом 
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особи, які сприяють проведенню 

експертиз та дослідженню товарів 

виконання митних формальностей, 

необхідних для випуску товарів, 

транспортних засобів комерційного  

призначення 

декларанти товари, що переміщуються через 

митний кордон України 

6. Порядок митного оформлення товарів. 

Декларування товарів 

Митне оформлення 

посадові особи митних органів 

України 

валюта 

фізичні особи, що 

переміщують товари через 

митний кордон України 

Складові митного контролю 

  

Об’єкти митного контролю Суб’єкти митного контролю 

транспортні засоби для 

перевезення через митний кордон 

України товарів та пасажирів 

документи, які необхідні для 

переміщення товарів та 

транспортних засобів 

юридичні особи, учасники ЗЕД 

митні брокери, посередники 

Митні формальності 

сукупність дій, що підлягають 

виконанню відповідними особами і 

органами доходів і зборів з метою 

дотримання вимог законодавства 

України з питань державної митної 

справи 

Мета митного оформлення 

засвідчення відомостей, одержаних під 

час митного контролю товарів і 

транспортних засобів, що 

переміщуються через митний контроль 

України, та оформлення результатів 

такого контролю, а також 

статистичного обліку ввезення на митну 

територію України, вивезення за її межі 

та транзиту через неї товарів і ТЗ 
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1. Прийняття вантажної митної декларації (ВМД) до оформлення.  

1.1. Контроль за відповідністю даних електронної копії ВМД даним, зазначеним у ВМД на 

паперовому носії.  

1.2. Контроль за виконанням вимог товарної номенклатури Митного тарифу України при 

класифікації товарів та інших предметів для цілей митного оформлення.  

1.3. Контроль за правильністю визначення митної вартості.  

1.4. Контроль за надходженням коштів, перевірка правильності нарахування податків та 

зборів, правильності визначення країни походження товарів.  

1.5. Контроль за правильністю застосування заходів нетарифного регулювання ЗЕД.  

2. Митний огляд. 

3. Нарахування й стягнення збору за митне оформлення товарів та інших предметів у зонах 

митного контролю на територіях і в приміщеннях підприємств, що зберігають такі товари, чи 

поза робочим часом, встановленим для митного огляду.  

3.1. Завершення митного оформлення.  

3.2. Видача оформлених документів декларанту.  

3.3. Статистичний контроль. 

Декларування 

здійснюється шляхом заяви за встановленою формою (письмовою, усною, шляхом 

вчинення дій) точних відомостей про товари і транспортні засоби, мету їх переміщення 

через митний кордон України, а також відомостей, необхідних для здійснення їх 

митного контролю і митного оформлення. 

У разі, якщо товари регулярно переміщуються через митний кордон України однією і 

тією ж особою на тих самих умовах, митний орган може дозволити їй подавати 

періодичну митну декларацію, яка оформляється на переміщення товарів за певний 

погоджений з митним органом період. 

Митна декларація подається митному органу, який здійснює митне оформлення, 

протягом 10 днів з дати доставки товарів і транспортних засобів у митний орган 

призначення. 

Етапи здійснення митного контролю і митного 

оформлення товарів та транспортних засобів в Україні 

Митне оформлення здійснюється 

–у місцях розташування відповідних підрозділів контролюючих органів – протягом 

робочого часу, встановленого для цих органів; 

–у пунктах пропуску через державний кордон України відповідно до  міжнародних 

договорів, укладених відповідно до закону, – цілодобово. 

Митне оформлення починається після подання митному органу митної декларації, а 

також усіх необхідних для здійснення митного контролю та оформлення документів, 

відомостей про товари і транспортні засоби, які підлягають митному оформленню. 

Засвідчення прийняття товарів, транспортних засобів і документів на них до митного 

контролю і митного оформлення здійснюється шляхом проставлення відповідних 

відміток на митній декларації та товаросупровідних документах. 
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7. Нетарифні засоби регулювання, їх класифікація та характеристика 
 

 

комплекс заходів обмежувально-заборонного характеру, що перешкоджають 

проникненню іноземних товарів на внутрішній ринок країни 

–це адміністративна форма нетарифного державного регулювання торгового обороту, 

що визначає кількість і номенклатуру товарів, дозволених до експорту чи імпорту; 

–є формою державного регулювання умов виходу підприємств на зовнішній ринок; 

–охоплюють практично 50% продовольчих товарів, 50% пального і близько 100% 

текстильних виробів, які імпортуються промислово розвинутими країнами 

фінансові 

державні закупівлі, вимоги до вмісту місцевих компонентів, 

технічні бар'єри, податкові збори, імпортний депозит 

субсидії, кредитування, демпінг 

–це обмеження державною владою ввезення товарів певною кількістю чи сумою на 

встановлений період часу; 

–здійснюється з метою ліквідації торгового і платіжного дисбалансу у торгівлі з 

окремими країнами, регулювання попиту і пропозиції на внутрішньому ринку, 

виконання міжнародних зобов’язань і досягнення взаємовигідних домовленостей 

Кількісні обмеження 

квотування, ліцензування, добровільні обмеження, ембарго 

Квотування (контингентування) 

Нетарифне державне регулювання ЗЕД 

кількісні 

приховані 

неекономічні торговельні режими, правові режими 

вводяться як результати дії уряду чи 

похідні  від політики і практики органів 

державного управління і включають 

бар’єри, які виникли через адміністративні 

процедури та неопубліковані нормативно-

розпорядчі документи, ринкову структуру, 

політику і  практику органів державного 

регулювання, соціальних і культурних 

установ 

зафіксовані у законодавчих актах і 

нормативно-розпорядчих документах і 

включають кількісні та подібні 

специфічні обмеження, пов’язані з 

ними політику, державну участь у 

торгівлі, обмежувальну ділову 

практику, митні процедури і практику 

їх застосування, інші технічні бар’єри 

Формальні нетарифні 

методи 

Неформальні нетарифні 

методи 
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Глобальні 

це регулювання ЗЕД через 

дозвільний пакет документів, що 

видають державні органи на право 

експорту чи імпорту товару у 

визначених кількостях на певний 

проміжок часу 

Види квот в Україні 

граничний обсяг певної категорії товарів, який дозволено 

експортувати з території України (чи імпортувати) протягом 

встановленого терміну та який визначається у натуральних чи 

вартісних одиницях 

це квоти, що встановлюються за товаром без зазначення 

конкретних країн (чи груп країн), куди товар 

експортується, або з яких він імпортується 

належним чином оформлене право на 

експорт (імпорт) протягом встановленого 

терміну певних товарів або валютних 

коштів з метою інвестицій та кредитування 

Ліцензування 

Індивідуальні 

Ліцензія експортна (імпортна) 

це кількісний нетарифний засіб обмеження експорту чи імпорту 

товару певною кількістю або сумою на певний проміжок часу Квота 

Експортна 

(імпортна) 

квота 

Компенсаційні 

Групові 

Антидемпінгові 

квоти, що встановлюються за товаром з визначенням 

конкретної країни, куди товар може експортуватись або 

з якої він може імпортуватись 

граничний обсяг імпорту в Україну певного товару, що є 

об’єктом антисубсидиційного розслідування та 

компенсаційних заходів, який дозволено імпортувати в 

Україну протягом установленого строку та який 

визначається в натуральних або вартісних одиницях 

виміру 

квоти, що встановлюються та товаром з визначенням 

групи країн, куди товар експортується або з яких він 

імпортується 

граничний обсяг імпорту в Україну певного товару, що 

є об’єктом антидемпінгового розслідування та 

антидемпінгових заходів, який дозволено імпортувати в 

Україну протягом установленого строку та який 

визначається в натуральних або вартісних одиницях 

виміру 
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генеральна 

Санкції 

Види ліцензій в Україні 

державна заборона на імпорт-експорт певних товарів, технологій і капіталу в окремі 

країни. Виділяють ембарго політичного характеру; економічного характеру; 

тимчасового характеру. 

відкритий дозвіл на експортні (імпортні) операції з 

окремим товаром або окремою країною протягом періоду 

дії режиму ліцензування по цьому товару (товарах) 

заходи економічного впливу, що застосовуються державою до суб’єктів ЗЕД, що 

порушили ЗУ «Про ЗЕД» та пов’язані з ним закони України (індивідуальний режим 

ліцензування, тимчасове зупинення ЗЕД) 

кількісне обмеження експорту, що ґрунтується на зобов’язанні одного з торгових 

партнерів обмежити або не розширювати обсяг експорту, прийнятому в рамках 

офіційного міжурядового або неофіційного договору про встановлення квот на експорт 

товару. 

На практиці цей метод застосовується як засіб торгової політики переважно 

розвинутими країнами в конкурентній боротьбі між собою. 

 

разова 

(індивідуальна) 

Ембарго 

«Добровільне» обмеження експорту 

спеціальна 

глобальна 

відкрита 

(індивідуальна) 

разовий дозвіл, який має іменний характер і видається 

для здійснення кожної окремої операції конкретним 

суб’єктом ЗЕД на період не менший, ніж той, що є 

необхідним для здійснення експортної (імпортної) 

операції 

дозвіл на ввезення або вивезення того чи іншого товару в 

будь-яку країну за певний період часу без обмежень 

кількості і вартості 

належним чином оформлене право  на імпорт в Україну 

протягом установленого строку певного товару (товарів), 

який є об’єктом спеціального розслідування та/або 

спеціальних заходів 

дозвіл на експорт (імпорт) товару протягом конкретного 

періоду (але не менше одного місяця) з визначенням його 

загального обсягу 
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Обкладення імпортованих товарів (на додаток до імпортного мита, сплати за 

отримання дозвільних документів країни імпорту) внутрішніми податками додатково 

підвищує вартість імпорту та є проявом прихованого протекціонізму. 

це перешкоди для імпорту товарів, що виникають у зв’язку з їх невідповідністю 

національним стандартам у системі виміру та інспекції якості, вимогам техніки 

безпеки, санітарно-гігієнічним нормам, правилам пакування і маркування тощо. 

Перевірка відповідності ввезеного товару означеним вимогам обумовлюється 

об’єктивними потребами виробництва і споживання продукції; водночас ця процедура 

може виконувати і протекціоністську роль. 

До цих бар’єрів належать: стандарти, сертифікація якості, вимоги до пакування та 

маркування, санітарно-гігієнічні та екологічні вимоги, процедури митного 

оформлення.  

 

Внутрішні податки 

законодавчо встановлена частка кінцевого продукту, яка повинна бути вироблена 

національними виробниками для продажу на внутрішньому ринку. 

Мета цього методу полягає у тому, щоб з використанням місцевих компонентів 

створити вітчизняне виробництво замінників імпортованих товарів. 

це прихований метод торгової політики, згідно з яким від державних органів і 

підприємств вимагається купувати певні товари лише у національних фірм, якщо 

навіть вони дорожчі за імпортні. 

Найчастіше така політика пояснюється вимогами національної безпеки. 

 

Вимоги про вміст місцевих компонентів  

Політика в межах державних закупівель 

Методи прихованого протекціонізму 

різні перепони, створені численними державними структурами на шляху імпортних 

товарів. 

Національні стандарти та вимоги до товарів також можуть розглядатись як прихований 

протекціонізм, оскільки імпортовані товари підлягають більш прискіпливому 

дослідженню на відповідність національним стандартам та вимогам, що ускладнює їх 

просування на внутрішній ринок. 

Технічні бар’єри 
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Субсидії – це грошові виплати, скеровані на підтримку національних товаровиробників 

та побічну дискримінацію імпорту 

 

ф
о
р
м

и
 

дотації вітчизняному товаровиробнику, які 

сплачуються безпосередньо в разі здійснення 

експортної операції 

Види субсидій 

бюджетне фінансування виробництва товарів, що 

реально конкурують з імпортними на внутрішньому 

споживчому ринку 

це метод, який передбачає фінансове стимулювання державного розвитку експорту 

національними виробниками 

приховане дотування експортерів наданням пільг в 

оподаткуванні, пільгових умов страхування тощо 

бюджетні виплати національним експортерам, які 

покривають частину витрат і в такий спосіб 

підвищують конкурентоспроможність вітчизняних 

товарів на зовнішніх ринках 

Експортне кредитування 

Імпортний депозит 

це безвідсоткова застава, яку імпортеру належить внести на депозит у валюті, що 

конвертується, перед закупкою товару за кордоном 

Методи стимулювання експорту (фінансові методи) 

експортні 

прямі 

непрямі 

внутрішні 

кредити національним 

експортерам від державних 

банків 

страхування 

під ставку відсотка, нижчу за ринкову 

комерційних та політичних експортних 

ризиків національних експортерів 

за умови дотримання ними зобов’язань 

купувати товари лише у фірм цієї країни 
державні кредити 

іноземним імпортерам 
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–вивезення товарів за цінами, нижчими, ніж на внутрішньому та світовому ринках, за 

рахунок державних субсидій експортерам або за рахунок зацікавлених фірм; 

–один із методів субсидування експорту 

це епізодичний продаж зайвих товарів на зовнішньому 

ринку за заниженими цінами 

Види демпінгу 

 

постійний експорт товарів за заниженими цінами 

експорт товарів за цінами, нижчими, ніж ціни 

внутрішнього ринку, або навіть нижчими, ніж витрати 

виробництва 

завищення цін на експорт порівняно з цінами продажу 

цих товарів на внутрішньому ринку 

Правові режими ЗЕД 

взаємний зустрічна торгівля двох країн одним і тим самим 

товаром за заниженими цінами 

Демпінг 

зворотний 

спорадичний 

(епізодичний) 

доцільний 

(навмисний) 

постійний 

Режим найбільшого 

сприяння 

Спеціальний 

правовий режим 

норма прикордонного режиму, що однаково важлива 

як для торгівлі, так і для інвестицій при допуску 

товарів чи інвестицій в країну 

-може запроваджуватися в спеціальних економічних 

зонах різного типу; 

-це, як правило, пільгові режими щодо окремих 

економічних ситуацій 

передбачає, що при розгляді конкретних питань 

іноземним суб’єктам господарської діяльності 

повинен надаватися режим не менш сприятливий, 

ніж суб’єктам господарювання даної держави 

Національний 

режим 
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передбачає встановлення в міжнародних договорах та 

угодах положень, за яких кожна зі сторін договору 

зобов’язується надати іншій стороні не менш сприятливі 

умови у сфері економічних, торгових та інших відносин, 

які вона надає або надасть у майбутньому будь-якій 

третій державі 

Торговельні режими 

передбачає скасування та незастосування надалі 

тарифних та кількісних обмежень у взаємній торгівлі 

передбачає надання однією державою іншій взаємно або 

в односторонньому порядку пільг у торгівлі 

застосування в торговельно-економічних відносинах 

жорстких обмежувальних заходів (ембарго, 

торговельний бойкот, торговельна блокада) або інших 

інструментів, що дискримінують права торговельного 

партнера 

звичайний 

(простий) режим 

виникає в умовах відсутності торговельних, 

торговельно-економічних угод і домовленостей між 

країнами. Крім підвищеної ставки митного 

оподаткування, у торговельних відносинах 

застосовуються жорсткіші інструменти регулювання 

товарних потоків - кількісні обмеження, адміністративні 

формальності, звичайна (не пільгова) система 

оподаткування імпортних товарів тощо 

дискримінаційний 

(застосовується 

тимчасово) 

режим 

найбільшого 

сприяння 

преференційний 

режим 

режим вільної 

торгівлі 
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Тема 4. Зовнішньоекономічні операції та угоди 

1. Поняття та класифікація зовнішньоторговельних операцій. 

2. Сутність та особливості посередницької діяльності.  

3. Класифікація та характеристика суб’єктів посередницької діяльності.  

4. Організація збуту та способи винагороди посередників.  

5. Сутність та організаційні форми міжнародних орендних операцій. 
 

1. Поняття та класифікація зовнішньоторговельних операцій 
 

 

–сировина,  

–паливо,  

–продовольство,  

–напівфабрикати,  

–готові вироби (виробничого 

призначення, невиробничого 

призначення) 

прийняте в статистиці зовнішньої торгівлі визначення 

зовнішньоторговельного обігу з включенням транзитних товарів 

генеральна 

торгівля 

Торгівля товарами 

Показники обсягу зовнішньої торгівлі 

фізичний обсяг ЗТ – оцінка обсягу 

експорту й імпорту в незмiнних цінах 

обсяг експорту (Х) 

Торгівля послугами 

обсяг імпорту (М) 

Зовнішня торгівля 

торгівля якої-небудь країни з іншими країнами, що складається з оплачуваного ввозу 

(імпорту) і оплачуваного вивозу (експорту) товарів 

–виробничі,  

–транспортні,  

–експедиторські,  

–консультаційні,  

–консигнаційні,  

–посередницькі,  

–туристичні,  

–маркетингові,  

–облікові й ін. 

зовнішньоторговельний 

оборот = Х + М 

спеціальна 

торгівля 

чистий зовнішньоторговельний обіг, тобто продукція, ввезена в 

країну чи вивезена з неї; 

СТ = ЗТО – реекспорт – реімпорт 
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тимчасовий вивіз за кордон товарів (на виставки, ярмарки тощо) з наступним їх 

поверненням, а також вивіз тимчасово завезених іноземних товарів (на аукціони, 

виставки, ярмарки) 

пасивний експорт – передбачає періодичний вивіз надлишків продукції з митної 

території країни у випадку їхнього виникнення 

Види експорту 

вивіз готової продукції для її остаточної реалізації 

постачання в рамках ТНК, а також вивіз продукції в порядку прямих виробничих 

зв’язків, насамперед у машинобудуванні 

прямий експорт – фірма-виробник продукції сама безпосередньо здійснює 

експортні операції 

активний експорт – має місце тоді, коли фірма не тільки ставить, але і реалізує 

мету розширення масштабів здійснюваних нею операцій за рахунок реалізації 

продукції на конкретному закордонному ринку чи декількох таких ринках 

вивіз товарів, особливо сировини і напівфабрикатів, для переробки за кордоном 

під митним контролем з наступним поверненням 

непрямий експорт – передбачається використання послуг незалежних 

посередників – агентів по експорту, збутових фірм і т.п. 

Види зовнішньоторговельних операцій 

експорт імпорт зустрічна торгівля 

зовнішньоторговельні угоди, при укладанні яких у документах фіксуються тверді 

зобов’язання експортерів та імпортерів здійснити повний або частково 

збалансований обмін товарами 

Бартерні угоди є найбільш традиційним різновидом зустрічної торгівлі і 

являють собою обмін товарами, в якому не використовуються гроші, проте 

вартість товарів, що обмінюються, має грошовий вираз. 

  

Промислові компенсаційні угоди використовуються для продажу пов’язаних 

між собою товарів, як правило, великими обсягами і на значні суми. 

Торговельні компенсаційні угоди передбачають здійснення комерційних 

операцій на невеликі суми. 
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2. Сутність та особливості посередницької діяльності 
 

 

Мета залучення посередників 

Посередницькі операції на світовому ринку 

 

–здійснюються за дорученням експортера або імпортера незалежними фірмами-

посередниками на основі окремих доручень або спеціальних угод; 

–охоплюють пошук іноземних партнерів, підготовку документації для реалізації 

операцій та, власне, їх здійснення, транспортно-експедиторські операції, кредитно-

фінансове обслуговування, страхування і рекламування товарів, післяпродажне 

обслуговування, виконання митних формальностей тощо 

підвищення економічної ефективності зовнішньоторгових угод; 

–зростає оперативність у збуті товарів, в результаті за рахунок прискорення обігу 

капіталу збільшується прибуток; 

–оперативна й активна реакція посередників на зміну ринкової кон’юнктури дає їм змогу 

більш успішно працювати в інтересах експортера, реалізуючи товар на вигідних умовах; 

–контактуючи зі споживачами, посередники виступають джерелом цінної первинної 

інформації про рівень якості та конкурентоспроможності товарів; 

–створення і розвиток збутової мережі посередниками економить кошти експортерів; 

–технічне обслуговування, післяпродажний сервіс, що здійснюються посередниками, а 

також скорочення термінів поставок з проміжних складів сприяють підвищенню 

конкурентоспроможності; 

–спеціалізація посередників, як правило, на масовому збуті певних товарів дозволяє 

знизити витрати обігу на одиницю реалізованого товару 

Посередники 

–це особи, що поєднують сторони, які бажають укласти угоду; 

–діють у сфері перевезення, зберігання, страхування, збуту товарів;  

–можуть виступати як окремі особи, так і установи; 

–більшість працює за рахунок доручителя (принципала) і одержує за це винагороду 

брокери дилери комісіонери консигнатори маклери 

оптові покупці торгові агенти промислові агенти 
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–позбавлення експортера безпосередніх контактів з ринками збуту; 

–залежність експортера від сумлінності й активності торгового посередника; 

–підвищення цін на товари і зниження доходів від експорту, так як частина виручки 

залишається у посередника; 

–торговий посередник несе певні витрати, що у підсумку оплачуються експортерами 

–заробітна плата управлінського персоналу та працівників сервісних служб; 

–амортизаційні відрахування на будівлі, споруди, канцелярське устаткування, машини; 

–витрати па підтримку будівель, споруд, на зв’язок, рекламу, представницькі витрати; 

–митні і транспортно-експедиторські витрати; 

–витрати на підтримку субагентської мережі; 

–податки і збори 

Необхідність використання посередників 

Класифікація посередників залежно від їхнього місця на ринку 

–окремі ринки збуту монополізовані і закриті для самостійного проникнення 

виробників; 

–підприємства та організації не мають юридичного права на проведення 

зовнішньоторгових операцій; 

–підприємства не можуть самостійно здійснювати дослідження закордонних ринків, 

займатися пошуком партнерів, грамотно розробляти умови контракту і т.д.; 

–підприємства, що виходять на зовнішній ринок, змушені використовувати 

посередників через те, що так склалися міжнародні торговельні звичаї (наприклад, при 

операціях на аукціонах, при торгівлі на біржі і т.д.) 
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3. Класифікація та характеристика суб’єктів 

посередницької діяльності 

Недоліки непрямого методу торгівлі 

Витрати посередників 

–право посередника збувати на обумовленій території певну номенклатуру 

товарів принципала та одержувати від нього винагороду; 

–не обмежує прав принципала, який може самостійно або через інших 

агентів виходити з цими ж товарами на той самий ринок без виплати 

простому агентові будь-якої винагороди чи компенсації; 

–фіксується також зобов'язання принципала не продавати самостійно або 

через інших посередників товари на цьому ринку на більш сприятливих 

комерційних умовах, ніж ті, що були запропоновані простому агентові; 

–не гарантує посереднику стабільного становища на ринку, а принципал не 

може розраховувати на активну роботу агента; 

–укладаються, як правило, на короткий термін (до одного року) у випадку 

виходу експортерів на нові ринки, а інколи навіть з кількома агентами 
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комісіонери, 

консигнатори 

купці, 

дистриб’ютори, 

дилери 

Класифікація посередників залежно від обсягу наданих їм повноважень 

агенти-представники 

брокери 

ті, що мають право підписувати угоди з третіми 

особами від свого імені та за рахунок принципала 

ті, що мають право підписувати угоди з третіми 

особами від свого імені та за свій рахунок 

повірені, торгові 

агенти 

ті, що не мають права підписувати угоди з третіми 

особами 

ті, що мають право підписувати угоди з третіми 

особами від імені та за рахунок принципала 

тільки представляють інтереси принципала на певному ринку щодо узгодженої 

номенклатури товарів. 

Обов’язки: 
–проводити маркетингові дослідження та інформувати принципала про тенденції ринку;  

–надавати принципалу інформацію про технічні вимоги до товарів і ціни;  

–інформувати принципала про запити споживачів, про можливі розміщення замовлень;  

–створювати сприятливе враження про принципала і його товари у ділових колах та 

здійснювати рекламу;  

–сприяти укладанню і реалізації контрактів; 

–організовувати ділові контакти принципалів з імпортерами товарів, з урядовими та іншими 

організаціями, від яких залежать рішення про розміщення замовлень  

 

–принципал зобов’язаний спочатку запропонувати товар агентові і 

лише після його відмови продавати товар на цьому ринку самостійно 

або через інших посередників без виплати винагороди агентові; 

–приводом для відмови можуть бути технічні характеристики, терміни 

поставки, ціна та інші умови, які, на думку агента, не будуть сприяти 

руху товару на ринку 

Агенти-представники 

–тільки він може продавати товари принципала певної номенклатури на 

обумовленій території протягом встановленого часу і отримувати за це 

винагороду, але принципал позбавляється права і можливості виходити 

на цей ринок з товарами обумовленої в угоді номенклатури самостійно 

або через інших агентів; 

–якщо принципал продає на обумовленій території сам або через інших 

агентів товари, він зобов’язаний виплатити монопольному агентові 

встановлену в угоді винагороду.  

Підписуючи угоду, принципал повинен чітко обумовити, в яких 

випадках він може самостійно збувати товар на ринку монопольного 

агента (продаж безпосередньо урядовим органам або поставки 

запчастин до проданого раніше обладнання) 
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солідні фірми або фізичні особи, що посідають досить високе становище у ділових 

колах. 

Якщо за допомогою такого агента вдається укласти контракт, то йому виплачується 

винагорода у розмірі 2-5%, що інколи набагато перевищує реальні витрати агента.  

Однак принципал погоджується з цим, тому що в майбутньому він зможе укладати 

угоди з певним покупцем вже без участі агента-представника.  

1) експортер з країни А звертається до брокера з проханням знайти покупця у будь-якій 

країні на певний товар;  

2) брокер звертається до імпортера з країни Б з пропозицією купити даний товар в 

експортера;  

3) за згодою сторін брокер зводить контрагентів;  

4) контрагенти підписують контракт;  

5) експортер поставляє до країни Б свій товар. 

На роль агентів-представників залучаються 

Брокери 

це особи, які діють зі збуту і придбання товарів, але самі стороною договору ні в ролі 

продавця, ні в ролі покупця не виступають, їхнє завдання – знайти покупця для 

продавця і продавця для покупця та сприяти підписанню контракту між ними 

Схема взаємодії учасників договору комісії 

Схема роботи брокера 

Комісіонери 

є посередником для комітента, який доручає комісіонерові від імені комісіонера, але за 

рахунок комітента здійснити операцію купівлі-продажу з третім контрагентом  

Для третього контрагента комісіонер буде стороною контракту купівлі-продажу, а саме 

– продавцем, якщо комісіонерові доручено щось продати, або покупцем, якщо комітент 

доручає комісіонерові щось купити. 

 

Комітент 

Третя особа 

Комісіонер  

Продавець 

(покупець) 
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–комісіонер, продаючи або купуючи 

товар, діє в межах договору комісії; 

–комісіонер, здійснюючи операцію, не 

стає власником товару, і товар слідує 

прямо від продавця до покупця; 

–комісіонер не несе перед комітентом 

відповідальності за виконання 

зобов’язань третьою стороною; 

–розрахунок між комітентом і третьою 

стороною здійснюється безпосередньо 

–розмір комісійних винагород 

становить 1,5-3,5% від суми угоди 

За договором консигнації (різновид договору комісії) принципал (консигнант) 

поставляє товари на склад агента (консигнатора) для їх подальшої реалізації на ринку 

консигнатора. 

Консигнант є власником товару до моменту його реалізації. 

На умовах консигнації реалізуються товари масового попиту. 

Консигнатор здійснює платежі консигнанту по мірі реалізації товару. 

Класифікація договорів комісії 

простий 

–застосовується в тому випадку, коли 

комітент доручає комісіонерові щось 

продати; 

–комісіонер, знаючи про намір комітента 

щось продати, може сам укладати договір з 

покупцем, а тільки згодом укладати 

договір з комітентом, виступаючи як 

проміжний покупець; 

–комісіонер переказує гроші комітентові 

тільки після одержання платежу від 

покупця; 

–комісіонер бере на себе відповідальність 

за платоспроможність покупців та 

компенсує комітентові всі витрати, якщо 

покупець виявляється 

неплатоспроможним; 

–прибуток комісіонера – це або різниця 

між цінами закупівлі товару у комітента і 

реалізації покупцеві, або фіксується у 

договорі комісії у вигляді процентів від 

суми угоди 

Агенти-консигнатори 

«делькредере» 

Загальна схема взаємодії учасників договору консигнації 

Звичайний термін договору комісії – 

до двох місяців 
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1) визначає обсяг товарів, які одночасно зберігаються на консигнаційному складі і 

поповнюються по мірі реалізації; 

2) визначає термін консигнації, протягом якого цей обсяг повинен бути реалізований; 

3) зобов’язує консигнатора застрахувати товар, який зберігається на складі, на користь 

консигнанта, оскільки він до реалізації є власністю консигнанта; 

4) визначає, що платежі здійснюються за календарними періодами по відкритому 

рахунку з наданням консигнатором банківської гарантії або акцептом тратт на суму 

консигнації, так як, по суті, консигнанти кредитують консигнаторів на середній строк 

реалізації товару; 

5) вказує, який саме спосіб консигнації обирають сторони: безповоротну, частково 

поворотну або поворотну 

 

всі нереалізовані товари підлягають поверненню 

консигнантові. Як варіант, можна подовжити термін 

консигнації або надати на ці товари знижку. Витрати на 

повернення товарів сторони, як правило, ділять порівну 

1 – направлення експортної продукції на консигнаційний склад; 

2 – реалізація продукції консигнатором кінцевому споживачеві; 

3 – перехід права власності на товар від консигнанта до покупця; 

4 – здійснення платежів за товар; 

5 – передача платежів за товар від консигнатора до консигнанта; 

6 – повернення нереалізованої продукції з консигнаційного складу до консигнанта (у разі 

укладання договору поворотної або частково поворотної консигнації) 

Особливості договору консигнації 

безповоротна 

консигнація 

коли якась частина товарів, обумовлених договором 

консигнації, не буде реалізована консигнатором, то 

останній зобов’язується купити їх у консигнанта 

частково 

поворотна 

консигнація 

Види консигнацій 

поворотна 

консигнація 

консигнатор зобов’язується реалізувати товари на 

певну частину суми, а товари на решту суми, якщо їх не 

вдасться реалізувати, повернути консигнантові 

Важливі ознаки консигнаційного контракту 

–винагороду консигнатора становить різниця між цінами, названими консигнантом, і 

цінами реалізації споживачеві; 

–договір консигнації, як правило, укладається на термін до 1,5 року і навіть більше; 

–консигнатор не має права продавати товари за межами визначеної території реалізації 

товарів без згоди консигнанта; 

–продаж товарів здійснюється з консигнаційного складу (бондовий склад у США; 

митний склад в Росії; митний ліцензійний склад в Україні) 
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одна сторона (принципал) доручає іншій стороні (агентові) здійснювати операції, 

пов’язані з продажем або купівлею товарів, а також з пошуком замовників та 

виконавців на надання певних послуг на обумовленій території в узгоджений період 

за рахунок і від імені принципала 

–для принципала цікаві тому, що дають змогу виходу на нові ринки і забезпечують 

рекламу його товару на цих ринках протягом кількох років;  

–укладаються з фірмами, які мають власну збутову мережу або кошти на її створення,  

–супроводжуються договорами купівлі-продажу на поставку товарів;  

–гарантують, на відміну від договорів консигнації, отримання платежу за товар одразу 

після поставки товару; 

–виключають ризики збитків від втрати або пошкодження товарів на території чужої 

країни, так як, придбавши товар, дистриб’ютор стає його власником 

Повірені або торгові агенти 

 

Відмінність агентської угоди від договору комісії 

–агент діє від імені принципала, на відміну від комісіонера, який діє від свого імені; 

–агентська угода носить тимчасовий характер, обмежена певним строком дії; 

–агентська угода носить територіальний характер, обмежена певною територією 

торгові посередники, котрі виконують широке коло посередницьких обов’язків від 

імені експортера: експортують продукцію, фінансують експортні операції, платять 

аванс виробнику, видають кредити покупцю, страхують 

Дистриб’юторські агентські угоди 

Дистриб’ютори (купці) 

займаються продажем товарів від свого імені і за свій рахунок, вони самі несуть усі 

ризики, пов’язані зі псуванням або втратою товарів, а також з неплатоспроможністю 

покупців 

Фектори 
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4. Організація збуту та способи винагороди посередників 

 
 

охоплює збутові 

відділи головного 

посередника (у 

більшості випадків 

імпортера) і його 

підрозділи, 

розташовані в окремих 

економічних регіонах 

країни 

 

стимулює посередника до розширення обсягів збуту, 

однак не створює у нього зацікавленості у збільшенні 

експортних цін, що призвело б до зростання ефективності 

експортних операцій. Експортер повинен добре знати 

ціни реалізації на експортні товари, щоб заздалегідь 

прогнозувати різницю цін, яка покриває витрати 

посередника, і сприяти одержанню посередником 

оптимального прибутку. Експортер, як правило, 

наполягає на внесенні до угоди зобов’язання 

посередників звітувати про реалізацію товарів, 

направляючи копії фактур покупців 

Види збутових мереж, які використовують посередники у 

зовнішньоекономічній діяльності 

Власна збутова 

мережа 

–укладання контрактів безпосередньо зі споживачами; 

–за договорами комісії, консигнації і купівлі-продажу через збутову мережу в межах 

укладених угод; 

–через оптові торговельні центри, спеціалізовані та універсальні магазини, але вже без 

укладання угод 

Форми винагороди посередників 

Основні методи реалізації товарів на ринку за допомогою 

посередників 

Незалежна збутова мережа 

(для агентів – субагентська 

мережа) 

охоплює дочірні компанії за 

участю капіталів основних 

посередників (агентів) і 

незалежні збутові фірми, що 

ведуть оптову і роздрібну 

торгівлю. До числа останніх 

можуть належати 

дистриб’ютори по регіонах, 

дилери і субдилери як кінцеві 

продавці, а також спеціалізовані 

магазини 

Змішані 

мережі 

найбільш поширені 

у міжнародній 

торгівлі, 

складаються із 

власних збутових 

відділів і 

незалежних 

збутових фірм 

різниця між 

цінами 

реалізації та 

цінами 

експортерів 
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нарахування 

процентів з 

експортних цін 

 

посередник надає експортерові документи, які 

підтверджують понесені витрати, і експортер 

відшкодовує ці витрати, збільшені на узгоджені 

проценти, які і складають прибуток посередника;  

цей спосіб застосовується, коли заздалегідь важко 

визначити витрати посередника 

стимулює посередника до збільшення обсягу збуту і 

підвищення цін, що в результаті призводить до 

зростання ефективності експорту. Експортери 

намагаються встановлювати в угодах верхні межі 

відхилення цін реалізації від рівня експортних цін. У 

зв’язку з цим в угодах може бути передбачено, що коли 

встановлені межі будуть перевищені, то автоматично 

підвищуються експортні ціни, або ж на величину 

перевищення зменшується сума винагороди 

Оренда 

змішана форма 

(проценти і різниця 

цін) 

система «кост 

плас» 

–відповідає інтересам експортерів, якщо вони мають 

змогу оперативно контролювати фактичний рівень цін 

реалізації товарів на ринку; 

–у разі надання посередником окремих послуг 

винагороду доцільно встановлювати у твердій, 

заздалегідь узгодженій сумі 

це тимчасове користування майном на умовах, що встановлюються у договорі між 

власником майна (орендодавцем) та особою, на користь якої воно передається 

(орендатором) 

Оренда надає орендатору лише право на тимчасове використання товару, право 

власності на товар залишається за орендодавцем. 

Суть оренди полягає у наданні орендодавцем клієнту – орендатору будь-якого товару у 

виключне користування на встановлений строк за визначену винагороду на основі 

договору оренди. 

5. Сутність та організаційні форми міжнародних орендних 

операцій 
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–збільшуються можливості самофінансування; орендар може розпочати 

підприємницьку діяльність з меншим капіталом, оскільки орендна угода може 

передбачати виплату орендних платежів у міру реалізації продукції, виробленої за 

допомогою орендованого майна, та отримання прибутку; 

–знижуються масштаби мобілізації фінансових коштів для швидкої модернізації 

виробничої бази (орендованого обладнання), наприклад, на базі використання форм 

«збутового лізингу», який передбачає періодичну модернізацію або заміну обладнання; 

–оренда об’єкта, яка передує його придбанню, дозволяє оцінити об’єкт у процесі 

експлуатації та вирішити питання про його купівлю; 

–не обмежуються можливості для одержання інших кредитів з інших джерел; 

–зберігаються кошти орендаря для інших цілей; 

–споживачі не завжди прагнуть придбати майно назавжди, через те що, по-перше, це 

майно після завершення певної роботи вже їм буде не потрібне, і тому вигідно взяти 

його на строк в оренду за частину ціни (у разі купівлі його довелось би продавати за 

безцінь), по-друге, це майно може швидко морально старіти, і тоді споживачі можуть 

відмовитись від старої моделі після закінчення строку оренди та укласти угоду на нову 

модель 

Вигоди використання оренди для орендодавця та виробника 

–виробники товарів отримують додаткову можливість збуту своєї продукції, 

розширюють коло можливих партнерів; 

–виробники товарів прискорюють процес збуту своєї продукції; 

–сума орендних платежів перевищує вартість майна, яке здається в оренду; 

–легко контролювати та обліковувати фінансові операції завдяки періодичності 

платежів; 

–для орендодавця орендна угода менш ризикована з точки зору платоспроможності 

орендаря, ніж договір купівлі-продажу для продавця: орендодавець у разі погіршення 

фінансового стану орендаря може заявити про намір розірвати угоду і за рішенням 

арбітражу повернути у своє володіння предмет оренди, а потім здати його іншому 

орендарю 

–предметом можуть бути транспортні засоби, предмети 

для туризму, відпочинку тощо; 

–контракти передбачають зобов’язання орендодавців 

здійснювати страхування і технічне обслуговування 

предметів оренди; 

–у міжнародній практиці укладаються відносно рідко 

Вигоди використання оренди для орендаря 

короткострокова 

(до 1 р.) – 

рентинг 

Види оренди 
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лізингодавець (власник 

предмета лізингу) 

1) банки та їх філії, фінансові компанії, кредитні організації, у яких передбачений цей 

вид діяльності; 

2) лізингові компанії (фінансові чи універсальні); 

3) брокерські лізингові фірми; 

4) будь-яка виробнича чи торгова фірма, до видів діяльності якої належить також 

лізингова; 

5) страхові й пенсійні фонди 

Економічна сутність лізингу 

 

Суб’єкти у класичній лізинговій угоді 

полягає у тому, що лізингоотримувач бере у довгострокову оренду конкретне майно і 

за дорученням орендодавця зобов’язується виконати за допомогою цього майна певні 

роботи і не виконувати робіт, не передбачених умовами контракту 

Лізингодавцем можуть бути 

лізингоотримувач 

(суб’єкт, що 

користується предметом 

лізингу) 

–це господарська операція, при якій суб’єкт 

підприємницької діяльності (лізингодавець) передає 

матеріальні цінності іншому суб’єкту підприємницької 

діяльності (лізингоотримувачу) у користування за оплату 

для підприємницької діяльності; 

–це операція з розміщення рухомого й нерухомого 

майна, яке спеціально закуповується лізинговою 

компанією, стає її власністю, але здається в оренду 

підприємцям; 

–найпоширеніший у міжнародній практиці 

постачальник (продавець, 

виробник об’єкта лізингу) 

–предметом контракту можуть бути транспортні засоби, 

сільськогосподарська техніка, монтажне обладнання та 

ін.; 

–у контрактах страхування і технічне обслуговування 

здійснює або сам орендатор, або орендодавець; 

–часто зустрічається у міжнародній практиці 

середньострокова 

(від 1 до 2-3р.) – 

хайринг 

довгострокова 

(від 3 до 5р.) – 

лізинг 

можуть бути також підприємства з іноземними інвестиціями 
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будь-яке майно, що належить до основних фондів, і яке не заборонене вільному обігу 

на ринку, а також нематеріальні активи 

–можливість використання нової, дорогої техніки, високих технологій без значних 

одночасних витрат, оскільки при лізингу виробниче обладнання передається у користування 

без попереднього викупу, тобто є можливість налагодити виробництво при обмежених 

затратах коштів; 

–лізинг допускає 100% кредитування і не вимагає негайного початку платежів; 

–лізинг дозволяє спочатку випробувати машини, а потім закупити їх лізингові платежі у 

повному обсязі включаються до собівартості продукції, що виробляється 

лізингоотримувачем, що відповідно знижує оподатковуваний прибуток; 

майно за лізинговою угодою не зараховується на баланс лізингоотримувача, що не збільшує 

його активи і звільняє від сплати податку на майно; 

–лізинг доступний для МСП, в той час як отримання банківських кредитів на сприятливих 

умовах для них проблематичне; 

–лізинг дозволяє підприємству запобігти витратам, пов’язаним із моральним старінням 

машин і устаткування, і сприяє використанню найновіших об’єктів лізингу, що підвищує 

конкурентоспроможність лізингоодержувача; 

–порядок здійснення лізингових платежів гнучкіший, ніж за кредитними угодами 

(лізингоодержувач може розрахувати надходження своїх доходів і разом із лізингодавцем 

розробити зручну схему платежів; платежі можуть бути щомісячними, щоквартальними 

тощо; сума платежів може бути постійною або ковзкою; під час її визначення може бути 

врахована сезонність використання предмета лізингу; платежі можуть здійснюватися із 

виручки від реалізації продукції, що вироблена на отриманому в лізинг обладнанні); під час 

використання компенсаційного лізингу лізингоодержувач здійснює платежі в товарній формі, 

використовуючи продукцію, що вироблена на лізингованому обладнанні; 

–можливість придбання лізингоодержувачем устаткування за залишковою вартістю після 

завершення лізингової угоди 

юридична особа будь-якої організаційно-правової 

форми, яка здійснює підприємницьку діяльність, або 

приватний підприємець (фізична особа) 

Лізингоотримувач 

б) нерухоме майно (будівельні 

споруди, споруди комунально-

побутового чи промислового 

призначення) 

а) рухоме майно (промислове і 

транспортне обладнання, будівельна 

техніка, засоби телевізійного і 

дистанційного зв’язку, оргтехніка, 

ліцензії, ноу-хау, програмне забезпечення) 

Об’єкт лізингу 

Основні переваги лізингу 

Постачальник 

(продавець) об’єкта 

лізингу 

підприємство-виробник, торгова організація чи інші 

суб’єкти підприємницької діяльності, які продають 

майно, що передається відповідно до договору 

лізингу 
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прямий 

закордонний 

лізинг 

(двосторонній) 

Підприємству-виробнику лізинг вигідний тим, що 

за його допомогою підтримується тісний зв’язок між виробниками і споживачами 

техніки. 

Уся інформація про недоліки використовуваного устаткування надходить до 

підприємства-виробника, яке усуває їх, підвищуючи конкурентоспроможність своєї 

продукції та розширюючи можливості її збуту.  

Збуваючи продукцію за лізингом, виробник вирішує проблему отримання плати за неї, 

що зміцнює його фінансове становище. 

1. Залежно від складу учасників угоди 

2. Відповідно до рівня окупності майна 

непрямий 

закордонний 

лізинг 

Види лізингу 

угода між юридичними особами різних держав – 

власник майна (виробник) самостійно здає об’єкт у 

лізинг (тобто постачальник = лізингодавець) 

–орендодавець і орендар – юридичні особи однієї 

держави, а капітал орендодавця частково належить 

зарубіжним компаніям. Або ж якщо в ролі орендодавця 

виступає дочірня фірма зарубіжної ТНК; 

–передача майна відбувається через посередників 

зворотний 

лізинг або «ліз-

бек» 

придбання лізингодавцем об’єкта лізингу у власника 

для подальшої (зворотної) передачі йому ж у лізинг 

фінансовий 

лізинг 

–передбачає протягом періоду дії контракту виплату 

орендатором сум, які б покривали повну вартість 

амортизації обладнання або більшу її частину, а також 

прибуток орендодавця; 
–після закінчення строку дії контракту орендатор повинен 

повернути об’єкт орендодавцю, а також має право: укласти 

новий контракт на оренду даного майна; провести викуп 

предмету лізингу за залишковою вартістю; 
У якості лізингодавця зазвичай виступає лізингова компанія 

операційний 

лізинг 

  

–обладнання використовується протягом часу, значно 

меншого, ніж строк економічної служби обладнання; 
–щоб відшкодувати вартість обладнання, лізингова 

компанія здає його у тимчасове користування кілька разів і 

зазвичай різним користувачам; 
–технічне обслуговування і страхування забезпечує 

лізингова компанія; 
–об’єктом зазвичай служить обладнання з високими 

темпами морального старіння 
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«мокрий лізинг» 

передбачає завчасно обумовлений поділ функцій з 

технічного обслуговування об’єкта лізингу між 

сторонами угоди 

полягає у тому, що угода переслідує мету одержати 

високий прибуток за рахунок отримання 

необґрунтованих податкових і амортизаційних пільг 

5. За цільовим призначенням 

4. За обсягом обслуговування 

дійсний 

(нормативний) 

чистий лізинг 

це лізинг, при реалізації якого основні зобов’язання 

з обслуговування майна бере на себе 

лізингоодержувач. Передбачається, що він сплачує 

усі податки і збори, здійснює страхування і несе всі 

інші витрати, пов’язані з використанням обладнання 

лізинг рухомого майна 

це лізинг з повним набором послуг (повний), угоди 

за яким передбачають обов’язкове повне технічне 

обслуговування обладнання, його ремонт, 

страхування та інші операції, які бере на себе 

лізингодавець 

лізинг обладнання 

3. Залежно від типу майна 

лізинг «секонд-хенд» 

застосовується під час оренди майнових 

комплексів або дорогого майна (заводів, 

бурових платформ, літаків, суден, космічних 

об’єктів та ін.) і є різновидом лізингу 

нерухомості 

лізинг нерухомості 

лізинг з частковим 

набором послуг 

фіктивний 

(спекулятивний) 

лізинг 

під час проведення угоди отримання податкових і 

амортизаційних пільг не є основною і визначальною 

метою 

груповий 

великомасштабний 

лізинг («біг-тікет-

лізинг») 

лізинг машин і обладнання, що уже були у 

використанні або морально застаріли за час 

зберігання 
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лізинг із 

компенсаційним 

платежем 

 

угода укладається на один термін 

виробник майна або посередницька фірма 

продає його лізинговій компанії, а та, в свою 

чергу, укладає угоду з лізингоодержувачем 

майна, що перебуває за кордоном. 

Лізингоодержувач є зарубіжною країною. 

8. За намірами учасників 

7. За характером платежів 

терміновий 

(одноразовий) 

лізинг з грошовим 

платежем 

це угоди, в яких лізингодавець купує об’єкт 

лізингу в іноземної фірми, а потім надає його 

вітчизняному лізингоодержувачеві. 

Лізингодавець є зарубіжною країною.  

всі платежі здійснюються у грошовій формі 

за рахунок власних 

коштів 

поєднуються перераховані в перших двох 

випадках форми сплати 

за рахунок залучених 

коштів 

6. За способом фінансування 

лізинг з частковим фінансуванням 

лізингодавцем – пов’язаний із залученням 

різних каналів фінансування, використовується, 

як правило, для реалізації дорогих проектів роздільний лізинг 

лізинг із змішаним 

платежем 

поновлювальний 

(револьверний) 

угода продовжується після закінчення першого 

терміну контракту 

платежі здійснюються у вигляді поставки 

товарів, вироблених на лізингованому 

обладнанні або у вигляді надання зустрічних 

послуг 

транзитний лізинг 

9. Сектор ринку 

експортний лізинг 

імпортний лізинг 

при якому майно продається лізинговій компанії 

із іншої країни, а вона, в свою чергу, укладає 

угоду з орендарем, що перебуває в третій країні 

(постачальник має своє місцезнаходження в 

країні А, лізингова компанія – в країні Б, 

лізингоодержувач – у країні В)  
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Організація здійснення експортного лізингу 

Організація здійснення імпортного лізингу 

Організація здійснення транзитного лізингу 



75 

 

 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

лізингові фірми, які не спеціалізуються на здаванні в 

оренду продукції материнських фірм 

Фірми, які виступають на міжнародному лізинговому ринку в 

ролі орендарів 

лізингові філії 

комерційних банків 

забезпечують як пряме фінансування закупівлі 

обладнання, так і надання власно лізингових послуг, 

контролюють більшу частку лізингового ринку 

різні компанії (страхові, фінансові, орендні), що не 

підпорядковані материнській компанії, яка володіє 

контрольним пакетом акцій 

спеціалізовані філії фірм-виробників обладнання, які 

фінансують продаж продукції своїх материнських 

компаній 

філії промислових 

компаній 

незалежні лізингові 

фірми 

«зв’язані» лізингові 

компанії 
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Тема 5. Зовнішньоекономічний контракт: поняття, структура, 

техніка підготовки, укладання та виконання. 

1. Сутність та особливості зовнішньоекономічного контракту. 

2. Регулювання укладання міжнародних договорів купівлі-продажу. 

3. Види контрактів та їх класифікація. 

4. Етапи здійснення експортно-імпортної угоди. Порядок укладання 

контрактів. 

5. Основні умови та структура зовнішньоекономічного контракту. 

 

1. Сутність та особливості зовнішньоекономічного контракту 

 

Ознаки зовнішньоекономічного договору 

У законодавстві 

більшості країн світу й у 

багатьох міжнародних 

конвенціях закріплено 

принцип автономії волі 

сторін, що означає їх 

свободу підпорядкувати 

договір вибраному ними 

правопорядку 

Зовнішньоекономічний контракт 

 

матеріально оформлена 

угода двох або більше 

суб’єктів ЗЕД та їхніх 

іноземних контрагентів, 

спрямована на 

встановлення, зміну або 

припинення їх взаємних 

прав і зобов’язань у 

зовнішньоекономічній 

діяльності 

 

–контрагенти знаходяться у різних країнах; 

–товар перетинає кордон, якщо це матеріальний об’єкт; 

–розрахунки в іноземній валюті, за винятком товарообмінних операцій; 

–комерційний характер 

У вітчизняному 

законодавстві 

означений принцип 

використаний у ст. 6 

Закону України «Про 

зовнішньоекономічну 

діяльність» 

суттєвим принципом 

здійснення є те, що в її 

результаті кожен з 

учасників збільшує 

особисту цінність 

об’єкта, що обмінюється 

(з урахуванням 

міжнародно-

трансакційних витрат) 

домовленість про 

комерційний обмін 

цінностями між 

різнонаціональними 

контрагентами 

Право якої держави буде використовуватись для регулювання 

форми угоди і прав та обов’язків сторін 

За українським 

законодавством права та 

обов’язки сторін 

зовнішньоторгового 

контракту визначаються 

правом країни, обраної 

сторонами при укладанні 

контракту чи в результаті 

подальшого узгодження 
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1) юридично закріплює відносини між сторонами, надаючи їм характеру зобов’язань, 

виконання яких захищене законом; 

2) визначає порядок, послідовність і способи дій партнерів; 

3) передбачає заходи щодо забезпечення виконання зобов’язань сторонами 

За відсутності згоди щодо контракту застосовується право 

країни, де засновано, розташовано штаб-квартиру чи основне 

місце діяльності сторони, котра виступає: 

–про створення спільних підприємств застосовується право країни, на території якої СП 

створюється й офіційно реєструється; 

–про виробниче співробітництво, спеціалізацію  та кооперування, виконання будівельно-

монтажних робіт застосовують право країни, де здійснюється така діяльність, або де 

створюються  передбачені договором результати, якщо сторони не погодили інше; 

–у випадках укладання договорів на аукціоні, в результаті конкурсу або на біржі 

застосовується право країни, на території якої проводиться аукціон, конкурс або 

знаходиться біржа 

 

–продавцем – у договорі купівлі-продажу;  

–наймодавцем – у договорі майнового найму; 

–охоронцем – у договорі зберігання; 

–комітентом (консигнантом) – у договорі комісії (консигнації); 

–довірителем – у договорі доручення; 

–перевізником – у договорі перевезення; 

–експедитором – у договорі транспортно-експедиторського обслуговування; 

–ліцензіаром – у ліцензійному договорі; 

–страхувальником – у договорі страхування; 

–кредитором – у договорі кредитування; 

–дарителем – у договорі дарування; 

–заставником – у договорі застави 

Принципи міжнародних комерційних договорів, розроблені УНІДРУА 

(Міжнародний інститут з уніфікації приватного права) 

Зовнішньоекономічний контракт в умовах 

договірних відносин 

Вибір того чи іншого застосовуваного права залежить від 

виду зовнішньоекономічного договору 

–свобода договору та його форми; 

–обов’язковість договору; 

–добросовісність та чесна ділова практика; 

–звичай та практика 
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договір як програма поведінки сторін щодо здійснення 

господарських відносин і засіб узгодження, 

координації їх дій відповідно до економічних інтересів 

і намірів 

 

Функції договору 

ініціативна 
договір с актом прояву ініціативи та узгодженої волі 

сторін врегулювати певні відносини 

договір є правовою формою відносин, тобто формою, в 

межах якої забезпечується примусове виконання 

зобов’язань сторін шляхом використання майнових 

санкцій, засобів оперативного впливу 

договір завдяки формальній визначеності його умов 

включає в себе інформацію про правове становище 

сторін у договорі, яка необхідна сторонам, у 

відповідних випадках – юрисдикційним органам, 

третім особам 

програмно-

координаційна 

гарантійна 

інформаційна 

правозахисна 

 

лише завдяки договору включаються в дію такі правові 

гарантії виконання договірних зобов’язань, як 

неустойка, завдаток, застава тощо 

2. Регулювання укладання міжнародних 

договорів купівлі-продажу 

Джерела правового регулювання зовнішньоекономічних 

контрактів 

–міжнародні договори; 

–національне законодавство; 

–звичаї 

Конвенція ООН «Про договори міжнародної купівлі-продажу товарів» (1980 р.). 

Конвенція ООН «Про давність позову в міжнародній купівлі-продажу товарів» 

(1974 р.). 

Конвенція «Про право, що застосовується до договорів міжнародної купівлі-продажу 

товарів»(1985 р.) та ін. 

Джерела правового регулювання міжнародної купівлі-

продажу в практиці міжнародної торгівлі 
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Законодавчі акти, що містять норми, які регулюють 

відносини міжнародної купівлі-продажу 

–мати характер загального правила (використовуватись у всіх або у переважній 

більшості випадків, до яких він застосовується); 

–бути достатньо відомим у відповідній галузі торгівлі, визначеним за своїм змістом та 

зрозумілим 

Віденська конвенція ООН «Про договори міжнародної 

купівлі-продажу товарів» 

 

–використовується найбільш широко в практиці міжнародної торгівлі; 

–являє собою документ, що має практичне значення при підписанні і виконанні 

зовнішньоторгових контрактів; 

–розроблена комісією ООН з права міжнародної торгівлі (ЮНСІТРАЛ) з метою 

визначення єдиних норм, що регулювали б міжнародні торгові договори, прийнята у 

Відні в 1980 р.; 

–учасниками є понад 30 країн; 

На території України Конвенція набула чинності з 1 лютого 1991 р.  

 

–що потрібно для того, щоб угода вважалася укладеною; 

–коли вважається, що сторона договору виконала усі свої зобов’язання, що виникли в 

результаті укладання договору; 

–наслідки невиконання договору; 

–неможливість виконання 

 

це одноманітність, яка склалась у міжнародній торгівлі, загальновизнане правило, яке 

містить у собі ясне та визначене положення з питання, якого воно стосується, та яке не 

є нормою права і класифікується як умова договору, що мається на увазі («ми завжди 

так робимо») 

 

–торгові кодекси (Франція, Німеччина, США, Швейцарія і т. д.); 

–спеціальні законодавчі акти про міжнародну купівлю-продаж (Велика Британія та ін.); 

–Закон України «Про зовнішньоекономічну діяльність»; 

–Закон України «Про валюту і валютні операції»; 

–Митний кодекс України 

Питання, яких стосується Віденська конвенція 

Торговий звичай, торгова або ділова звичка (узанс) 

Звичай має відповідати таким вимогам 
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3. Види контрактів та їх класифікація 

–контракт купівлі-продажу (експортно-імпортні); 

–підрядний контракт; 

–контракт оренди; 

–контракт при зустрічній торгівлі; 

–ліцензійний і франчайзинговий контракти; 

–установчі договори про створення спільних підприємств; 

–страхові договори; 

–договори перевезення 

Основні ознаки договору міжнародної купівлі-продажу товарів 

(згідно з Віденською конвенцією) 

різна державна належність 

партнерів (сторін договору) 

1) розташування комерційних підприємств (організацій) сторін на території різних 

держав; 

2) при виконанні договору товар (продукція) переміщується через державні кордони 

Контракт купівлі-продажу 

використання іноземної валюти 

як платежу за товар 

Факультативні ознаки договору міжнародної купівлі-

продажу товарів 

Залежно від характеру операції 

–обов’язкова умова – перехід права власності на товар від продавця до покупця; 

–якщо доставку забезпечує покупець, то транспортна організація або пошта вважається 

представником покупця, і передача товару їм буде вважатись передачею товару самому 

покупцю 

Контракти купівлі-продажу залежно від термінів 

поставки і форм оплати 

з разовою 

поставкою 

разова угода, по якій передбачається поставка однією 

стороною іншій стороні погодженої між ними кількості 

товару до визначеної дати, встановленої у контракті 

з короткими 

термінами поставки 

з тривалим терміном 

поставки (3-5 років і більше) 
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контракти на 

термін 

на проектування, монтажні роботи, технічне 

обслуговування, проведення випробувань тощо 

встановлюють намір покупця придбати товар без 

твердих зобов’язань 

Контракти за типом оформлення 

«рамкові» 

контракти 

з оплатою в 

товарній формі 

означає, що продаж одного чи декількох товарів 

одночасно пов’язується з купівлею іншого товару, і 

розрахунки в іноземній валюті не здійснюються 

з періодичною 

поставкою 

передбачають поставку товару до чітко визначеного 

терміну, і в разі порушення строку покупець має право 

розірвати угоду 

короткострокові 

(звичайно річні) 

з оплатою в 

грошовій формі 

припускає розрахунки у погодженій сторонами валюті, 

визначеними способами платежу і формами розрахунку 

 

довгострокові (у середньому 

термін поставки становить 5-

10, іноді 15-20 років) 

спеціальні 

контракти 

 

наміри 

містять лише основні умови, які потребують 

подальшого уточнення 

укладаються на поставку промислової сировини і 

напівфабрикатів (вугілля, нафта, нафтопродукти, 

природний газ, руди, целюлоза тощо) 

угода, що припускає регулярну, періодичну поставку 

погоджених у ній кількостей товару протягом 

встановленого терміну 

довгострокові договори на поставку сировинних і продовольчих товарів 

Типовий контракт 

зразковий договір чи ряд уніфікованих умов, викладених у письмовій формі, 

сформульованих заздалегідь з урахуванням торгової практики чи торгових звичаїв і 

прийнятих договірними сторонами після того, як вони були погоджені з вимогами 

конкретної угоди 
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1) беззаперечне приєднання однієї зі сторін до умов кінцевої форми типового контракту, 

яку запропонувала інша сторона; 

2) використання типового контракту як зразка, який може бути змінений відповідно до 

конкретної угоди 

–підготовка до укладення договору (контракту); 

–укладення договору (контракту); 

–виконання договору (контракту 

Типовий контракт 

Способи використання типового контракту 

застосовується тільки до визначених товарів чи визначених видів торгівлі:  

–при укладанні угод на стандартні види машин і устаткування,  

–споживчі товари;  

–на промислову сировину (довгострокові контракти);  

–на масові сировинні і продовольчі товари (на біржах)  

розробляються в основному великими експортерами даного виду продукції, 

об'єднаннями промисловців і підприємців, асоціаціями, союзами, торгово-

промисловими палатами тощо. 

Розробкою типових контрактів і їх впровадженням у міжнародну торгову практику 

активно займається Європейська економічна комісія ООН (нею розроблено понад 30 

варіантів типових контрактів і загальних умов купівлі-продажу). 

Використання типових контрактів дозволяє уніфікувати умови міжнародної торгівлі. 

Це заощаджує час на укладання угоди, дає можливість широко застосовувати 

накопичений практичний досвід торгівлі у тій чи іншій галузі.  

Типові контракти періодично переглядаються і змінюються у зв’язку з постійними 

змінами співвідношення сил між експортерами та імпортерами, організаційно-

технічних умов торгівлі (засобів перевезення, методів визначення якості, стандартів і т. 

ін.). 

Типові форми контрактів 

4. Етапи здійснення експортно-імпортної угоди. Порядок 

укладання контрактів 

Етапи здійснення експортно-імпортної угоди 
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–політичні взаємини з країною-контрагентом;         –місткість товарного ринку; 

–кон’юнктура товарних ринків;                                  –торгово-політичні умови; 

–транспортні умови;                                                     –умови платежу і кредиту; 

–правові питання;                                                          –специфічні вимоги ринку; 

–канали і методи збуту 

1. Ступінь солідності 

потенційного партнера 

Підготовка до укладання контракту 

Найбільш важливі фактори, які ретельно вивчаються при 

підготовці зовнішньоторгового контракту 

важливий етап просування підприємства на 

світовий ринок 

сторони, що перебувають у 

договірних відносинах щодо 

купівлі-продажу товарів, надання 

послуг, міжкраїнового руху 

факторів виробництва тощо 

Вибір ЗЕ партнера (контрагента) 

1) вибір ринку та його вивчення (проводиться згідно з програмою маркетингу); 

2) вибір контрагента; 

3) проведення попередніх переговорів та укладання контракту 

Контрагенти в ЗЕД 

Характеристики для оцінки потенційних партнерів у 

міжнародній практиці 

2. Ділова репутація 

підприємства  

3. Досвід попередніх 

угод 

4. Позиції підприємства 

на зовнішньому ринку 

кількісні показники діяльності, масштаб 

операцій, ступінь платоспроможності, кількість 

зайнятих, в т.ч. в НДДКР 

наскільки воно добросовісно виконує свої 

зобов’язання, який у нього досвід в конкретній 

сфері бізнесу, вміння вести переговори на 

цивілізованому рівні 

за наявності рівних умов перевага надається 

тому, хто добре зарекомендував себе при 

виконанні попередніх умов 

чи є воно посередником, чи безпосереднім 

виробником (споживачем) продукції. Якщо 

підприємство є посередником, слід звернути 

увагу на його фінансове становище, 

платоспроможність, з’ясувати характер товару, 

що продається, обсяг реалізації, наявність 

власної збутової мережі 
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Способи, які можуть бути використані при 

встановленні контакту з потенційним покупцем 

Переговори шляхом листування 

Методи для пошуку партнерів 

–вивчення ринку у формі кабінетного дослідження, або шляхом проведення 

обстеження; 

–вивчення наявних записів з метою пошуку «заморожених» і втрачених клієнтів; 

–пошук потенційних клієнтів, які відгукуються на рекламні заходи компанії; 

–«байдужий збір замовлень» – систематична робота на певній території: телефонні 

переговори в одних випадках з усіма компаніями (наприклад, на ринку офісного 

устаткування), в інших – з компаніями на певному сегменті ринку (наприклад, харчова 

промисловість);  

–рекомендації клієнтів; 

–зв’язок з окремими особами, які за своїм службовим становищем мають детальні 

знання в конкретних галузях промисловості і торгівлі про нові й існуючі підприємства, 

наприклад, керуючі банків, працівники державних установ тощо; 

–дослідження продукції для пошуку нових сфер і способів її використання, що 

відповідають запитам нових клієнтів і вимогам нових ринків 

Оферта – письмова заява продавця про бажання укласти договір купівлі-продажу. 

Оферент – фізична або юридична особа, яка виступає з офертою. 

1) листування; 

2) особисті зустрічі; 

3) використання технічних засобів (телефон, Інтернет, факс)  

використовуються у випадках, коли: 

а) країни контрагентів розташовані далеко одна від одної;  

б) підприємства добре знайомі і підтримують довгострокові контакти;  

в) необхідно повторити замовлення за раніше укладеним контрактом 

 

–направити пропозицію (оферту) одному чи декільком іноземним покупцям; 

–прийняти і підтвердити замовлення покупця; 

–направити покупцеві пропозицію у відповідь на його запит; 

–взяти участь у міжнародних торгах, виставках, ярмарках, а також використовувати 

засоби реклами; 

–направити покупцеві комерційний лист про наміри розпочати переговори щодо 

укладання контракту 

У будь-якому випадку найважливішими факторами для вибору партнера мають бути 

репутація фірми і її продукції, надійне фінансове становище і платоспроможність, 

достатній виробничий і науково-технічний потенціал 

Основні способи проведення переговорів 
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В оферті вказуються основні умови угоди: найменування товару,  кількість, якість, ціна, 

умови постачання, термін постачання, умови платежу, характер тари й упакування, 

порядок  приймання-здачі, загальні умови постачання. 

пропозиція без зобов’язань, які пов’язують покупця. Вона 

робиться на ту саму партію товарів кільком покупцям. Згода 

покупця з умовами оферти не означає укладення договору, 

оскільки оферент може сказати, що ствердна відповідь покупця 

прийшла надто пізно. 

Згода покупця додатково має акцептуватися продавцем. Зазвичай 

вільна оферта розсилається покупцям товарів масового попиту. 

Вимоги до оферти 

 

1) повинна містити в собі усі істотні пункти передбачуваного договору; 

2) бути адресованою конкретній особі або невизначеному колу осіб за умови можливої 

індивідуалізації однієї або декількох з них, що бажатимуть прийняти пропозицію 

робиться продавцем на певну партію товару лише одному 

можливому покупцеві із зазначенням терміну, протягом якого 

продавець пов’язаний своєю пропозицією; 

при беззастережному прийнятті усіх умов оферти покупцем 

(акцепт) продавець зобов’язаний поставити товар на 

запропонованих ним умовах, інакше оферент несе 

відповідальність за можливі збитки покупця. 

Строк дії обумовлюється в самій оферті. Неотримання відповіді 

протягом зазначеного терміну розглядається як відмова покупця 

від угоди. Зазвичай тверда оферта розсилається покупцям 

дорогого обладнання, а також на підрядні роботи. 

 

Якщо ініціатива придбання товару належить покупцеві, покупець розсилає: 

–замовлення, що має силу твердої оферти. У пропозиціях покупця не вказується ціна, 

за якою він хоче купити товар, а також усіляко маскуються строки поставки (щоб 

приховати надто великий інтерес покупця до підписання угоди); 

–запит, аналогічний вільній оферті 

Тверда 

оферта 

Види оферт 

Вільна 

оферта 

акцепт 

зустрічна оферта 

згода адресата, дана у встановлений строк, укласти 

договір на умовах, запропонованих в оферті 

відповідь на оферту, яка має за мету слугувати акцептом, 

але містить доповнення, обмеження або інші зміни 
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1. Дата, місце, час, регламент переговорів. 

2. Склад учасників. 

3. Обговорення тих питань, щодо яких згода може бути досягнута без ускладнень (це 

сприяє створенню конструктивної атмосфери). 

4. Альтернативи на випадок контрпропозицій партнера (щодо цін, строків поставки, 

умов сплати і т.д.). По можливості у портфелі учасників має бути 3 варіанти: 

оптимальний, менш оптимальний, але прийнятний, прийнятний, але малоцікавий. 

Ефективно в ході ділової гри розглянути всі три варіанти і виробити тактику їх 

проведення.  

5. Визначення осіб, які зустрічають, проводжають учасників переговорів, виконують 

протокольні функції. 

6. Визначення осіб, які готують довідково-інформаційний матеріал. 

7. Частування під час переговорів, організація коктейлю прийомів. 

8. Культурна програма (важливо враховувати інтереси гостей). 

для пробудження інтересу на самому початку 

вибирають конкретні товари або послуги, що мають 

особливе призначення (при збуті споживчих товарів 

це може бути нове покоління товарів, що 

впроваджуються на ринок) 

Переговори шляхом особистих зустрічей 

На міжнародному ринку склалися певні правила, звичаї та традиції проведення 

комерційних переговорів.  

Їх зазвичай проводять торгові агенти (менеджери з продажу), які повинні бути 

підготовлені в 5 аспектах знань і досвіду. 

–інформація про продукцію, послугу або процес;  

–щодо збуту і техніки продажу;  

–знання про ринок;  

–щодо сфери застосування продукції;  

–у сфері управління 

Зазвичай переговори проходять на території менш зацікавленого партнера. 

у тому випадку, коли для привернення уваги можуть 

використовуватися деякі нові або модернізовані 

аспекти продукції, послуги, сфери застосування, 

функції, процесу, демонстрації 

Набір методів торгового агента для початку переговорів, 

привернення уваги клієнта і пробудження інтересу 

План проведення переговорів (складає маркетинговий відділ) 

1) метод, заснований 

на специфіці продукції 

і послуг 

2) метод, заснований 

на новій ідеї 
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якщо торговий агент може визначити конкретну 

проблему, що стосується певної широкої сфери 

діяльності, або специфічну проблему, що стосується 

конкретного клієнта, а також може запропонувати 

вирішення цієї проблеми за допомогою продукції і 

послуг своєї компанії, це може бути гарним початком 

переговорів 

 

3) метод, 

заснований на 

допитливості 

 

все, що посилює жадобу до знань так, що покупець 

просить додаткової інформації, або дає свою згоду, або 

стає уважнішим, очевидно допомагає вести переговори 

кожен покупець виявляє цікавість і на нього 

справляють враження факти, що стосуються його 

сфери діяльності, особливо в тих випадках, коли можна 

посилатися на повідомлення третьої сторони 

заснований на таких аспектах продукції, послуг і всієї 

угоди, що найбільшою мірою служать вигоді клієнта 

4) метод, 

заснований на 

окремій проблемі 

6) метод «новин» 

5) метод 

найважливіших 

переваг 

7) метод фактів 

передбачає надання нової інформації про продукцію і 

послуги 

8) метод питань 

питання про здоров’я і т.п. найкраще використовувати 

на стадії формального вітання, але питання, що 

викликають цікавість і вимагають згоди, є зручним 

засобом для відкриття переговорів 

торговий агент робить покупцю компліменти як щодо 

його компанії, так і щодо самого покупця 

9) метод щирих 

компліментів 

10) метод схвальних 

відгуків 

торговий агент посилається на конкретну компанію, 

що задоволена партнерськими відносинами або згадує 

ім’я спільного чи особистого знайомого «покупця» 

Документи при 

підготовці до укладання 

експортної угоди 

1) пропозиція (оферта); 

2) контракт; 

3) підтвердження замовлення; 

4) рахунок-проформа; 

5) заявка на інструкції щодо 

поставки 

Документи при підготовці до 

укладання імпортної угоди 

1) запит; 

2) лист про наміри, яким покупець інформує 

продавця про прийняття в принципі пропозиції і згоду 

розпочати переговори про укладання контракту; 

3) замовлення (у нього включається інструкція щодо 

поставки замовлених товарів: кількість і розмір 

часткових поставок, їх умови, адреса експедитора, 

засіб транспорту, найменування перевізника, а також 

інструкція щодо упаковки) 
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Етап укладання контракту 

переддоговірний 

період 

 

–ведуться попередні переговори про майбутню угоду й 

узгоджуються, уточнюються її основні умови, щоб умови 

договору були конкретними і точними, не допускали 

різночитання; 

–складається проект контракту, в якому враховується 

фактична домовленість, досягнута сторонами в ході 

переговорів 

 

–підготовлений остаточний текст контракту візується 

кожною стороною підписами уповноважених 

представників сторін (попереднє підписання, чи 

парафування тексту контракту), а потім підписується; 

–договір купівлі-продажу вважається укладеним, коли 

обидві сторони дійшли згоди за усіма істотними умовами 

угоди (ціна, оплата, якість товару, гарантії та рекламації, 

страхування, транспортні умови, порядок врегулювання 

спірних питань) 

 

–вивчаються аргументи сторін і знаходяться компромісні 

рішення. Основними способами ведення переговорів 

виступають: листування; особисті зустрічі;  використання 

технічних засобів (телефон, телетайп, факс); 

–при узгодженні умов контракту одна сторона відсилає 

іншій проект контракту;  

–після вивчення і знаходження компромісних рішень 

складається остаточний текст контракту 

Місце укладання договору 

парафування 

тексту контракту 

комерційні 

переговори 

(трактація угоди) 

підписання 

контракту 

–права й обов’язки контрагентів виникають з моменту 

укладання контракту; 

–момент укладання контракту в різних країнах визначається 

неоднаково; 

–якщо контракт підписується присутніми сторонами, то він 

вважається укладеним з моменту його підписання, якщо в 

цьому документі не зазначений інший термін набуття ним 

чинності; 

–якщо контракт укладається між відсутніми сторонами, то 

моментом укладання вважається: а) момент відсилання 

письмового акцепту (в Англії, США, Японії, Швейцарії); б) 

момент одержання експортером акцепту (у Франції, 

Німеччині, Італії, Австрії) 

згідно із законодавством багатьох країн світу це місце отримання акцепту, але в 

країнах, де діє так звана «теорія поштової скриньки», місцем укладання договору 

вважається та країна, звідки відправлено акцепт 
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Зовнішньоторговельні документи, що підтверджують виконання 

контракту, залежно від виконуваних функцій 

 

–комерційні документи;  

–страхові документи;  

–транспортні документи (їх виписує вантажоперевізник для  посвідчення того, що 

товар прийнятий ним до перевезення);  

–транспортно-експедиторські документи (для оформлення операцій з 

експедирування, обробки вантажів, складування, організації перевезення, 

надання місцевих транспортних засобів, перевірки, стану упакування, 

маркірування);  

–митні документи (для оформлення переходу товарів через митний кордон) 

При укладанні контракту сторонам, щоб уникнути помилок та 

збитків, слід враховувати низку важливих моментів 

1. Обсяг договору. 

2. Договір повинен бути укладений із дотриманням інтересів обох партнерів і  складатися 

згідно з чинним законодавством. Тому цю операцію слід доручити  юристам. 

3. У договорі не повинно бути будь-яких суперечностей чи недомовок. 

4. Якщо договір складено контрагентом, необхідно чітко визначити сутність тих чи  

інших фраз, їх смислове навантаження. 

5. Найменування та інша інформація про контрагентів. 

6. У договорах, що передбачають поставку товару в декілька етапів, часто не  вказують 

кількість товару та час поставки на кожному етапі. 

7. Іноді допускаються неточності щодо застосування базисних умов поставки товару. 

8. У контракті доцільно передбачити можливість та порядок внесення доповнень та  змін 

до контракту. 

Товаро-

супроводжуючі 

документи 

 

Фінансові документи 

(з платіжно-

банківських 

операцій) 

За забезпеченням 

виробництва 

експортного 

товару 

Виконання контракту – це процес реалізації узятих на себе зобов’язань: з боку продавця 

– у постачанні покупцю товару, що є предметом контракту, з боку покупця – у сплаті 

встановленої ціни. 

При підготовці товару до відвантаження продавець повинен виконати ряд вимог до: 

1. упакування товару: 

–умови транспортування; 

–кліматичні умови; 

–специфіка митного режиму країни призначення товару; 

–положення законодавчих актів країни призначення товару щодо упаковки; 

2. маркування товару 

За підготовкою 

товарів до 

відвантаження 

 



90 

 

 
 

5. Основні умови та структура зовнішньоекономічного 

контракту 

коли одна із сторін не виконує їх, то інша має право 

розірвати контракт і вимагати відшкодування збитків 

Умови, що впливають на виконання зовнішньоекономічного 

договору 

–економічна та політична ситуація в країні 

імпортера; 

–діючі національні та міжнародні системи 

регулювання розрахунків у міжнародній 

торгівлі; 

–забезпеченість платіжних зобов’язань 

(фінансовий стан  партнера) 

–складають зміст контракту; 

–відображають специфіку взаємин сторін та їх особливі вимоги до предмету та порядку 

виконання контракту 

Обов’язкові 

умови 

Умови контракту 

–умови постачання (терміни, 

періодичність, умови транспортування,  

страхування тощо);  

–порядок та строки платежу;  

–одержання додаткових гарантій при 

здійсненні розрахунків 

Умови контракту з точки зору обов’язковості 

Додаткові 

(несуттєві) 

умови 

передбачають, що у разі порушення їх однією із сторін інша 

не має права розірвати угоду, зате може вимагати виконання 

контрактних зобов’язань і застосовувати штрафні санкції, 

якщо це передбачено контрактом. Учасники угоди 

вирішують самі у кожному конкретному випадку, які з умов 

будуть суттєвими, а які ні.  

Базисні умови постачання 

спеціальні умови, що визначають обов’язки продавця і покупця і встановлюють 

момент переходу ризику випадкової загибелі чи ушкодження товару з експортера на 

імпортера 
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EXW Ex Works Франко-завод 

FCA Free Carrier Франко-перевізник 

CPT Carriage Paid To Перевезення оплачено до 

CIP Carriage and Insurance Paid to Перевезення та страхування оплачено до 

DAP Delivered At Place Поставка в місці 

DPU Delivered At Place Unloaded Поставка в місці з розвантаженням 

DDP Delivered Duty Paid Поставка зі сплатою мита 

 

Правила для морського та внутрішнього водного транспорту 

 

FAS Free Alongside Ship Франко вздовж борту судна 

FOB Free On Board Франко-борт 

CFR Cost and Freight Вартість і фрахт 

CIF Cost, Insurance and Freight Вартість, страхування і фрахт 

 

 

Iнкотермс (Incoterms) 

Базисні умови визначають 

–хто і за чий рахунок забезпечує транспортування товару по територіях країн продавця 

і покупця, транзитних країн; 

–хто несе витрати по навантаженню і вивантаженню товарів; 

–за чий рахунок відбувається оплата експортного і імпортного мита; 

–обов’язки сторін зі страховки вантажів при транспортуваннi; 

–обов’язки продавців у частині упакування і маркування товарів, оформлення 

комерційної документації; 

–місце і час переходу з продавця на покупця ризиків випадкового ушкодження чи 

втрати товару 

–міжнародні стандартні правила з тлумачення найширше використовуваних торгових 

умов в галузі зовнішньої торгівлі, які регламентують момент передачі права власності 

на товар і всіх пов’язаних із цим ризиків; 

–визначають обов’язки контрагентів щодо поставки товару і встановлюють момент 

переходу ризиків від однієї сторони до іншої, а також конкретний строк поставки 

товару; 

–називаються базисними умовами, оскільки встановлюють базис ціни.  

Витрати з доставки товару в міжнародній торгівлі суттєво відрізняються і складають 

іноді 40-50% кінцевої ціни.  

передбачено використання 11 правил, які поділені на два окремих класи. 

Правила для будь-якого виду або видів транспорту 
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Відповідно до класифікації IНКОТЕРМС 

 

умови поставки об’єднані в 4 групи:  

1) Е – коли покупець отримує товар на складі продавця;  

2) F – коли продавець зобов’язаний доставити вантаж у пункт, що зазначений покупцем 

для перевезення;  

3) С – коли продавець зобов’язаний доставити вантаж, але не несе ризику випадкової 

втрати чи пошкодження товару після завантаження його на судно;  

4) D – коли продавець несе всі витрати і ризики з доставки товару до місця призначення.  
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1. Назва, номер договору (контракту), дата і місце його укладення. 

2. Преамбула. 

3.Предмет. 

4. Кількість і якість товару (обсяг робіт або послуг). 

5. Базові умови поставки відповідно до правил ІНКОТЕРМС. 

6. Ціна і загальна вартість договору. 

7.Умови платежів. 

8.Умови прийому-передачі товару (робіт, послуг). 

9.Упаковка та маркування. 

10 Форс-мажор. 

11 Санкції і рекламації. 

12 Врегулювання суперечок. 

13 Місцезнаходження та реквізити сторін. 

визначає вид договору і контрактний опис товару. Вказується точне найменування, 

марка, ґатунок товару. У тому випадку, якщо товар потребує більш детальної 

характеристики або номенклатура товару досить велика, ці дані вказуються у додатку до 

договору. Для опису товару зі складними технічними характеристиками вносяться 

спеціальні розділи: «Технічні умови» або «Технічні специфікації», за допомогою яких 

потім здійснюється перевірка фактично поставленого обладнання. 

Структура зовнішньоекономічного контракту 

згідно з чинним законодавством України 

Контракт починається з визначення сторін, тобто з назв фірм або організацій, які 

виступають «Продавцем» і «Покупцем», а також назв документів, якими керуються 

контрагенти при укладанні договору (статут підприємства, установчий договір і т.д.). 

КОНТРАКТ № ____ 

м _____ ___________ р 

______________ іменована надалі «Продавець», в особі ______________, який діє на 

підставі ____________, з одного боку, і 

ТОВАРИСТВО З ОБМЕЖЕНОЮ ВІДПОВІДАЛЬНІСТЮ «______________», 

іменоване надалі «Покупець», в особі Директора ___________, діючого на підставі 

Статуту, з іншого боку, уклали цей Контракт про таке: 

1. Предмет контракту 

1. ПРЕДМЕТ ДОГОВОРУ 

1.1. Продавець продає, а Покупець купує на умовах CPT м. Київ, Україна 

(ІНКОТЕРМС-2020) __ ___________________ (надалі іменований «Товар») відповідно 

до кількості, асортименту і цін, вказаних в Додатку №1, який є невід’ємною частиною 

цього Контракту. 

1.2. Товар призначений для власного споживання. 

Преамбула 
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Визначається розподіл між продавцями і покупцями обов’язків, пов’язаних зі 

здійсненням поставок товарів. 

Зазначається ціна за одиницю виміру товару, а також загальна вартість товару (роботи, 

послуги), крім випадків, коли ціни розраховуються за формулою, і валюта контракту. 

Якщо поставляються товари різної якості та асортименту, ціна зазначається окремо за 

одиницю товару кожного сорту, виду, марки. 

2. СУМА КОНТРАКТУ ТА УМОВИ ОПЛАТИ 

2.1. Загальна сума Контракту становить ________ (______________, 00). 

2.2. Всі витрати по митному очищенню Товарів в Україні (сплата мит, податків та інших 

зборів, а також витрат на виконання митних формальностей, що підлягають оплаті при 

імпорті Товару) несе Покупець. 

2.3. Покупець оплачує договірну продажну ціну Продавцю в установленому далі 

порядку: 

2.3.1.Передплата – 100% суми Контракту, не пізніше 10 календарних днів з дати 

підписання Угоди двома сторонами. 

2.4. Всі банківські витрати, пов’язані із здійсненням платежів, несе Покупець. 

3. УМОВИ ПОСТАВКИ ТОВАРУ 

3.1. Поставка товарів в обсязі, зазначеному в Додатку №1 до цього контракту, повинна 

бути здійснена не пізніше 20 (десяти) тижнів з моменту перерахування покупцем 

авансового платежу згідно п. 2.3.1. цього контракту. Допускаються поставка частинами 

і допоставка. 

3.2. Товари поставляються на умовах CРТ м.Київ, Україна (ІНКОТЕРМС-2020). 

3.3. Продавець гарантує, що Товари які поставляються вільні від будь-яких прав і / або 

домагань третіх осіб. 

3.4. Продавець зобов’язується поставити разом з Товаром повний комплект технічної 

документації російською мовою, необхідної для експлуатації та технічного 

обслуговування Товару. 

3.5. Комплект нижченаведених документів поставляється разом з товаром: 

3.5.1. – рахунок-фактура (інвойс) із зазначенням країни походження товару, ваги нетто і 

брутто – 3 прим.; 

3.5.2. – пакувальний лист (вказується зміст вантажу, вага нетто і брутто, кількість 

упакованих місць та їх розміри) – 3 прим.; 

3.5.3. – транспортні накладні (CMR) – 3 прим.; 

3.6. Ризик за збереження обладнання переходить від Продавця до Покупця відповідно 

до умов поставки CIP м.Київ, Україна (ІНКОТЕРМС-2020). 

Зазначаються умови про валюту платежу, способи, порядок і строки грошових або інших 

розрахунків та гарантії виконання сторонами зобов’язань з оплати. Також може 

зазначатися, на підставі яких документів здійснюється оплата, передплата та за чий 

рахунок здійснюється оплата комісій банків. 
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6. ЯКІСТЬ ТОВАРУ ТА ГАРАНТІЇ 

6.1. Якість і комплектність Товару повинні відповідати чинним стандартам країни 

Покупця і технічним характеристикам, зазначеним у додатках №1 до цього Контракту. 

6.2. Гарантійний період складає 24 (двадцять чотири) місяці з дати поставки Товару 

Покупцю. 

У більшості випадків контракти передбачають матеріальну відповідальність сторін за 

невиконання або неналежне виконання зобов’язань (у формі сплати штрафу, 

відшкодування збитків). У договорі доцільно заздалегідь обумовити, які збитки 

підлягають відшкодуванню. 

Визначаються строки та місце фактичної передачі товару, перелік товаросупровідних 

документів. 

4. УМОВИ ПРИЙМАННЯ ТОВАРУ 

4.1. Представник Покупця отримує Товари за адресою: 

______________________________. 

4.2. Товар вважається зданим Продавцем і прийнятим Покупцем: 

4.2.1. за кількістю – відповідно до кількості місць і масі, зазначених у транспортному 

документі пункту відправлення, і згідно з даними, зазначеними в специфікації і 

товаросупровідних документах; 

4.2.2. за якістю – за зовнішніми ознаками, а також відповідно до законодавства 

України. 

4.3. Покупець зобов’язується здійснити оформлення митних процедур і вивантаження 

Товарів протягом 48 годин після надходження товарів на місце вивантаження згідно п. 

4.1. цього Контракту. Витрати по простою автомобіля понад зазначеного часу несе 

Покупець. 

5. УПАКОВКА І МАРКУВАННЯ 

5.1. Товари повинні мати упаковку, що відповідає міжнародним стандартам при 

транспортуванні усіма видами автотранспорту. 

5.2. Товари повинні бути марковані способом, придатним для ідентифікації вантажу 

англійською або російською мовами. 

Викладаються спеціальні вимоги до упаковки та маркування товарів. Маркування 

вантажів виконується відповідно до загальноприйнятих міжнародних норм і 

спеціальних вимог покупців. 

У цьому розділі контракту визначають документи, які засвідчують якість товарів, а 

також гарантійний термін. Документом, який підтверджує якість товару, є сертифікат 

якості. 
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9. Урегулювання спорів у судовому порядку  

9.1. Всі суперечки і розбіжності, які можуть виникнути за цим Договором, повинні 

вирішуватися шляхом переговорів між Сторонами.  

9.2. Усі спори, розбіжності чи вимоги, які виникають із цього договору або у зв’язку з 

ним, у тому числі щодо його укладення, тлумачення, виконання, порушення, 

припинення чи недійсності, підлягають вирішенню у Міжнародному комерційному 

арбітражному суді при Торгово-промисловій палаті України згідно з його Регламентом 

із застосуванням матеріального і процесуального права України. 

Визначаються умови та порядок вирішення спорів у судовому порядку щодо 

тлумачення, невиконання або неналежного виконання договору з визначенням назви 

суду або чітких критеріїв визначення суду. 

7. ВІДПОВІДАЛЬНІСТЬ СТОРІН 

7.1. Збитки, понесені однією із Сторін через порушення умов цього Контракту іншою 

Стороною, підлягають відшкодуванню, з огляду на що: 

7.1.1. в разі якщо Покупець не виконає вимоги п. 2.3.2, Покупець сплачує Продавцю 

пеню в розмірі 0,1% від вартості поставленого Товару за кожен день прострочення, але 

не більше 10% від загальної суми контракту; 

7.1.2. в разі затримки поставки Товару, за умови, що Покупець виконав вимоги п. 2.3, 

Продавець сплачує Покупцю пеню в розмірі 0,1% від вартості не поставленого Товару 

за кожен день прострочення, але не більше 10% від загальної суми контракту; 

7.2. При здійсненні своєї комерційної діяльності Покупець і Продавець зобов’язується 

не вживати будь-які дії корупційного характеру (хабарі, незаконне вплив на державні 

та муніципальні органи, посадових особи установ, підприємств, організацій і т.д.). 

Порушення зобов’язань за цим параграфом Контракту однією із Сторін є істотним 

порушенням договору і дає право стороні що дотримується зобов'язання по даному 

пункту не відшкодовувати збитки передбачені п. 7.1 цього Контракту, стороні що 

порушила зобов’язання цього пункту. 

З метою уникнення розбіжностей у контрактах слід перелічити ті обставини, які 

сторони вважатимуть форс-мажорними.  

Контракти передбачають зобов’язання сторони, для якої настали такі обставини, 

представити в обумовлений термін свідчення торгової палати, яке підтверджує 

наявність форс-мажору.  

У контрактах, як правило, обумовлюється, що коли їх виконання через форс-мажорні 

8. Форс-мажор 

8.1. Сторони звільняються від відповідальності за невиконання та / або неналежне 

виконання зобов’язань за цим Договором, а термін виконання зобов’язань за цим 

Договором відсувається, в разі дії форс-мажорних обставин (стихійних лих, військових 

дій будь-якого характеру) та інших, незалежних від Сторін обставин, пропорційно часу 

дії таких обставин, якщо такі обставини підтверджені довідкою торгово-промислової 

палати Сторони що пред’являє вимогу і інших уповноважених на це органів. 

8.2. При настанні або припиненні форс-мажорних обставин для однієї із Сторін, 

остання зобов’язана негайно інформувати про це іншу Сторону в письмовому вигляді. 

Не повідомлення або несвоєчасне повідомлення про форс-мажорні обставини 

позбавляє відповідну Сторону права посилатися на них в майбутньому. 
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За домовленістю сторін у контракті можуть визначатися також інші умови: 

страхування, гарантії якості, умови залучення підрядників, порядок сплати податків, 

митних платежів, кількість підписаних примірників договорів тощо. 

10. Інші умови 

10.1. З моменту укладення цього Контракту все попереднє листування і переговори 

Сторін щодо його предмета втрачають силу. 

10.2. У разі розбіжності окремих положень цього Контракту з чинним законодавством 

України протягом терміну його дії він збереже свою силу в цілому, а сторони будуть 

прагнути знайти рішення, що найбільш повно за змістом і економічно відповідає цим 

положенням. 

10.3. У разі розбіжності окремих положень цього Контракту української та англійської 

версії основною вважати українську. 

10.4. Всі додатки, доповнення та зміни до цього Контракту є його невід’ємними 

частинами і дійсні лише в тому випадку, якщо вони письмово оформлені, підписані 

уповноваженими представниками Сторін та скріплені печатками Сторін. 

10.5. Контракт, всі додатки до нього, підписані обома сторонами і передані факсом або 

за допомогою електронної пошти мають юридичну силу з подальшим наданням 

оригіналів. 

10.6. Жодна із Сторін не має права передавати свої права та зобов’язання за цим 

Договором третій особі без попередньої згоди на те іншої Сторони. 

10.7. У разі якщо протягом строку дії цього Контракту платіжні або поштові реквізити, 

зафіксовані в цьому Контракті, зміняться, Сторони оформляють зміни шляхом 

підписання Додаткової угоди. 

10.8. Кожна сторона несе відповідальність за правильність вказаних ними у цьому 

Контракті реквізитів. У випадку неповідомлення або неналежного повідомлення іншої 

сторони про зміну реквізитів сторона що не повідомить несе відповідальність і ризики 

настання негативних наслідків такого неповідомлення. 

Визначається термін дії договору, який може бути безстроковий, тобто до повного 

виконання сторонами зобов’язань за договором, або з фіксованою датою завершення 

дії контракту. 

11. ТЕРМІН ДІЇ ДОГОВОРУ 

11.1. Цей Контракт набуває чинності з моменту його підписання уповноваженими 

представниками Сторін, а так само скріплення печатками і діє до виконання Сторонами 

зобов’язань за цим Договором. 

11.2. У разі дострокового розірвання цього Контракту Сторона – ініціатор повинна не 

менше ніж за 30 робочих днів до розірвання цього Контракту письмово сповістити про 

це іншу Сторону, а також не менше ніж за 15 робочих днів до розірвання цього 

Контракту здійснити відшкодування збитків іншій Сторони згідно з п. 7.1 цього 

Контракту 

11.3. Цей Контракт складено в 2-х оригінальних примірниках українською та 

англійською мовою, по одному примірнику для кожної Сторони, причому кожен 

екземпляр має однакову юридичну силу. 



98 

 

 
 

Додаток №1  

Специфікація до Контракту № _____від __.___.202__ 

Номер Країна 

походження 

товару 

Опис Кількість Ціна за од., в 

доларах 

США 

Загальна сума 

в доларах 

США 

1      

2      

3      

4      

5      

  Загальна вартість ___________:  

ПОКУПЕЦЬ                                                     ПРОДАВЕЦЬ 

 

 

Зазначається місце знаходження або місце проживання сторін (адреса, населений 

пункт, країна), повні поштові і платіжні реквізити контрагентів договору. 

12. МІСЦЕЗНАХОДЖЕННЯ (МІСЦЕ ПРОЖИВАННЯ), ПОШТОВІ ТА 

ПЛАТІЖНІ РЕКВІЗИТИ СТОРІН 

Юридичні адреси CTOPІH 

Продавець 

 

БАНК продавця 

Довірена особа ___________________ 

печатка 

 

Покупець 

 

БАНК покупця 

директор ______________________ 

печатка 

–українські підприємства нерідко не перевіряють правового статусу партнера; 

–інколи найменування партнера, зазначеного у Преамбулі, відрізняється від зазначеного у 

розділі «Юридичні адреси сторін»; 

–нерідко не враховується, що відносини сторін визначаються не тільки умовами контракту, а й 

нормами використовуваного права; 

–часто не звертають уваги на дотримання однаковості у використанні формулювань термінів, 

умов; 

–при складанні ЗТК не завжди береться до уваги, що є суттєві розбіжності у розв’язанні одних 

і тих самих питань у праві різних країн; 

–поряд з дуже короткими ЗТК, які містять мінімум умов, нерідким є прагнення укласти багато 

сторінкові, дуже докладні контракти, які передбачають значну кількість додаткових умов; 

–прагнення використати стандартний контракт для оформлення конкретної угоди без внесення 

в нього необхідних змін або уточнень, додатків, видів товару, транспортування, базису 

поставки; 

–недотримання письмової форми тягне за собою недійсність угоди. 

 

Типові помилки, що зустрічаються в зовнішньоторгових контрактах (ЗТК) 
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Тема 6. Валютне регулювання зовнішньоекономічної діяльності 

1. Сутність та механізм валютного регулювання.  

2. Інструменти валютного регулювання.  

3. Державна політика України щодо валютного регулювання.  

4. Валютні умови контракту.  

5. Валютне регулювання в умовах війни. 
 

1. Сутність та механізм валютного регулювання 

 

Валютні цінності 

а) грошові знаки грошової одиниці України – гривні у вигляді 

банкнот, монет, у тому числі обігових, пам’ятних та ювілейних 

монет, і в інших формах, що перебувають в обігу та є законним 

платіжним засобом на території України, а також вилучені або 

такі, що вилучаються з обігу, але підлягають обміну на грошові 

знаки, що перебувають в обігу; 

б) кошти на рахунках у банках та інших фінансових установах, 

виражені у гривні; 

в) електронні гроші, номіновані у гривні; 

г) цифрові гроші Національного банку України 

Валютне регулювання 

 

За допомогою валютного регулювання 

 

–визначається порядок організації валютних відносин; 

–контролюється здійснення валютних операцій, надання іноземним юридичним і фізичним 

особам кредитів та позик; 

–встановлюється порядок ввезення, вивозу та переказу валюти за кордон і тим самим 

підтримується рівновага платіжного балансу та стабільність національної валюти 

а) грошові знаки грошових одиниць іноземних держав у вигляді 

банкнот, казначейських білетів, монет, що перебувають в обігу та 

є законним платіжним засобом на території відповідної іноземної 

держави або групи іноземних держав, а також вилучені або такі, 

що вилучаються з обігу, але підлягають обміну на грошові знаки, 

що перебувають в обігу; 

б) кошти на рахунках у банках та інших фінансових установах, 

виражені у грошових одиницях іноземних держав і міжнародних 

розрахункових (клірингових) одиницях (зокрема у спеціальних 

правах запозичення), що належать до виплати в іноземній валюті; 

в) електронні гроші, номіновані у грошових одиницях іноземних 

держав та (або) банківських металах 

національна 

валюта (гривня) 

діяльність держави, що спрямована на регламентацію міжнародних розрахунків і на порядок 

здійснення угод з валютними цінностями 

іноземна валюта 

золото, срібло, платина, метали платинової групи, доведені 

(афіновані) до найвищих проб відповідно до світових стандартів, у 

зливках і порошках, що мають сертифікат якості, а також монети, 

вироблені з дорогоцінних металів 

банківські 

метали 
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Валюта 

Класифікація видів валют 

в залежності від ступеня конвертування валют 

в залежності від емітента валютних коштів 

–грошова одиниця будь-якої країни (долар, фунт стерлінгів); 

–нерідко використовується для позначення коштів, виражених у грошових одиницях 

тільки іноземних держав чи міжнародних організацій – готівка, вклади на банківських 

рахунках, платіжні документи (векселі, чеки тощо), тобто як гроші інших країн; 

–у широкому розумінні – грошова одиниця, що використовується у функціях світових 

грошей, тобто як міжнародна розрахункова одиниця, засіб обігу і платежу 

національна валюта 

грошова одиниця певної країни яка 

використовується як міжнародний засіб обігу і 

платежу 

частково 

конвертована 

валюта 

валюта, яка обмінюється тільки на деякі інші 

валюти, має валютні обмеження за валютними 

операціями (регулюється обсяг вивозу валюти за 

кордон) 

міжнародна 

(регіональна, 

колективна) валюта 

іноземна валюта 

вільно 

конвертована 

валюта 

іноземні грошові знаки, що перебувають у 

міждержавному обігу і використовуються в 

міжнародних розрахунках. Якщо іноземна валюта 

використовується як засіб офіційних (державних) 

нагромаджень, вона отримує статус резервної валюти 

обмінюється без обмежень на будь-які іноземні 

валюти, використовується для здійснення платежів 

за міжнародними угодами, активно купується і 

продається на головних валютних ринках. Має 

статус резервної і може використовуватись для 

формування валютних резервів 

спеціальні міжнародні грошові одиниці, що 

виконують певну сукупність функцій світових 

грошей і функціонують як на інтернаціональних 

(світових), так і на регіональних засадах: СПЗ, ЄВРО 

неконвертована 

валюта (замкнута 

валюта) 

заборона вільної купівлі-продажу іноземної валюти, 

ввіз і вивіз без спеціального дозволу, нормування 

обміну при поїздках, вимога здавати експортну 

виручку 
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кошикового типу (СПЗ) складається з декількох валют 

безготівкова  ФОРЕКС 

банкноти готівкова 

сильна (тверда) 

слабка (м’яка) 

в залежності від матеріально-речової форми 

в залежності від відношення до курсів інших валют 

валюта, курс якої знижується стосовно інших 

валют (валюти більшості країн, що розвиваються, 

а також країн з нестабільною економічною 

ситуацією) 

валюта, курс якої стосовно iноземних грошових 

знаків або росте, або залишається стабільним 

(валюти розвинутих держав) 

–виконує функції міжнародного платіжного та 

резервного засобу; 

–слугує базою визначення валютного паритету та 

валютного курсу для інших країн; 

–використовується для здійснення валютних 

інтервенцій з метою регулювання курсів валют 

в залежності від принципу побудови 

звичайна 

в залежності від видів валютних операцій 

в залежності від відношення до валютних запасів 

країни 

резервна валюта 

валюта клірингу 

інші валюти 

валюта ціни 

контракту 

валюта платежу 

валюта векселя 

валюта кредиту 
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Валютний курс 

Спеціальні права запозичення (СПЗ) 

–безготівкові гроші у вигляді запису на спеціальних  рахунках у МВФ; 

–резервна валюта кошикового типу; 

–штучно створені міжнародні резервні кошти для регулювання сальдо платіжних 

балансів, поповнення офіційних резервів, розрахунків з МВФ; 

–не мають реального забезпечення (з 1970 року одиниця СПЗ дорівнювала 0,888671 г 

золота, а потім стала розраховуватись як валюта кошикового типу); 

–безпосередньо не виконують ролі платежу; 

–у чистому вигляді не використовуються для регулювання державних зобов’язань. Їх 

наявність у країні дає їй право на придбання вільно конвертованої валюти (право на 

отримання кредиту); 

–як ліквідний компонент, збільшує офіційні резерви країни-члена МВФ 

1) операція, пов’язана з переходом права власності на валютні цінності та (або) права 

вимоги і пов’язаних з цим зобов’язань, предметом яких є валютні цінності, між 

резидентами, нерезидентами, а також резидентами і нерезидентами, крім операцій, що 

здійснюються між резидентами, якщо такими валютними цінностями є національна 

валюта; 

2) торгівля валютними цінностями; 

3) транскордонний переказ валютних цінностей та транскордонне переміщення 

валютних цінностей 

Валютна операція 

–кількісне співвідношення обміну однієї національної грошової одиниці на іншу; 

–ціна однієї національної валюти, яка визначена у грошових одиницях інших країн 

Валюти, змінені на «євро» 
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Види валютних курсів 

спирається на погоджений еталон у вигляді більш сильної 

валюти, відхилення – у встановлених межах (валютний 

коридор) 

золотомонетний стандарт – спирається на золотий паритет, 

відхилення вiд нього – у межах «золотих точок» 

кошиковий 

жорстко встановлені ЦБ обмінні пропорції (на основі стану 

платіжного балансу, рівня інфляції). Розрахункова база: 

золотий паритет (раніше) – по кількості представленого 

золота, паритет купівельної сили валют (сьогодні) 

фіксований 

реально 

фіксований 

прив’язаний до СДР, долара США, до інших валют 

договірно-

фіксований 

валютний курс, заснований на системі змінного паритету (зв’язок між 

динамікою курсів встановлюється за спеціальною формулою з урахуванням 

різниці в темпах зростання цін) 

ординарний 

прив’язаний до штучно побудованих комбінацій валют 

основних торговельних партнерів (Алжир) 

плаваючий 

(гнучкий) 

визначається через зіставлення паритетів купівельної 

спроможності валют, тобто оцінки в національних грошах 

вартості однойменного «кошика» товарів 

незалежне 

плавання 
змінюється в залежності від попиту та пропозиції 

кероване 

(регульоване) 

плавання 

змішане 

плавання по 

відношенню 

до однієї 

валюти 

коректується валютними інтервенціями центральних 

банків 

наприклад, долара США 

спільне 

плавання використовує валютне угрупування ЄС 
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це вираження одиниці національної валюти в іноземній. 

Переважно цей метод застосовується у Великобританії та її 

колишніх колоніях: 1 фунт стерлінгів=1,16 доларів 

Методи котирування валют на міжбанківському ринку 

Пряме котирування = 1/ непряме котирування. 

При прямому котируваннi курс продавця вище курсу покупця, а при непрямому – 

навпаки. 

База котирування – базова валюта – валюта, відносно якої котируються інші валюти 

(валюта, яка признається у всьому світі – долар США, але деколи з історичних причин 

базовою є інша валюта). 

Валюта котирування – валюта, що котирується. 

непряме 

котирування 

пряме 

котирування 

це вираження одиниці іноземної валюти у національній: 

1долар = 36,5 грн 

Види котирування 

офіційне котирування, по якому здійснюються усі валютні операції держави 

вільне (ринкове) котирування, по якому вiдбувається міжбанківська торгівля 

валютою 

крос-курс (використовується на міжбанківському валютному ринку) – 

котирування двох іноземних валют, жодна з яких не є національною валютою 

учасника угоди; співвідношення двох валют, що випливає з їхніх курсів стосовно 

якої-небудь третьої валюти 

Банк – суб’єкт, який бере участь у валютній операції; несе витрати при проведенні 

валютних операцій через банки. 

Курс покупця, по якому банк купує валюту у клієнта. 

Курс продавця, по якому банк продає валюту клієнту. 

Банк пропонує клієнту такий курс продажу чи купiвлi, який дозволяє йому покривати 

витрати і одержувати прибуток (маржу). 
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Види валютних операцій 

угоди з негайною 

поставкою 

(«касові» чи «spot» 

угоди) 

валюта поставляється не пізніше, ніж протягом 2-х 

наступних банкiвських днiв після її укладання 

ф’ючерсні 

угоди (futures) 

стандартні контракти, у яких регламентована сума, 

термін і спосіб розрахунку.  

Ф’ючерси передбачають здійснення контругоди, тобто 

якщо укладений контракт на продаж валюти, то він 

може бути виконаний шляхом пiдписання 

аналогічного контракту на купiвлю валюти і навпаки. 

Основна мета таких контрактів не купівля-продаж 

валюти, а хеджирування та валютні спекуляції 

прості 

форвардні 

угоди чи угоди 

«аутpайт» 

(outright) 

термінові валютні 

операції 

опціонні угоди 

(option) 

–розрахунки здійснюються в терміни, що 

перевищують 2 робочих дні з моменту укладання 

угоди;  

–відбуваються за курсом, зафіксованим в момент 

пiдписання угоди 

дата поставки валюти не фіксується. Клієнт, 

сплативши премію, має право купити чи продати 

валюту в будь-який момент встановленого періоду за 

курсом, зафіксованим при укладаннi угоди. Таким 

чином об’єктом цих угод є право купити чи продати 

валюту в майбутньому, яким можна і не скористатися, 

якщо на реальному ринку складається більш вигідний 

курс 

використовують з метою зменшення валютного 

ризику. У момент укладання цих угод фіксується курс 

і сума, але розрахунки до настання терміну виконання 

контракту не здiйснюються 

своп-угоди 

(swap) 

операції, що поєднують купівлю-продаж двох валют на 

умовах негайної поставки (касову) з одночасною 

контругодою на певний строк (термінову) з тими ж 

валютами.  

Ці операції зручні банкам, тому що не створюють 

відкритої валютної позиції, а також забезпечується 

економія на маржі. 
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Види валютного арбітражу 

просторовий 

арбітраж 

–особливий різновид валютних операцій; 

–валютна операція, що об’єднує купiвлю-продаж валюти з наступним здійсненням 

контpугоди з метою одержання прибутку за рахунок різниці в курсах валют. 

Оскільки суть арбітражу – купити в одному місці дешевше, а в іншому – продати 

дорожче, наслідком цих операцій є збільшення попиту в місці купiвлi і збільшення 

пропозиції в місці продажу.  

У результаті арбітраж сприяє вирівнюванню валютних курсів. 

Валютний арбітраж 

простий 

арбітраж 

складний 

арбітраж 

часовий 

арбітраж 

угоди здійснюються з трьома і більшою кiлькiстю валют 

арбітраж, коли прибуток утворюється за рахунок різниці в 

курсах на різних валютних ринках (наприклад, купiвля у 

Лондоні і продаж у Сінгапурi) 

угоди відбуваються з двома валютами 

арбітраж, коли дохід формується за рахунок курсових коливань 

протягом певного часу 

Рівні механізму валютного регулювання 

міждержавний (у 

тому числі 

регіональний) 

–система контролю за припливом і відпливом 

іноземної валюти в країну і з країни; 

–інституційні структури, принципи і нормативні 

параметри визначаються законодавчими актами 

кожної країни 

національний 

склався після впровадження на основі Ямайської 

угоди плаваючих валютних курсів і принципу 

поліцентризму в структурі побудови усієї валютної 

системи. 

Функції регулювання міжнародних валютних 

відносин покладені світовою спільнотою на МВФ, 

що керується у своїй діяльності статутом Фонду і 

спільно прийнятими країнами-учасницями 

постановами і домовленостями 
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Девальвація 

валюти 

–продаж або купівля іноземної валюти з метою 

підвищення або пониження курсу національної або 

іноземної валюти; 

–такі операції впливають на співвідношення на 

валютному ринку попиту і пропозиції певної грошової 

одиниці і викликають кореляцію її обмінного курсу 

Принципи, якими повинні керуватися країни-

учасниці МВФ 

 

Інструменти валютного регулювання 

–кожна країна – член МВФ повинна не допускати такої маніпуляції валютними 

курсами, що дала б їй змогу отримати несправедливі конкурентні переваги над 

іншими країнами; 

–обов’язком кожної країни є здійснення валютного регулювання, спрямованого 

насамперед на відвернення руйнівних наслідків, викликаних короткостроковими 

коливаннями обмінних курсів; 

–при проведенні політики регулювання валютного курсу повинні враховуватися 

інтереси інших членів МВФ, включаючи інтереси тих країн, у валютах яких 

здійснюється інтервенція 

–пов’язана з відповідними діями, спрямованими на 

підвищення курсу національної валюти; 

–мета – утримати на внутрішньому ринку споживчий 

попит і стимулювати товарний імпорт і приплив 

інвестицій 

Ревальвація 

валюти 

2. Інструменти валютного регулювання 

–передбачає цілеспрямовані дії відповідних 

інституційних структур, що мають на меті знизити 

обмінні курси валюти власної країни; 

–мета – стимулювання споживчого попиту на 

внутрішньому ринку, з іншого боку – для підвищення 

конкурентоспроможності і поліпшення торговельних 

позицій країни на світовому ринку 

Валютна 

інтервенція 

Корекція 

облікових 

ставок 

національного 

(центрального) 

банку 

підвищення веде до зростання (завдяки підвищенню 

попиту) курсів валюти, а скорочення – до зниження 

цього курсу 
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Механізм 

регулювання 

платіжного 

балансу країни 

–характеризує здатність вільного обміну національної грошової одиниці на інші 

валюти; 

–передбачає можливість купівлі і продажу іноземної валюти за національну 

«Ефект Фішера» 

Валютні 

обмеження 

пов’язує номінальні процентні ставки (і), реальні процентні ставки (r) та інфляцію 

(ҏ):  

(1 + і) = (1 + r) (1 + ҏ) 

повна 

конвертованість 

Конвертованість валют 

система нормативних правил, які регламентують права 

громадян і юридичних суб’єктів ринку щодо обміну 

валюти своєї країни на іноземну, а також здійснення 

інших валютних операцій; можуть застосовуватися при 

здійсненні контролю за рухом капіталу, блокуванні 

валютної виручки, регламентації вивозу валюти 

громадянами, що здійснюють туристичні поїздки, та ін. 

експортні субсидії, митні тарифи, податкові пільги, 

страхування від втрат, викликаних коливаннями 

валютних співвідношень, та ін. 

усі юридичні і фізичні вітчизняні і закордонні особи, що 

володіють певною сумою грошей даної країни, мають 

можливість вільно (без обмежень) використовувати ці гроші 

на будь-які цілі: вільно здійснювати як поточні, так і 

інвестиційні валютні операції за всіма видами операцій 

платіжного балансу 

–на операції купівлі та продажу валют застосовуються певні 

обмеження 

–відповідно до вимог МВФ ці обмеження не повинні 

стосуватися платежів за поточними міжнародними 

операціями 

повна свобода валютних операцій для здійснення 

розрахунків із закордоном надається тільки іноземним 

(фізичним і юридичним) особам, що можуть вільно 

обмінювати зароблену в даній країні валюту на будь-яку 

іноземну, здійснювати перекази цієї валюти за кордон 

правом обмінних операцій національних грошових 

одиниць на іноземну валюту користуються тільки 

фізичні і юридичні особи даної країни 

часткова 

конвертованість 

зовнішня 

конвертованість 

внутрішня 

конвертованість 
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3. Державна політика України щодо валютного регулювання 

 
 

Принципи валютного регулювання в Україні 

ризикоорієнтованість, прозорість, достатність та ефективність валютного 

регулювання 
реалізується шляхом: 

–спрямованості на забезпечення фінансової стабільності, економічного і соціального 

розвитку; 

–відповідності заходів захисту, строків їх запровадження та обсягів, пов’язаних з ними 

валютних обмежень масштабам і структурі системних ризиків, що загрожують фінансовій 

стабільності; 

–обґрунтованості запровадження та подовження строку дії заходів захисту; 

–тимчасового характеру дії заходів захисту; 

–підзвітності та публічності Національного банку України під час запровадження заходів 

захисту, подовження строку їх дії, оцінки результативності застосування заходів захисту; 

–пріоритетності менш дискримінаційних інструментів валютного регулювання над більш 

дискримінаційними та пропорційності застосування таких інструментів; 

–пріоритетності ринкових інструментів валютного регулювання над адміністративними 

Закон України «Про валюту і валютні операції» 

визначає правові засади здійснення валютних операцій, валютного регулювання та валютного 

нагляду, права та обов’язки суб’єктів валютних операцій і уповноважених установ та 

встановлює відповідальність за порушення ними валютного законодавства. 

Мета Закону – забезпечення єдиної державної політики у сфері валютних операцій та вільного 

здійснення валютних операцій на території України. 

діяльність Національного банку України та в установлених Законом «Про валюту і 

валютні операції» випадках Кабінету Міністрів України, спрямована на регламентацію 

здійснення валютних операцій суб’єктами валютних операцій і уповноваженими 

установами 

самостійність та ринковість валютного регулювання 
–гнучкість валютного курсу; 

–незалежність Національного банку України у формуванні та реалізації валютної і 

монетарної політики у межах, визначених законом 

Валютне регулювання в Україні 

свобода здійснення валютних операцій 

–право фізичних та юридичних осіб - резидентів укладати угоди з резидентами та (або) 

нерезидентами та виконувати зобов’язання, пов’язані з цими угодами, у національній валюті 

чи в іноземній валюті, у тому числі відкривати рахунки у фінансових установах інших країн; 

–право фізичних та юридичних осіб - резидентів придбавати валютні цінності, активи за 

кордоном, переміщувати через митний кордон України валютні цінності; 

–запровадження обмежень і заходів захисту виключно з підстав та у порядку, визначених 

законом, з метою забезпечення стабільності фінансової системи і рівноваги платіжного 

балансу України; 

–недопущення неправомірного і необґрунтованого втручання держави у валютні операції 
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Під валютний нагляд підпадають 

резиденти та нерезиденти фізичні та юридичні особи, фізособи-підприємці, інші 

суб’єкти господарювання, дипломатичні, консульські, торговельні та інші офіційні 

представництва як України, так і розташовані на її території, відокремлені підрозділи 

юросіб тощо. 

Заходи впливу до суб’єктів господарювання застосовуються виключно за суттєві 

порушення. 

Принципи валютного нагляду 

«все, що не заборонено – дозволено» 

Бізнес зміг 

–хеджувати свої ризики,  

–переказувати без обмежень дивіденди за кордон,  

–купувати іноземну валюту за кредитні кошти,  

–не продавати частину валютної виручки – раніше діяло правило про обов’язковий 

продаж від 30% до 100% (у різні періоди) 

 

«більше ризиків – більше уваги, менше 

ризиків – менше уваги» 

З 2019 року було знято більше 30 обмежень та послаблено 

більшість чинних 
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Національний банк здійснив ще один значний крок з валютної лібералізації – дозволив бізнесу 

купувати валюту без зобов’язань (поки у межах щоденного ліміту 100 тис. євро на день). 

Валютні послаблення на бізнес і населення з 7.02.2019 

Населення змогло 

–купувати валюту онлайн,  

–інвестувати за кордон (поки у межах ліміту в 200 тис. євро на рік), 

–хеджувати свої валютні ризики 
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Негативні чинники, які можуть стримувати темп 

валютної лібералізації 

–значне зниження курсу гривні до іноземних валют на валютному ринку та/або 

золотовалютних резервів НБУ; 

–значне зменшення загального обсягу депозитів і збільшення вартості кредитів на 

зовнішніх ринках або неможливість узагалі залучити такі запозичення; 

–ескалація громадсько-політичної та/або геополітичної напруженості, що створює 

ризик для стабільності фінансового сектора України; 

–інші ознаки макроекономічної нестабільності 

–валюта ціни; 

–валюта платежу; 

–умови платежу; 

–форми розрахунків; 

–засоби платежу; 

–застереження 

4. Валютні умови контракту 

Валютно-фінансові умови торгової угоди 
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Перерахунок валют  

(за умови, коли валюти контракту і платежу відрізняються) 

–дату перерахунку (на день підписання контракту, на день платежу та інші варіанти) 

–курс перерахунку; 

–вид платіжного документа (електронний переказ, поштовий переказ, курс тратт); 

–місце платежу (найчастіше приймається національний ринок валюти платежу 

Валюта ціни 

ціна у контракті може бути виражена у валюті країни експортера, імпортера чи у валюті 

третьої країни (якщо валюти обох контрагентів не користуються достатнім 

комерційним попитом) 

–валюта, в якій здійснюється оплата товару; 

–може відрізнятися від валюти ціни, особливо коли контрактні ціни встановлюються 

на біржах, аукціонах 

готівка                            чек                          переказ                              акредитив 

інкасо                             аванс                       кредит із розстрочкою платежу 

Умови платежу 

Валюта платежу 

у контракті необхідно обумовити: 

Валютні поправки 

застосовуються для зменшення валютних ризиків 

 

застосовуються у торгівлі з розвинутими країнами і на їх 

основі також перераховується сума платежу 

–у разі співпадання валюти ціни і платежу; 

–поставлені в залежність від курсу деякої іншої валюти 

–здійснюється перерахунок сум платежу у разі зміни курсу 

валюти платежу; 

–застосовуються в основному у торгівлі з країнами, що 

розвиваються 

сума грошових платежів уточнюється залежно від зміни 

середньоарифметичного курсу кількох валют 
мультивалютні 

поправки 

двосторонні 

поправки 

односторонні 

поправки 

одновалютні 

поправки 
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це сума простих знижок 

загальна (проста) 

чи одночасна 

знижка 

надається до прейскурантної чи довідкової ціни, 

складає 20-30% при угодах на стандартні види машин і 

обладнання і 2-5% при поставках промислової 

сировини 

–надають виробники своїм постійним агентам та 

іншим посередникам; 

–може становити в середньому 15-20% від роздрібної 

ціни 

–встановлюється за певною шкалою залежно від 

досягнутого обігу протягом узгодженого сторонами 

терміну;  

–на деякі види машин і обладнання бонусна знижка 

сягає 15-30%, на сировинні та сільськогосподарські 

товари – 1-2% 

складна знижка 

знижка за кількість 

чи серійність 

бонусна знижка 

дилерська знижка 

 

за умови купівлі заздалегідь визначеної зростаючої 

кількості товару 

спеціальна знижка на пробні партії товару та замовлення 

за купівлю товару поза сезоном сезонна знижка 

знижка у разі 

продажу 

потриманого 

обладнання 

 

до 50% 

Найпоширеніші види знижок, які застосовуються у міжнародній 

торговій практиці 

суттєво впливають на рівень фіксованих у контракті цін 

експортна знижка 
надається продавцями у разі продажу товарів 

іноземним покупцям понад ті знижки, які діють для 

покупців внутрішнього ринку 

знижка за 

повернення раніше 

купленого товару у 

даної фірми 
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з двосторонньою 

спрямованістю 

корекція платежу здійснюється як від зниження курсу 

валюти, так і від його зростання. При цьому 

захищаються інтереси обох партнерів 

Валютний ризик 

–ризик при експортно-імпортних операціях, породжений коливаннями валютних курсів; 

–в умовах знецінювання валют цей ризик стає значним для експортерів, особливо при 

довгострокових угодах, а також при продажу товарів у кредит 

–це спеціальні умови, що передбачають перегляд суми платежу в тій самій пропорції, в 

якій передбачається зміна курсу валюти платежу відносно валюти застереження; 

–при цьому методі валюта платежу ставиться в залежність від стійкішої валюти 

застереження; 

–фіксація ціни товару в стійкій валюті є однією з форм страхування валютних ризиків, 

найпоширенішою сьогодні 

–це застереження, відповідно до якого сума платежу 

залежить від зміни курсового співвідношення між 

валютою платежу та «кошиком валют», який 

визначається угодою сторін 

–застереження полягає в тому, що при підписанні 

контракту фіксується співвідношення валюти ціни до 

«валютного кошика», а на дату платежу 

передбачається зміна суми платежу пропорційно до 

зміни цього співвідношення 

Види валютних застережень 

Валютні застереження 

корекція платежу здійснюється тільки при підвищенні 

або тільки при зниженні валютного курсу. 

Застереження захищають інтереси тільки одного з 

партнерів 

пряме 

з односторонньою 

спрямованістю 

багатовалютне 

(мультивалютне) 

застереження 

 

непряме 

–розмір суми платежу залежить від зміни курсу валюти 

розрахунків відносно іншої стабільної валюти 

(валютне застереження); 

–застосовується, коли валюта ціни і валюта платежу 

збігаються 

 
–сума платежу змінюється пропорційно зміні курсу 

валюти ціни до курсу валюти платежу, що відбулася у 

визначений термін в узгодженому місці; 

–застосовується за розбіжності валюти ціни та валюти 

платежу 
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–зафіксовано курс гривні до іноземних валют станом на 24 лютого 2022 року; 

–припинено розрахунок довідкового курсу гривні до долара США; 

–тимчасово заборонено зняття готівки в іноземній валюті; 1 березня дозволено знімати 

іноземну валюту з валютних рахунків в обсязі до 30 тис. грн на день, а 21 березня –

підвищено ліміт до 100 тис. грн на день в еквіваленті (тут є низка винятків, пов’язаних із 

військовою та дипломатичною діяльністю); 

–тимчасовий дозвіл громадянам вивозити валюту в сумі до 10 тис. євро без надання 

підтвердних документів (13.03 вимога надавати підтвердження була повернута); 

–призупинено роботу валютного ринку, крім операцій з продажу валюти; 

–мораторій на транскордонні перекази, крім тих, що здійснюються від імені держави; 

–з початку березня дозволено використовувати за кордоном платіжні картки для 

розрахунку і отримання готівки; ліміт зняття готівки з карток українських банків за 

кордоном становив 100 тис. грн на місяць в еквіваленті, а з 20 травня був тимчасово 

зменшений до 50 тис. грн; 

–дозволено перекази іноземної валюти для виплати пенсій українцям за кордоном, а з 10 

травня 2022 року –для виплати аліментів; 

–14 квітня дозволено банкам продавати валюту населенню в межах залишку між загальним 

обсягом купівлі та продажу валюти. Однак кінцеве рішення щодо можливості і обсягу 

продажу валюти клієнтам ухвалюється на рівні відділення банку; 

–тимчасова заборона купувати віртуальні активи за гривню та обмеження на купівлю таких 

активів за валюту сумою до 100 тис. грн на місяць в еквіваленті (запроваджена наприкінці 

квітня); 

–обмежено здійснення P2P-переказів у гривні та іноземній валюті сумою до 100 тис. грн на 

місяць в еквіваленті; 

–10.05.22 іноземним інвесторам дозволено переказувати за кордон кошти, що будуть 

отримані після 1 квітня 2023 року у зв'язку з проведеною виплатою погашення або сплатою 

доходу за облігаціями внутрішньої державної позики (ОВДП) України згідно з умовами їх 

розміщення; 

–тимчасова заборона закордонних розрахунків для купівлі цінних паперів та оплати 

брокерських послуг картками українських банків. Відповідні зміни спрямовані обмежити 

непродуктивний відплив капіталу та захистити міжнародні резерви України; 

–обмеження на встановлення банками курсу валют для готівкових операцій та операцій з 

платіжними картками було скасоване з 21 травня 2022 р. – це перший крок до повернення 

до плаваючого валютного курсу (втім, повернення до повністю ринкового курсу навряд чи 

відбудеться найближчим часом) 

Складові елементи механізму дії валютного застереження 

5. Валютне регулювання в умовах війни 

1) початок його дії, що залежить від встановленої у контракті межі коливання валютного 

курсу (наприклад, + / –3%); 

2) дата базисної вартості «валютного кошика» (дата підписання контракту); 

3) дата визначення умовної вартості «валютного кошика» на момент платежу (як 

правило, робочий день перед днем платежу); 

4) обмеження дії валютного застереження при підвищенні і зниженні курсу валюти 

платежу проти валюти застереження шляхом встановлення нижньої та верхньої межі дії 

застереження (як правило, у відсотках до суми платежу) 

Дії НБУ на початку війни 
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–переказувати кошти за кордон для оплати навчання на рахунки навчальних закладів; 

лікування, транспортування хворих, витрати, пов’язані зі смертю, а також на сплату 

аліментів; 

–Р2Р-перекази з валютних платіжних карток українських банків на картки іноземних 

банків у межах щомісячного ліміту в розмірі 100 тис. грн (в еквіваленті), який є 

загальним для цих операцій і для операцій quasi cash; 

–переказувати кошти між гривневими платіжними картками українських банків, 

незалежно від країни фактичного перебування клієнта 

–Національний банк 21.07.22 дозволив банкам продавати громадянам безготівкову 

іноземну валюту за умови вкладення цих коштів на терміновий депозит; 

–щомісячний ліміт на купівлю громадянами безготівкової іноземної валюти з 

подальшим розміщенням на депозит від трьох місяців збільшено з 50 до 100 тис. грн(в 

еквіваленті) 

Нові правила для власників гривневих платіжних карток з 21.07.2022 

З 1 жовтня 2022 р. Нацбанк дозволив 

–громадяни як і раніше матимуть змогу знімати з гривневих платіжних карток за 

кордоном 50 тис. грн (в еквіваленті) на місяць. Водночас ліміт на зняття готівкової 

валюти з гривневих платіжних карток за кордоном змінено зі щомісячного на 

щотижневий: 12,5 тис. грн (в еквіваленті) на сім календарних днів; 

–зменшено щомісячний ліміт на P2Pперекази громадян (грошові перекази від однієї 

людини до іншої)за кордон з гривневих платіжних карток українських банків зі 100 

тис. грн (в еквіваленті) до 30 тис. грн (в еквіваленті); 

–установлено щомісячний ліміт на розрахунки за кордоном з використанням 

гривневих платіжних карток у розмірі 100 тис. грн (в еквіваленті) з усіх рахунків 

клієнта в банку, відкритих у національній валюті 

Умови переказів бізнесом іноземної валюти на рахунки своїх 

підрозділів та філій за кордоном 

З 5 жовтня Національний банк України повернув заборону на Р2Р-перекази з 

гривневих платіжних карток українських банків на картки іноземних банків 

(закордонні валютні). Їх уже забороняли на початку війни, проте знову дозволили у 

квітні 2022 року. 

Продаж банками безготівкової іноземної валюти громадянам 

–такі перекази дозволені лише для утримання відповідних філій чи підрозділів; 

–щомісячний обсяг переказів не повинен перевищувати четвертої частини загальної 

суми коштів, яку бізнес переказав у 2021 році за кордон для утримання його 

підрозділів; 

–перекази повинні проводитися за рахунок власної іноземної валюти, що є у бізнесу 
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Тема 7. Міжнародні розрахунки і банківське обслуговування 

зовнішньоекономічної діяльності 

1. Поняття міжнародних розрахунків та способи платежу.  

2. Форми міжнародних розрахунків. 

3. Роль банків в організації міжнародних розрахунків. 

4. Міжнародні платіжні системи. 

 

1. Поняття міжнародних розрахунків та способи платежу 

 

вступають у відповідні відносини, які 

пов’язані з рухом товаро-розпорядчих 

документів і операційним 

оформленням платежів 

–масштабів зовнішньоекономічних зв’язків країни; 

–купівельної спроможності національної валюти та ступеня її конвертованості; 

–спеціалізації та універсалізації банків; 

–фінансового становища, ділової репутації, мережі філій і кореспондентських рахунків 

банків 

Міжнародні розрахунки  

 

Основні суб’єкти міжнародних розрахунків 

це система організації, регулювання та здійснення платежів за грошовими вимогами й 

зобов’язаннями, які виникають при здійсненні зовнішньоекономічної діяльності між 

державами, підприємствами і громадянами різних країн 

–торгівлю товарами та послугами; 

–некомерційні операції; 

–кредити і рух капіталів між країнами; 

–відносини, пов’язані з будуванням об’єктів за кордоном і наданням економічної 

допомоги країнам 

Провідна роль банків у міжнародних розрахунках 

експортери 

виступають не тільки в ролі посередників, 

але і виконують функції кредиторів, що 

фінансують зовнішньоторгові угоди, функції 

контролю, виступають у ролі гарантів 

імпортери банки 

ступінь впливу банків залежить від: 

Міжнародні розрахунки охоплюють 

Більшість всіх міжнародних розрахунків здійснюється в процесі опосередкування 

міжнародних торгових відносин. 



119 

 

 

 

Комерційні платежі 

Комісія з права міжнародної торгівлі 

(ЮHСIТPАЛ), що діє при ООН 

Чинники впливу на стан міжнародних розрахунків 

Міжнародні розрахунки 

–економічні та політичні відносини між країнами; 

–становище країни на світових товарних і грошових ринках; 

–ступінь використання та ефективність заходів державного регулювання; 

–відмінності в рівнях інфляції; 

–стан платіжного балансу; 

–умови зовнішньоторговельних контрактів і кредитних угод; 

–конвертованість валют та валютне законодавство 

Основні міжнародні організації, що виробляють і уніфікують 

форми міжнародних розрахунків 

пов’язані з перевезенням пасажирів, страхуванням, 

туризмом, переказом грошей за кордон 

за грошовими вимогами та зобов’язаннями між 

підприємствами, банками, установами та 

громадянами, пов’язані з торгівельними, 

інвестиційними та кредитними відносинами 

Некомерційні 

платежі 

На правове регулювання міжнародних розрахунків впливають систематизовані звичаї 

і норми міжнародної банківської практики 

Міжнародна торговельна палата 

Основні валютно-фінансові умови міжнародних розрахунків 

валюта ціни 

(угоди) 

умови платежу 

(розрахунків) 

валюта платежу 

–це валюта, у якій відбувається оплата товару чи 

погашення кредиту; 

–може вiдрiзнятися від валюти ціни, особливо, коли 

контрактні ціни встановлені на біржах, аукціонах, де 

прийнято виражати ціну в одній певній валюті 

це валюта, у якій виражена ціна в контракті (звичайно це 

або валюта учасників угоди, або найбільш стабільна 

валюта в момент укладання контракту) 

–готiвкові (оплата відбувається відразу за постачанням 

товару) – сировинні і продовольчі товари; 

–з наданням кредиту – машини і устаткування 

форми розрахунків та банки, через які ці розрахунки будуть здійснюватися 
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–країн-учасників зовнішньоторговельного контракту; 

–торговельних порядків; 

–самого товару; 

–кон’юнктури ринку; 

–наявності міжурядових угод; 

–банківських традицій тощо 

передбачає, що покупець оплачує суму, обумовлену 

у контракті, через якийсь час після поставки товару 

Умови платежу залежать від 

 

Способи платежу у зовнішньоекономічних операціях 

здійснюється через банк до чи проти передачі 

експортером товаросупровідних документів чи 

самого товару в розпорядження покупця 

передбачає виплату покупцем обумовлених у 

контракті сум до передачі товаророзпорядчих 

документів і самого товару у розпорядження 

покупця, а найчастіше під час і навіть до виконання 

замовлення 

 

платіж готівкою 

залежить від механізму оплати товару з огляду на момент його фактичної доставки 

авансовий 

платіж 

платіж у кредит 

Платіж готівкою 

–не означає, що розрахунки ведуться наявними грошовими знаками (банкнотами); 

–поняття «готівковий платіж» використовується як протиставлення авансовому та 

кредитному способам платежу; 

–може здійснюватись повністю або частинами 

за умовами поставки: 

частина платежу (80-90%) 

сплачується після відвантаження 

товару, а все інше після приймання 

товару імпортером 

в міру готовності товару: 

виплата визначених в контракті сум 

надходить у міру виконання контракту, 

тобто виконання окремих частин 

замовлення 
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Авансовий платіж відіграє подвійну роль 

–з одного боку, авансом імпортер кредитує експортера, з іншого – забезпечує 

виконання зобов’язань, взятих імпортером за контрактом, і, якщо після виконання 

замовлень покупець відмовляється від приймання замовленого товару, експортер може 

використати аванс для відшкодування своїх збитків; 

–звичайно покупець, виплачуючи аванс, вимагає від продавця банківської гарантії на 

випадок, коли експортер не виконає умов замовлення, або в контракті робиться 

застереження, що у разі невиконання експортером своїх контрактних зобов’язань аванс 

повертається імпортерові у повному розмірі; 

–проводиться цей платіж банківським переказом або чеком 

Авансові платежі (передоплата) 

 

Аванс у товарній формі: 

передбачає надання замовником-

імпортером сировини чи 

комплектуючих, необхідних для 

виконання замовлення 

(наприклад, операції з 

давальницькою сировиною) 

–найбільш вигідні експортеру, тому що попередньо (ще до відвантаження товару) 

оплачується вся чи частина вартості контракту; 

–використовуються між партнерами, що довіряють один одному, а також у тому 

випадку, коли імпортер вкрай зацікавлений в одержанні товарів; 

–аванс може надаватися в товарній чи грошовій формах 

–продавець сумнівається у платоспроможності покупця; 

–політична чи економічна ситуація в країні покупця не стабільна; 

–постачається дороге обладнання; 

–тривалі строки виконання контракту 

У міжнародній торгівлі аванси переважно надаються 

Аванс у грошовій формі: 

–передбачає виплату покупцем узгоджених у 

контракті сум у рахунок платежів за умовами 

договору до відвантаження товару (надання 

послуг), а інколи навіть до початку виконання 

контракту; 

–визначається у відсотках до контрактної 

вартості замовлення 

Випадки використання авансових платежів у світовій практиці 

–великим транснаціональним корпораціям та фірмам, які себе добре зарекомендували; 

–під час поставок товарів, що вимагають тривалого виробництва і виконуються за 

індивідуальними специфікаціями; 

–під час постачання дефіцитних товарів, коли аванс є заставою того, що дефіцитний 

товар буде поставлений саме цьому покупцю 
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2. Форми міжнародних розрахунків 

 

 

–надається тільки за наявності у продавця достатньої кількості резервного капіталу; 

межа кредиту, тобто максимальний розмір кредиту, що надається покупцеві одночасно, 

–звичайно не перевищує 10% від капіталу покупця; 

–кредит дається не на всю суму контракту, а на 80-85%, решту покупець оплачує 

авансом, що дозволяє продавцеві покрити свої витрати, якщо покупець порушить свої 

зобов’язання за контрактом 

Платіж у кредит 

Міжнародний валютний кліринг 

–вартість кредиту, виражена у процентах річних; 

–термін використання кредиту; 

–строк погашення кредиту; 

–пільговий період, протягом якого не сплачуються проценти; 

–інші умови 

угода між суб’єктами зовнішньоекономічних відносин про обов’язковий взаємний залік 

угод та зобов’язань 

У контракті обумовлюється 
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виставляється боржником (векселедавцем), який бере 

зобов’язання сплатити кредитору певну грошову суму 

в обумовленому місці у визначений термін 

1 – вексель (тратта) передається трасату; 

2 – трасат акцептує вексель і повертає трасанту; 

3 – трасант переказує вексель ремітенту; 

4.1 – вексель з індосаментом передається індосату; 

4.2; 5 – вексель передається банку для інкасування; 

6 – вексель передається до оплати трасату 

Вексель 

 

Простий 

вексель(соло) 

це цінний папір, що засвідчує безумовне грошове зобов’язання векселедавця 

сплатити з настанням строку певну суму грошей власнику векселя 

(векселетримачу) 

Документообіг при розрахунках переказними векселями (траттами) 

безумовна пропозиція трасанта (кредитора), адресована 

трасату (боржнику), сплатити третій особі (ремітенту) 

в установлений термін зазначену суму 

Переказний 

вексель (тратта) 

Звичайно в міжнародних розрахунках застосовуються перевiдні векселі (тратти), що 

виставляються експортером на імпортера. 

За оплату векселя відповідальність несе особа, яка підписала вексель (акцептант). 

У якостi акцептанта виступає імпортер чи його банк. Ця форма розрахунків 

регулюється мiжнародним вексельним законодавством. 

Фірма-трасат 

(платник) 

Фірма трасант 

(боржник 

постачальника) 

Фірма-індосат 

(кредитор 

постачальника) 

Фірма-ремітент 

(постачальник) 

 

Банк 

акцепт          2 

1           тратта 

вексель 

вексель 

на інкасо 

індосамент 

оплата 

векселя 

вексель 

на інкасо 

6 

4.2 

3 

6 

5 

4.1 
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чек на користь певної особи, не може бути переданий 

за допомогою звичайного індосаменту 

 

Платіжне доручення – наказ клієнта банку, складений на основі вказівок 

переказодавця – клієнта банку, адресований своєму банкові-кореспонденту, про 

виплату певної суми грошей переказоодержувачу (бенефіціару). 

Чек 

Види чеків 

–грошовий документ встановленої форми, що містить безумовний наказ чекодавця 

банку про виплату пред’явнику чека зазначеної в ньому суми; 

–чекодавець пересилає чек своєму партнеру за кордоном, який пред’являє його своєму 

банку для кредитування рахунка; 

–чек може передаватись однією особою іншій шляхом внесення в нього передавального 

запису (індосаменту) 

Банківський переказ 

виписаний на користь певної особи чи за її наказом, 

передається за допомогою індосаменту 

Іменний 

виписують пред’явникові, він може бути переданий 

іншій особі як з індосаментом, так і без нього 

Ордерний 

Чек на 

пред’явника 

Фірмовий 

(комерційний) 

чек 

Банківський чек 

чек, виписаний банком на свій банк-кореспондент. У 

тексті таких чеків немає найменування підприємства-

чекодавця, ним виступає банк боржника 

документ, виписаний клієнтом банку (чекодавцем) на 

пред’явника (одержувача), передачі не підлягає 

розрахункова банківська операція, яка полягає у пересиланні платіжного доручення 

одного банку іншому 

Платіжними дорученнями розраховуються з постачальниками та підрядниками у разі 

передоплати ними за узгодженням з різними кредиторами. Платіжні доручення 

приймаються банками тільки за наявності грошей на рахунках платників. 
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Основні етапи розрахунків у формі інкасо 

Розрахунки за відкритим рахунком 

Суб’єкти 

Інкасова форма розрахунків 

–експортер, що відвантажує товар і доручає інкасову операцію своєму банку; 

–банк експортера (банк-ремітент); 

–банк iмпортера (iнкасуючий банк), який одержує i переказує валютні кошти; 

–імпортер – платник 

–не містять надійних гарантій для експортерів, будучи для них найменш вигідною формою 

розрахунків; 

–імпортер здійснює періодичні платежі експортеру після одержання товарів і товарних 

документів; 

–коли поставки завершенi, здiйснюється остаточна перевірка і погашення заборгованості, що 

залишилась; 

–використовуються між діловими партнерами, що пов’язані тривалими тісними господарськими 

відносинами і довіряють один одному; 

–здебільшого розраховуються за товари, поставлені на консигнацію, а також під час продажу 

запасних частин до раніше поставленого устаткування або машин 

банк за дорученням свого клієнта (експортера) одержує платежі від імпортера після 

відвантаження товару чи надання послуг 

–укладення контракту між експортером і імпортером, у якому обумовлюється форма розрахунку 

і вказуються банки, через якi будуть вiдбуватися розрахунки; 

–експортер відвантажує товар відповідно до умов контракту; 

–після одержання від перевізника транспортних документів експортер передає ці документи в 

банк експортера (банк-ремітент). Одночасно експортер передає в банк інкасове доручення, яке 

мiстить всі необхідні інструкції, на підставі яких діє банк; 

–банк, пiсля перевірки документiв, направляє їх у банк імпортера (iнкасуючий банк); 

–банк імпортера передає їх імпортеру для оплати (виставляє на інкасо); 

–імпортер оплачує необхідну суму; 

–iнкасуючий банк переказує виручку в банк-ремітент; 

–банк експортера (ремітент) зараховує отриману суму на рахунок експортера 

Інкасова форма розрахунків 

більш вигідна імпортеру, тому що 

платежі здійснюються проти 

документів, що дають йому право на 

товар. До цього моменту імпортер 

може зберігати свої кошти в обігу, він 

не ризикує платити за ще 

невідвантажений товар 

мінуси цієї форми оплати стосуються експортера. 

Йому після відвантаження товару оплата не 

гарантована, тому що завжди є ризик відмови 

імпортера від оплати. Крім того, одержання 

експортером належної йому суми валюти 

відбувається не відразу після відвантаження товару, 

а через деякий час, тим самим експортер фактично 

кредитує імпортера 
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Схема міжнародних інкасових розрахунків 

 

 

Платник 

імпортера 

Довіритель 

експортера 

Банк-інкасатор Банк-ремітент 

Пункт 

призначення 

Пункт 

відвантаження 

1 

3 4 9 
7 6 

2 

5 

8 

1 – контракт, 2 – товар, 3 – транспортні документи, 4 –інкасаторське доручення, 5 – 

документи + інкасо, 6 – повідомлення про отримання інкасаторського доручення + 

прохання оплатити, 7 – платіж, 8 – переказ виторгу банку-ремітенту поштою або 

телеграфом, 9 – зарахування виторгу на рахунок експортера (довірителя) 

Акредитив 

Учасники акредитивної угоди 

доручення банку провести на прохання клієнта (імпортера) оплату документів на 

користь експортера, при дотриманні ним певних умов 

Суб’єкти 

–імпортер, що дає наказ банку про відкриття акредитива; 

–банк імпортера (банк-емітент), що відкриває акредитив; 

–банк експортера (авiзуючий банк), що повідомляє експортеру про відкритий на його 

користь акредитив; 

–експортер 

Заявник акредитива (платник) звертається в банк із заявою про відкриття акредитива. 

Банк-емітент – банк, що відкриває акредитив на підставі заяви свого клієнта. 

Бенефіціар – юридична особа, на користь якої виставлений акредитив (постачальник 

товарів, виконавець робіт або послуг тощо). 

Виконуючий банк – банк бенефіціара або інший банк, який виконує платіж 

акредитива за дорученням банку-емітента (може бути авізуючим банком). 

Авізуючий банк – банк, який за дорученням банку-емітента авізує (повідомляє) 

акредитив бенефіціару без якої-небудь відповідальності за його оплату. 
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Основні етапи розрахунків у формі акредитива 

–експортер і імпортер укладають контракт на поставку товару, де зазначено, що платежі 

будуть здiйснюватися у формі акредитива. Після пiдписання контракту експортер 

підготовлює товар до відвантаження, про що сповіщає iмпортера; 

–імпортер звертається у свій банк із заявою про відкриття акредитива на користь 

експортера. У заяві вказується сума, термін дії акредитива, його вид, умови виконання 

платежу; 

–банк-емітент направляє акредитив у банк експортера, в обов’язок якого входить 

повідомлення експортера про відкриття акредитиву; 

–після одержання акредитива від емітента, авiзуючий банк перевіряє його дійсність і 

передає експортеру; 

–експортер відвантажує товар і надає необхідні документи у свій банк; 

–банк експортера, пiсля перевірки документiв, пересилає їх у банк імпортера для оплати; 

–банк імпортера, перевіривши документи, здiйснює їхню оплату. Після переказу грошей в 

авiзуючий банк, банк імпортера передає товарні документи імпортеру; 

–банк експортера зараховує кошти, що надійшли від банку імпортера, на рахунок 

експортера 
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Основні комерційні документи 

комерційний документ, який містить відомості про ціну 

товару, але не використовується для здійснення 

розрахунків за товар (бартер, консигнація, ордерні 

поставки, давальницька сировина, готова продукція, 

виставки, ярмарки) 

–міжнародна автомобільна накладна (CMR); 

–залізнична накладна; 

–авіаційна вантажна накладна (air waybill),  

–коносамент; 

–карнет-ТІР або книжка МДП (Carnet-TIR); 

–подорожній лист 

рахунок-проформа 

зовнішньоекономічний 

договір (контракт) 

рахунок-фактура 

(інвойс) 

документ, який супроводжує переміщення товарів через 

митні кордони, вказує їхню вартість та дозволяє їх 

ідентифікувати. Є основою визначення митної вартості 

товару та взаєморозрахунків контрагентів 

матеріально оформлена угода двох або більше суб’єктів 

зовнішньоекономічної діяльності та їх іноземних 

контрагентів, яка спрямована на встановлення, зміну або 

припинення їх взаємних прав та обов’язків у 

зовнішньоекономічній діяльності 

дозволи та 

сертифікати 

уповноважених 

органів 

Перевагою акредитива є гарантії експортеру платежів імпортера. Експортер має 

зобов’язання банку, що відкрив акредитив, згiдно з яким він одержить гроші, якщо всі 

документи будуть відповідати умовам контракту. 

Акредитив також вигідний і імпортеру, тому що банки ретельно перевіряють товарні 

документи експортера на предмет їхньої відповідності умовам контракту.  

Єдиний недолік цієї форми розрахунку полягає в тому, що акредитив веде до певного 

розпорошення капіталу імпортера (кошти заморожуються на деякий час на спеціальному 

рахунку). 

ветеринарні, фітосанітарні сертифікати, сертифікати 

якості, індивідуальні ліцензії тощо 

митні документи 

вантажно-митна декларація (ВМД) – письмова заява, яка 

містить у собі відомості про товари та інші предмети й 

транспортні засоби, мету їх переміщення через митний 

кордон або відомості про зміну митного режиму щодо 

цих товарів, а також інформацію, необхідну для 

здійснення митного контролю, митного оформлення, 

ведення митної статистики, нарахування митних 

платежів 

Транспортні 

документи 
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основний перевiзний документ установленої форми, вiдповiдно оформлений i наданий 

залiзницi вiдправником разом з вантажем. Накладна є формою обов’язкової 

двосторонньої письмової угоди про перевезення вантажу, яка укладається вiдправником 

i залiзницею на користь третьої сторони – вантажоодержувача. Накладна одночасно є 

договором на заставу вантажу для забезпечення гарантiї, унесення належної провiзної 

плати та iнших платежiв за перевезення. Накладна супроводжує вантаж на всьому шляху 

перевезення до станцiї призначення 

документ, який свідчить про перевезення товарів та інших предметів. Може 

використовуватись при здійсненні перевезень вантажів з використанням автомобільного 

виду транспорту. Наявність книжки МДП підтверджує допущення транспортного засобу 

до перевезення вантажів під митними печатками та пломбами та дійсність фінансової 

гарантії 

Міжнародна автомобільна накладна (CMR) 

Залізнична накладна 

документ, який супроводжує транспортні засоби, свідчить про укладення договору на 

перевезення вантажів 

3. Роль банків в організації міжнародних розрахунків 

Коносамент 

Карнет-ТІР або книжка МДП (Carnet-TIR) 

документ, що регулює правовiдносини мiж перевiзником та одержувачем вантажу, 

свiдчить про прийняття перевiзником вантажу, вiдомостi про який наведено в 

коносаментi, та є одним з документiв, що пiдтверджують наявнiсть i змiст договору 

морського перевезення 

Оскільки неможливо утримувати власні філії у всіх країнах, з якими клієнти банку 

мають ділові контакти, банки для співробітництва із закордонними банками 

встановлюють кореспондентські відносини. 

У широкому розумінні кореспондентські відносини являють собою весь комплекс 

можливих форм співробітництва між банками. 

Можливості оформлення кореспондентських відносин 

із взаємним відкриттям рахунків (А-

кореспонденти) 

без відкриття рахунків (Б-

кореспонденти) 
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А-кореспондент із взаємними зв’язками через рахунок 

рахунки, якi іноземні банки відкривають у вітчизняних 

Кореспондентський рахунок 

рахунок одного банку, відкритий в іншому банку 

–існує зв’язок банків через кореспондентський рахунок; 

–за українським законодавством, кореспондентський рахунок – це рахунок для обліку 

розрахунків, які виконує одна банківська установа за дорученням і на кошти іншої 

банківської установи на підставі укладеного кореспондентського договору (угоди) 

рахунки, якi вітчизняні банки відкривають в іноземних 

Види кореспондентських рахунків банків 

У випадку А-кореспондента 

«лоро» 

«ностро» 

Кореспондентські рахунки використовують для переказу грошей із країни в країну 

–зв’язку через кореспондентський рахунок не існує; 

–потрібна третя кредитна установа для перерахунку відданих напряму доручень 

У випадку відносин з Б-кореспондентом 
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Розподільчий 

Поточний 

Б-кореспондент без відкриття взаємних рахунків 

це рахунок, який відкривається в банку для зберігання іноземної валюти і здійснення 

всіх видів банківських операцій 

Порядок відкриття та ведення валютних рахунків у країнах регулюється чинним 

законодавством держави, нормативними актами центральних банків. 

Операції на рахунках здійснюються на підставі розрахункових документів 

установлених форм. 

 

Часто між банками взаємно відкриваються кредитні лінії, які полегшують ділові 

відносини. Наприклад, Чейз Манхеттен Бенк, маючи в себе рахунок Дойчебанку з 

відповідною сумою, може відкрити кредитну лінію Укрексімбанку.  

Якщо необхідна сума грошей для виконання доручення Укрексімбанком перевищує 

суму кредиту, Чейз Манхеттен Бенк може перерахувати вказану в дорученні суму 

без необхідного покриття (за домовленістю між банками необхідна сума буде 

перерахована пізніше). Це дозволяє негайно виконати доручення. 

відкривається підприємству для проведення 

розрахунків у межах чинного законодавства 

України в безготівковій та готівковій іноземній 

валюті під час здійснення поточних операцій, 

визначених чинним законодавством України 

призначений для попереднього зарахування коштів 

в іноземній валюті, що надійшли на адресу 

юридичної особи – резидента згідно з чинним 

законодавством України 

Валютний рахунок 

Банківські рахунки в іноземній валюті 
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–розробив Національний банк  України для реєстрації валютних операцій банків; 

–підключені всі банки, що мають ліцензію НБУ на здійснення валютних операцій; 

–вся інформація за валютною угодою передається в НБУ і дозволяє йому в режимі 

реального часу відстежувати ситуацію на валютному ринку 

«тод» 

Кредитний 

Система ВалКлі 

призначений для обліку кредитів, які надані шляхом 

оплати розрахункових документів чи шляхом 

перерахування кредитних коштів на поточний 

рахунок позичальника відповідно до умов кредитної 

угоди 

розрахунки в перший робочий день після 

укладання угоди 

Види операцій на міжбанківському валютному 

ринку України 

відкривається уповноваженим банком фізичним і 

юридичним особам (резидентам та нерезидентам) 

на підставі укладеного депозитного договору між 

власником рахунку та банком на визначений у 

договорі строк 

розрахунки в день укладання угоди 

Депозитний 

(вкладний) 

угоди з обміну валют за раніше обумовленим 

курсом, які укладаються сьогодні, але дата 

валютування відтермінована на певний строк у 

майбутньому 

форвардний контракт, коли одна зі сторін, 

продаючи (купуючи, обмінюючи) валюту іншій 

стороні, бере на себе зобов’язання купити 

(продати, обміняти) валюту в обумовлений час і 

за заздалегідь обумовленим курсом 

розрахунки в інший робочий день після 

укладання угоди 

«том» 

«спот» 

«своп» 

«форвард» 
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4. Міжнародні платіжні системи 
 

 
 

Всесвітня міжбанківська фінансова телекомунікаційна мережа (акціонерне 

товариство). 

Створено 1973 року в Брюсселі. 

Офіційно почала працювати з 1977 року.  

Основна мета – швидкісна передача банківської і фінансової інформації на базі засобів 

обчислювальної техніки. 

–платежі – системи для виконання банківських інструкцій, інструкцій клієнта, 

повідомлень, заяв, клірингу і розрахунків; 

–цінні папери – системи для підтримки торгових підтверджень, клірингу, розрахунків 

і процедури зберігання; 

–іноземна валюта і грошові ринки – системи для підтримки повідомлень 

підтвердження, відповідностей, двосторонніх і багатосторонніх відносин 

Міжнародна платіжна система (МПС) 

Система СВІФТ (SWIFT) 

 

створення і використання стандартів банківської документації, яку визнано 

Міжнародною організацією інформації (ISO) 

Уніфікація банківських документів дозволила уникнути багатьох помилок під час 

здійснення міжнародних міжбанківських розрахунків. 

Основні сфери діяльності системи СВІФТ (SWIFT) 

платіжна система, в якій платіжна організація може бути як резидентом, так і 

нерезидентом, і яка здійснює свою діяльність на території двох і більше країн та 

забезпечує проведення переказу коштів у межах цієї платіжної системи, у тому числі 

з однієї країни в іншу 

Основне досягнення СВІФТ 

Аналогічні системи на національному рівні 

англійська ЧЕПС                         французька САЖІТЕР      американська ЧІПС  

швейцарська СІК                                   українська СЕП  
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–транс’європейська автоматизована платіжна система експрес-переказів з валовим 

розрахунком у реальному часі; 

–міжбанківська платіжна система, яка дозволяє в режимі реального часу здійснювати 

міжнародні розрахунки у країнах-членах ЄС; 

–функціонування системи ґрунтується на використанні принципів і механізмів 

системи SWIFT 

Передумовою успішного функціонування системи СВІФТ була стандартизація 

форматів повідомлень і адрес, тобто розробка і фіксація єдиної «мови банків». 

Через СВІФТ комп’ютери передають стандартну банківську і фінансову інформацію, 

яка поділяється на 7 категорій повідомлень, до яких входить понад 70 їхніх типів.  

Структура повідомлення 

заголовок 

Заголовок має: 

–восьми- або одинадцятизначна адреса отримувача – банку або фінансової установи,  

–код відправника,  

–поточний п’ятизначний номер,  

–тризначний код повідомлення з двозначним кодом-пріоритетом 

SEPA 

ТАРГЕТ 

–єдина європейська мережа розрахунків 

–єдина зона, в якій повністю ліквідовано відмінності між внутрішніми та 

міжнародними платежами в євро 

–мета проєкту – поліпшити ефективність міждержавних євро платежів і об’єднати 

національні ринки різних країн у єдиний домашній ринок 

текст посвідчення закінчення 
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Тема 8. Економічна ефективність зовнішньоекономічної діяльності 

1. Сутність і принципи оцінки ефективності зовнішньоекономічної 

діяльності. 

2. Показники економічної ефективності зовнішньоекономічних угод та 

методика їх розрахунків. 

3. Показники ефективності експортних та імпортних операцій. 

4. Шляхи підвищення ефективності зовнішньоекономічної діяльності 

підприємства. 
 

1. Сутність і принципи оцінки ефективності зовнішньоекономічної 

діяльності 

 

Економічні результати та витрати ресурсів мають кількісний вимір. 

Макроекономічний 

(народногосподарський) рівень 

Ефективність зовнішньоекономічної діяльності 

–характеризує ступінь вигідності для фірми зовнішньоекономічних операцій; 

–розрахунок проводиться шляхом зіставлення досягнутого економічного результату 

(ефекту) з витратами ресурсів на отримання цього ефекту 

Витрати 

грошова, вартісна оцінка залучених виробничих 

ресурсів, які залучилися у господарський обіг: 

вартість сировини, матеріалів, енергії, трудових 

ресурсів, послуг сторонніх організацій, 

обов’язкові відрахування до різних державних 

фондів та інші затрати, без яких неможливе 

здійснення угоди, операції 

Рівень підприємства 

Результати 

грошова, вартісна оцінка 

одержаної вигоди від операції: 

грошові кошти за поставлену 

продукцію, виконані роботи і 

послуги, вартість одержаного 

товару, робіт, послуг і т. д. 

Економічна ефективність може вимірюватися кількістю, тобто мати критерій 

ефективності. 

Критерій економічної ефективності для різних рівнів 

зовнішньоекономічної діяльності 

–економічна ефективність зовнішньої торгівлі – 

ступінь економії національної праці, що 

досягається країною шляхом її участі в 

міжнародному розподілі праці та 

зовнішньоторговельному обміні; 

–критерій економічної ефективності – економія 

національної праці як додаткове джерело 

зростання ВВП та інших економічних і 

соціальних макропоказників 

–економічна ефективність 

зовнішньоторговельних операцій – 

ступінь збільшення доходу від цих 

операцій; 

–головний критерій економічної 

ефективності – прибуток 
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Принципи оцінки ефективності зовнішньоекономічної 

діяльності 

–найбільш повного урахування усіх складових витрат і результатів; 

–порівняння з базовим варіантом (за базовий варіант може бути прийнятий стан справ 

до прийняття рішення, один з варіантів прийняття рішення або стан справ на ринку, в 

конкурента); 

–приведення витрат і результатів до вигляду, прийнятного для порівняння – до однієї 

бази зіставлення (за обсягом, якістю, періодом часу та іншими параметрами); 

–приведення різночасних витрат і результатів до одного моменту часу; 

–наявність достовірності інформації, системи збору та аналізу інформації 

Теорія абсолютних переваг 

спроможність країни виробляти товари та послуги з меншими витратами часу 

(експортувати те, що в країні виробляється дешевше, імпортувати те, що виробляється 

дешевше за кордоном) 

спроможність країни виробляти товари і послуги з меншими альтернативними 

витратами (спеціалізація країни на виготовленні товару, з виробництва якого вона має 

найбільші переваги у витратах) 

–ефективність експорту; 

–ефективність реекспорту; 

–ефективність імпорту; 

–ефективність реімпорту 

 

Підходи до оцінювання ефективності 

зовнішньоекономічної діяльності підприємства 

Теорія порівняльних переваг 

за видами 

зовнішньоекономічної 

діяльності 

за ступенем обсягу 

об’єкта дослідження 

за методами 

оцінювання 

–інтегральна ефективність; 

–локальна ефективність 

–абсолютна ефективність 

–відносна ефективність 
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–абсолютна вартість експортних продаж; 

–ріст експортних продаж; 

–співвідношення частки експорту фірми для загальної по галузі; 

–короткостроковий ріст питомої ваги експорту у загальній діяльності фірми; 

–довгостроковий ріст питомої ваги експорту у загальній діяльності фірми; 

–успіх у проникненні на складні ринки 

Показники, для 

розрахунку яких 

необхідні дані 

управлінського обліку 

Критерії ідентифікації найбільш успішних експортерів 

Критерії для аналізу ефективності експортних операцій 

підприємства 

–динаміка обсягів експорту (в абсолютному та відносному вираженні в цілому по 

підприємству, по його структурним підрозділам та товарним групам); 

–рівень конкурентоспроможності експортного товару (динаміка його частки на 

світовому ринку; ставлення покупців до даної торгової марки); 

–інноваційність експортного товару (частка зниження витрат за рахунок застосування 

нових технологій; частка нових товарів у експорті, що з’явилися за останні п’ять років 

тощо); 

–прибутковість експорту (частка прибутку у загальному обсязі експорту та окремих 

товарних груп; прибутковість зовнішніх інвестицій) 

–граничний обсяг експорту; 

–граничний обсяг прибутку на одну 

одиницю продукції; 

–гранична рентабельність експорту 

продукції; 

–точка беззбитковості експортної продукції 

Показники ефективності зовнішньоекономічної діяльності 

підприємства в залежності від джерела інформації 

2. Показники економічної ефективності 

зовнішньоекономічних угод та методика їх розрахунків 

Показники, що 

розраховуються на 

основі бухгалтерської 

інформації 

–фінансовий результат від ЗЕД; 

–рентабельність експорту: 

–до оподаткування; 

–після оподаткування 

Показники, для 

розрахунку яких 

необхідна маркетингова 

інформація 

 

–наявність на міжнародному ринку нових 

продуктів; 

–наявність нових стандартів для певних 

продуктів; 

–показники, що характеризують стан попиту 

і пропозиції 
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різниця між обсягом експорту та змінними 

витратами, пов’язаними з експортними 

операціями 

чим менший цей показник, тим кращі позиції 

підприємства на зовнішньому ринку та вища 

ефективність ЗЕД 

Рентабельність продаж 

по експорту (Рекс) 

відображає частку 

прибутку у загальному 

обсязі експорту 

Рекс.до оп. = П : Декс 

Рекс.після оп. = ЧП : Декс 

де П – прибуток від експортних операцій до 

оподаткування, гр. од.;  

ЧП – прибуток від експортних операцій після 

оподаткування, гр. од.;  

Декс – дохід від реалізації експортної продукції, гр. 

од.  

відношення граничного прибутку до змінних 

витрат 

зростання даного показника за умов незмінної 

кількості покупців свідчить про покращення 

експортної діяльності підприємства 

Гранична 

рентабельність 

експорту 

Граничний прибуток 

від ЗЕД по кожному 

виду товару на 

одиницю продукції 

Співвідношення 

кількості отриманих 

рекламацій з кількістю 

постійних покупців 

 

Співвідношення 

реального обсягу 

експорту товарів до 

кількості іноземних 

покупців підприємства 

Співвідношення 

отриманих замовлень 

та візитів бізнес-

партнерів 

свідчить про успішність ведення переговорів 

Точка беззбитковості 

експортної продукції 

-відношення постійних витрат до граничного 

прибутку (маржинального доходу); 

Q = FC/(P–AVC), 

де Q – точка беззбитковості (обсяг продажів); FC 

– сума постійних видатків; Р – ціна за одиницю 

продукції; AVC – змінні видатки на одиницю 

продукції 
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визначаються як абсолютні величини, 

виражаються у відповідних грошових 

одиницях як різниця між результатами 

і витратами 

виявляється як сукупність ефектів: ефекту 

безпосередньо від експорту/імпорту 

результатів науково-технічної діяльності; від 

супутніх ефектів, зокрема від формування 

наукомісткої спеціалізації виробника, 

можливості започаткування нових досліджень, 

підвищення кваліфікації персоналу тощо 

Система показників економічної ефективності ЗЕД 

Показники ефекту 

визначаються на основі відношення 

результатів до витрат, виражаються 

найчастіше у процентах (відносні 

величини) 

–виявляється як реалізація переваг у 

міжнародних торговельних операціях; 

–створюється на основі розбіжностей на рівні 

витрат виробництва певного товару; 

–викликає відмінності у структурі цін і дозволяє 

дістати корисний результат від порівняння ціни 

виробника з ціною середньосвітового рівня 

Форми прояву ефекту від зовнішньоекономічної діяльності 

Показники ефективності 

зовнішньоторговельний 

ефект 

ефект експорту товарів 

ефект імпорту товарів 

науково-технічний 

ефект 

ефект спеціалізації та 

кооперування 

характеризує результат діяльності 

підприємства і розраховується як різниця між 

обсягом випуску продукції на експорт і 

витратами на її виробництво 

розраховується як різниця між внутрішньою 

ціною імпортної продукції та витратами на її 

придбання 

проявляється завдяки принципам орієнтації на 

конкретного споживача та всебічного 

урахування його потреб. 

Кооперування забезпечує тривалий ефект від 

оптимізації господарської взаємодії учасників 

ЗЕД в умовах товарної диверсифікації, 

індивідуалізації потреб, збільшення частки 

науково-технічної компоненти у споживчій 

вартості товарів і виявляється передусім як 

економія витрат у розрахунку на одиницю 

продукції. 
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виявляється як можливість збільшення на 

зовнішньому та внутрішньому ринках обсягів 

товарів і послуг і підвищення їх якості за 

рахунок збалансованого поєднання 

матеріальних, трудових, інвестиційних, 

науково-технічних ресурсів – як вітчизняних, 

так і залучених із-за кордону 

 

зводиться до збільшення нових робочих місць, 

рівня зайнятості, поліпшення умов праці та 

побуту, стану довкілля, загальної безпеки 

життя, якості торговельного обслуговування, 

постійної оновлюваності асортименту, 

запровадження сучасних методів продажу 

товарів, економії витрат часу на здійснення 

торговельного обслуговування тощо 

проявляється у зовнішньоекономічній 

діяльності як отримання додаткового 

економічного результату завдяки оптимізації 

виробництва, застосування новітніх методів 

управління тощо, які приводять до отримання 

підприємством доходу за рахунок економії часу 

соціальний ефект 

ефект виграшу у часі 

ефект подолання 

дефіциту ресурсів 

ефект збереження 

ресурсів на майбутнє 

ефект розширення 

торгівлі 

ефект згортання 

торгівлі 

виявляється в отриманні підприємством 

додаткових надходжень завдяки залученню 

іноземних ресурсів (фінансових, матеріальних, 

природних, інтелектуальних), які забезпечують 

збільшення обсягів виробництва товарів, їх 

якість тощо 

проявляється, коли підприємство задля 

збільшення надходжень від реалізації певного 

товару на зовнішніх ринках концентрується на 

виробництві обмеженого переліку товарів, які 

забезпечують більшу ефективність 

виявляється тоді, коли економічно 

обґрунтованим є експорт/імпорт товару на (з) 

ринок певної країни, що дозволяє отримати 

прибуток більший, ніж від торгівлі аналогічним 

товаром на внутрішньому ринку або ринку 

іншої країни світу 
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–є економічною характеристикою будь-якої зовнішньоекономічної операції; 

–характеризує купівельну спроможність валюти, її курс. 

Для визначення ефективності ЗЕД підприємства важливо знати валютну ефективність 

експорту та імпорту. 

Експортний еквівалент – це набір 

товарів та послуг, експортованих з 

метою отримання валюти 

Конкретний розрахунок показників ефективності 

Показник валютної ефективності 

у значній мірі залежить від: 

–типу операції на зовнішньому ринку,  

–цілей операції,  

–умов угоди; 

–інших особливостей конкретної угоди 

Валютна ефективність експорту (Еве) 

Експорт та імпорт визначають згідно з експортним та 

імпортним еквівалентами 

3. Показники ефективності експортних та імпортних 

операцій 

Імпортний еквівалент – це набір 

товарів та послуг, імпортованих на 

отриману від експорту валюту 

Еве =
σ Цве × Qe𝑚

𝑖=1

σ Ве × Qе𝑚
𝑖=1

 

 

де Цве – валютна ціна j-го експортного товару (послуги), вал.од/од; 

Qe – обсяг експорту j-го товару (послуги), натур.од.; 

Ве – витрати на виробництво та реалізацію одиниці j-го товару (послуги), грн/од., 

m – кількість назв експортних товарів (послуг) 
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–базою порівняння для валютної ефективності експорту слід використовувати 

обернений курс обміну (непряме котирування); 

–базою порівняння для валютної ефективності імпорту слід використовувати 

звичайний обмінний курс (пряме котирування) 

Ееф.е. = ВВе : ПВ, 

де ВВе – гривневі надходження від експорту, які 

розраховуються шляхом перерахування валютної 

виручки в гривні за курсом Національного банку 

України на день надходження валютної виручки; 

ПВ – повні витрати підприємства на експорт, грн. 

Валютна ефективність імпорту (Еві) 

Оцінювання вигідності експортної (імпортної) операції 

–необхідне порівняння показників (коефіцієнтів) з певною базою; 

–базою порівняння, як правило, є валютний курс; 

–зовнішньоторговельна діяльність вважається ефективною, якщо коефіцієнт 

валютної ефективності перевищує значення курсу валюти 

Ефективність 

експорту 

підприємства 

(Ееф.е.) 

Показники, які характеризують ступінь вигідності для підприємства 

зовнішньоекономічних операцій, доцільно розраховувати перед укладенням 

зовнішньоторговельних угод, при плануванні зовнішньоторговельної діяльності, а 

також з метою оцінювання ефективності експортних та імпортних операцій за 

попередній період. 

Еві =
σ Црв × Qі𝑛

𝑗=1

σ Ці × Qі𝑛
𝑗=1

 

де Црв – ціна j-го товару (послуги) на внутрішньому ринку, грн./од.; 

Qi – обсяг імпорту j-го товару, натур.од.; 

Ці – валютна ціна (ціна придбання) одиниці j-го товару (послуг), вал.од./од.; 

п – кількість назв імпортованих товарів (послуг) 

Показники загальної характеристики експортної діяльності підприємства 

Показник ефективності експорту свідчить про те, 

наскільки ефективно підприємство проводить свою 

зовнішньоекономічну діяльність. 

Якщо цей показник буде більшим за одиницю і вищим, 

ніж показник ефективності реалізації на внутрішньому 

ринку, тоді реалізація товарів на зовнішньому ринку 

буде більш вигідною порівняно з реалізацією 

всередині країни 
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Ее = ВВе – ПВ, 

де Не – гривневі надходження від експорту, 

ПВ – повні витрати підприємства на експорт, 

грн. 

б) Е2
еф.е.=

𝑄𝑒

𝐶𝑒
, 

де Qe – обсяг експорту у внутрішніх середньорічних цінах; 

Се – собівартість виробництва експортної продукції, грн; 

в) ефективність використання виробничих фондів при експорті 

Е3
еф.е.=

ЧВ−ПВ

ЧВ
×100% ×

ЧВ

Ке
, 

де Ке – середньорічна вартість основних виробничих і оборотних фондів, що 

використовуються у виробництві експортної продукції; 
ЧВ−ПВ

ЧВ
−який саме відсоток від результатів експорту підприємства становить дохід від 

експорту; 

 
ЧВ

Ке
 – скільки разів за досліджуваний період зміг обернутись авансований на експорт 

капітал. 

Чим більший Е3
еф.е., тим вигідніший експорт цих товарів. 

Ре = (ВВе : Се ) × 100%, 

де ВВе – гривневі надходження від експорту,  

Се – собівартість виробництва експортної 

продукції, грн.  

Показник демонструє суму доходу від 

реалізації експортних товарів, що припадає на 

кожну витрачену фірмою гривню. 

Рентабельність 

експорту (Ре) 

Економічний ефект 

експорту (Ее) 

Показники для визначення економічної ефективності експортної 

діяльності на рівні підприємства 

Наведені показники ефективності експорту 

необхідно порівняти з аналогічними показниками за 

минулий період, що дасть змогу встановити, як 

змінилася ефективність реалізації товарів у звітному 

періоді порівняно з минулим. 

 

а) Е1
еф.е.=

ЧВ

ПВ
 , 

де ЧВ – чистий виторг в іноземній валюті за реалізований товар, переведений у 

гривні за офіційним курсом на день надходження валютної виручки; 

ЧВ = (ВВ × Кр) – Дв – МП, 

де ВВ – валютний виторг за експортований товар; 

Кр – діючий ринковий курс іноземної валюти до гривні; 

Дв – додаткові витрати всередині країни, пов’язані з експортом товару (можливі 

витрати на оплату ліцензії, комісійні посереднику, транспортні, складські та інші 

витрати); 

МП – митні платежі; 

ПВ – повні витрати підприємства на експорт, грн. 
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Показник 

економічної 

ефективності 

імпорту (Ееф.і.) 

Рі = (Ееф.і : Ві ) × 100%, 

де Рі – рентабельність імпорту;  

Ееф.і. – економічний ефект імпорту;  

Ві – витрати на придбання імпортної продукції. 

Показує розмір прибутку від реалізації імпорту на 1 грн. 

витрат щодо його придбання. 

Показники Е1
еф.е., Е

2
еф.е., Е

3
еф.е. 

варто використовувати при укладенні угоди з метою вибору найбільш оптимального 

за критерієм максимуму економічного ефекту та за умови, що Е3
еф.е. > 1, а Е3

еф.е. > 

Е2
еф.е.  

Якщо виконуються ці дві умови, то експорт відповідних товарів для підприємства є 

економічно вигідним. Звідси слід шукати шляхи збільшення експорту даних товарів 

Показники загальної характеристики імпортної діяльності 

підприємства 

Економічний 

ефект імпорту 

(Еі) 

Чим більше значення показника, тим більше підприємство 

отримує прибутку, а імпортну діяльність можна вважати 

ефективною. 

Е = Црі – Ві, 

де Црі – вартість імпортної продукції на внутрішньому 

ринку, грн. 

Ві – витрати на придбання імпортної продукції, грн.; 

Ві = Вк + М + А + ПДВ + Ді + ПДВд, 

де Вк – контрактна вартість товару, перерахована у гривні за 

офіційним курсом (К) на дату подання митної декларації, 

яка включає валютні витрати імпортера (ВВі) до місця ввозу 

товару на митну територію України, тобто: 

Вк = ВВі × К; 

М – імпортне мито; 

А – сума акцизного збору з підакцизних товарів; 

ПДВ – податок на додану вартість; 

Ді – додаткові витрати імпортера; 

ПДВд – податки на додану вартість щодо додаткових витрат 

імпортера. 

Ееф.і = (Црі : Ві) ×100% 

де Ееф.і – економічна (абсолютна) ефективність імпорту;  

Црі – вартість імпортної продукції на внутрішньому ринку;  

Ві – витрати на придбання імпортної продукції. 

Чим більше цей показник переважає одиницю, тим 

ефективніше є імпортна діяльність для підприємства. 

Рентабельність 

імпорту (Рі) 
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Економічний ефект імпорту товарів народного споживання 

б) Е2
еф.і = Qn : Ву 

де Qn – обсяг продукції, яка випускається на даному устаткуванні, у внутрішніх 

середньорічних цінах; 

Ву – витрати на імпорт даного устаткування. 

Показник Е2
еф.і. повинен бути більший за 1. Він показує кількість продукції, яка 

випускається, на даному устаткуванні на 1 грн. витрат щодо його придбання для 

підприємства. 

Для визначення економічної ефективності імпорту можуть 

використовуватися різні методики залежно від мети здійснення імпорту 

Економічна ефективність імпорту для товарів виробничого 

призначення 

а) Е1
еф.і.= Цк : ЦП, 

де Цк – купівельна ціна імпортного устаткування; 

ЦП – повна ціна споживання імпортного устаткування. 

ЦП = Цк + Ев, 

де Ее – експлуатаційні витрати при використанні устаткування; 

Ее = Вс + Ве + Вр + Вз + ЗП, 

де Вс – вартість сировини, матеріалів, що споживаються, на одиницю виготовленої на 

даному устаткуванні продукції; 

Ве – вартість палива та енергії на одиницю виготовленої на даному устаткуванні 

продукції; 

Вр – вартість ремонту устаткування; 

Вз – вартість запчастин для устаткування; 

ЗП – заробітна плата робітників, які обслуговують устаткування. 

Чим більше Е1
еф.і. наближається до 1, тим більш ефективний імпорт відповідних 

товарів. 

Використовуючи цей показник, підприємство може придбати устаткування не тільки 

виходячи із найбільш низької ціни, а й майбутніх експлуатаційних витрат. 

 

–імпорт товару здійснюється для виробничого споживання імпортером з метою 

зниження витрат виробництва як альтернатива його закупівлі на внутрішньому ринку; 

–імпорт товарів здійснюється для його реалізації на внутрішньому ринку з метою 

одержання прибутку (це імпорт товарів народного споживання) 

Е = Црі – Ві, 

де Црі – вартість імпортної продукції на внутрішньому ринку, грн. 

Ві – витрати на придбання імпортної продукції, грн. 
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а) ефект експорту: 

Ее = (Вк × Кві × Ккр) - Ве, 

де Вк – сума виторгу від контракту; 

Кві – коефіцієнт переводу національної валюти в іноземну; 

Ккр – коефіцієнт кредитного впливу = сумарне значення валютних надходжень, 

зведене до року поставки товару / номінальна зовнішньоторговельна ціна цього 

товару 

Ве – витрати на виробництво експортної продукції. 

б) ефект імпорту: 

𝐸𝑖 = 𝑍𝑖 −
𝐵𝑖 × 𝐾кр

𝐾ве
 

де Zi – вартісна оцінка придбаної продукції; 

Ві – витрати на імпорт продукції; 

Кве – коефіцієнт переводу іноземної валюти в національну. 

Ккр – коефіцієнт кредитного впливу 

Вплив умов кредитування 

Розрахунок ефективності зовнішньоекономічних операцій, 

які передбачають кредитування 

г) економічна (абсолютна) ефективність імпорту: 

𝐸ек і =
𝑍𝑖 × 𝐾ве

Ві × 𝐾кр
 

в) економічна (абсолютна) ефективність експорту: 

𝐸ек е =
𝐵𝑘 × 𝐾ві × 𝐾кр

Ве
 

Вартість кредиту (Вк) :  

Вк=σ Кі × Ті × Рі𝑛
і=1  

де  σ Кі𝑛
і=1  – сума кредиту, тис. грн; 

Ті – термін погашення і-го кредиту, років; 

Рі – річна процентна ставка і-го кредиту, од. 

Середній термін погашення кредиту (Т): 

𝑇 =
σ 𝑘𝑖×𝑇𝑖𝑛

𝑖=1

σ 𝑘𝑖𝑛
𝑖=1

 

де σ 𝑘𝑖𝑛
𝑖=1  – частина і-го кредиту, яка погашається за один рік, тис. грн. 

Формули для розрахунку Ккр є складними, і на практиці користуються спеціальними 

таблицями, в яких наведені числові значення цього коефіцієнта. 
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якщо суб’єкт ЗЕД займається експортом та імпортом одночасно 

Ее-і =  𝐸𝑒 +

𝑛

𝑖=1

 𝐸𝑖 

𝑚

𝑖=1

 

де σ 𝐸𝑒𝑛
𝑖=1  – сума ефектів за всіма експортними угодами, здійсненими за відповідний 

період часу, грн.; 

 σ 𝐸𝑖𝑚
𝑖=1  – сума ефектів за всіма імпортними угодами, здійсненими за відповідний період 

часу, грн. 

–аналізу ЗЕД підприємства,  

–розрахунку показників ефективності; 

–визначення факторів, які на них впливають 

Показник інтегрального економічного ефекту (Ее-і) 

4. Шляхи підвищення ефективності 

зовнішньоекономічної діяльності підприємства 

це комплексне вивчення діяльності суб’єктів ЗЕД за певний період часу з метою 

підвищення її ефективності 

Аналіз ЗЕД 

Якщо експорт (імпорт) здійснюється за рахунок раніше наданого кредиту, то в цих 

формулах використовується величина, обернена до коефіцієнта кредитного впливу: 

Кпогаш.кр.=  
1

Ккр
 

Шляхи та заходи з підвищення ефективності ЗЕД визначаються на основі 

Види економічного аналізу за етапами управління 

Попередній 

аналіз 

–застосовується на першому етапі управління, коли 

розробляють саме рішення (наприклад, 

зовнішньоторговельний план) 

–мета – підготовка даних для визначення перспектив 

розвитку економіки, складання проектів плану, розрахунку 

економічної ефективності операцій 

–є базою для розробки нормативів, лімітів, складання 

різних економічних та зовнішньоторгових прогнозів тощо 
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Етапи аналізу ЗЕД підприємства 

–визначення виконання зобов’язань за вартістю, 

фізичним обсягом, ціною експортованих чи 

імпортованих товарів; за термінами їх поставок та 

якістю;  

–встановлення факторів і величини їх впливу на 

економічні показники;  

–з’ясування причин недовиконання зобов’язань за 

тими чи іншими позиціями 

–застосовується у період виконання рішення і 

спрямований на вивчення і контроль процесів, що 

відбуваються під час здійснення заходів і дій в ході 

експортно-імпортних операцій 

–мета – підготовка необхідних матеріалів для 

прийняття оперативних рішень у сфері управління 

ЗЕД 

І. Аналіз 

виконання 

зобов’язань з 

експортних та 

імпортних 

операцій 

передбачає: 

Поточний 

(оперативний) 

аналіз 

Заключний 

(підсумковий 

аналіз) 

Види економічного аналізу за сферою охоплення 

комплексний 

аналіз 

тематичний 

(локальний) аналіз 

–спрямований на підведення підсумків роботи, що є 

завершальним етапом управління 

–мета – оцінка результатів ЗЕД підприємства за 

певний період 

–оцінка зумовлює виявлення причин допущення 

помилок і втрат, пошук наявних резервів та 

розроблення заходів для подальшого покращення 

ЗЕД компанії, підприємства, держави 

–спрямований на вивчення окремих показників 

діяльності господарської одиниці, на дослідження 

відповідного кола функціональних питань у межах 

однієї структурної одиниці (валютно-фінансового 

відділу, бухгалтерії тощо); 

–застосовується за потреби вивчення особливо 

актуальних питань реалізації різних товарів на 

відповідному ринку або одного товару на різних 

ринках 

охоплює всю взаємопов’язану сукупність 

показників структурної одиниці, які повністю або 

частково відображають ЗЕД у господарському, 

виробничо-комерційному, фінансовому плані 
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1) вивчення обороту коштів у ЗЕ операціях для 

виявлення можливості прискорення оборотності 

коштів, що дозволить звільнити із 

зовнішньоторгового обороту частину коштів.  

2) дослідження структури і складу накладних витрат 

для виявлення доцільності цих витрат і пошуку 

можливостей зниження їх рівня та економії коштів у 

майбутньому.  

3) визначення рівня ефективності ЗЕ операцій 

В ході аналізу виконання зобов’язань за торговими угодами з’ясовується: 

–кількість і загальна сума укладених торгових угод;  

–кількість і сума виконаних торгових угод;  

–кількість і сума протермінованих контрактів;  

–причини неповної реалізації угод і порушень термінів поставок 

4. З’ясування 

ступеня 

раціональності 

використання 

коштів під час 

зовнішньоекономі

чних операцій: 

2. Аналіз динаміки 

експорту та 

імпорту 

3. Аналіз якості та 

конкурентоспромо

жності експортних 

та імпортних 

товарів 

Експорт (імпорт) товарів і послуг за звітний рік 

порівнюють з експортом (імпортом) за попередній 

рік, а також в динаміці за кілька років (5-10).  

Для вивчення динаміки обчислюють темпи 

приросту експорту (імпорту) за кожен рік і 

середньорічний темп росту, приросту експорту за 

весь досліджуваний період. 

Конкурентоспроможність – порівняльна характеристика товару, що містить 

комплексну оцінку всієї сукупності його якісних і економічних властивостей 

щодо виявлених вимог ринку чи властивостей іншого товару.  

Показники конкурентоспроможності: 

–обсяг і норма прибутку;  

–обсяг продажу у вартісному і кількісному виразі;  

–відношення прибутку до обсягів продажу;  

–частка вартості нереалізованої продукції у матеріально-виробничих запасах;  

–відношення обсягу продажу до вартості нереалізованої продукції;  

–портфель замовлень тощо. 

Якість товарів повинна відповідати технічним 

умовам контрактів, інакше іноземний покупець може 

висунути фірмі рекламацію.  

Аналіз якості товарів за звітний період проводиться 

порівняно із аналогічними показниками минулого 

періоду: кількість отриманих рекламацій; сума 

рекламацій; кількість задоволених рекламацій. 
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Основні заходи з підвищення ефективності експортно-

імпортних операцій 

–підвищення конкурентоспроможності експортованих товарів;  

–диверсифікація виробництва з метою виведення на зовнішні ринки нових видів 

продукції;  

–підвищення кваліфікації персоналу, що бере участь в організації ЗЕД (навчання й 

атестація, стимулювання і мотивація персоналу);  

–вибір ефективної форми організації відділу, що здійснює експортні операції;  

залучення контрагентів для відносин на довгостроковій основі; 

–використання найвигіднішої для експортера (імпортера) форми розрахунків – 

акредитива (негайної оплати готівкою);  

–застосування базисних умов поставки, що мінімізують витрати експортера (імпортера) 

на транспортування товару;  

–використання ефективних систем контролю якості з метою недопущення рекламацій з 

боку покупця;  

–зменшення витрат виробництва з метою зменшення собівартості товару;  

–застосування ефекту масштабу;  

–проведення гнучкої цінової політики (орієнтація не тільки на затрати виробництва, але 

й на світові ціни);  

–недопущення простроченої дебіторської заборгованості тощо. 



151 

 

Список посилань та рекомендованої літератури 

 

1. Гобела В. В. Управління зовнішньоекономічною діяльністю & 

Management of Foreign Economic Activity: навчальний посібник. Львів: 

ЛьвДУВС, 2021. 244 с. URL: http://dspace.lvduvs.edu.ua/handle/1234567890/3732 

2. Гребельник О. П. Основи зовнішньоекономічної діяльності: підручник. 

5-те вид., перероб. та допов. Ірпінь: Університет ДФС України, 2019. 410 с. URL: 

http://ir.nusta.edu.ua/jspui/bitstream/doc/4007/1/2830_IR.pdf 

3. Про валюту і валютні операції. Закон України Документ 2473-VIII, 

чинний, поточна редакція – Редакція від 10.11.2021, підстава – 1774-IX. URL: 

https://zakon.rada.gov.ua/laws/show/2473-19#Text 

4. Зовнішньоекономічна діяльність: навчальний посібник / Ю. Г. Козак, 

Є.В. Савельєв [та інш.]. 6-е вид., перероб. та доп.; ред. Ю. Г. Козак. Київ: ЦУЛ, 

2019. 292 с. URL: 

http://dspace.oneu.edu.ua/jspui/bitstream/123456789/8350/1/Зовнішньоекономічна

%20діяльність.pdf 

5. Зовнішньоекономічна діяльність підприємства: навчальний посібник / за 

заг. ред. Ю.Є.Петруні. Дніпропетровськ: Університет митної справи та фінансів, 

2015. 311 с. URL:  http://biblio.umsf.dp.ua/jspui/handle/123456789/2445 

6. Москвіна А.О., Вороніна О.О. Організація, техніка підготовки та 

виконання зовнішньоекономічних контрактів: конспект лекцій; Харків. нац. ун-

т міськ. госп-ва ім.О.М.Бекетова. Харків: ХНУМГ ім. О.М. Бекетова, 2020. 171 с. 

URL: https://ekt.kname.edu.ua/images/Literature/Contracts/lectures.pdf 

7. Наумов М. С. Сутність та основні форми зовнішньоекономічної 

діяльності фірми: тексти лекцій; Харків. нац. ун-т міськ. госп-ва 

ім.О.М.Бекетова. Харків: ХНУМГ ім. О.М.Бекетова, 2018. 61 с. URL: 

https://ekt.kname.edu.ua/images/Literature/Features_of_FEA_1/FEA_letures.pdf 

8. Основи зовнішньоекономічної діяльності: Навчальний посібник. 

Видання 5-те, перероб. та доповн. / за ред. Ю.Г.Козака, Т.Спорека. Київ-

Катовіце: Центр учбової літератури, 2016. 289 с. URL: 

http://dspace.oneu.edu.ua/jspui/bitstream/123456789/4444/1/Основи%20зовнішньо

економічної%20діяльності.pdf 

9. Про зовнішньоекономічну діяльність. Закон України. Редакція від 

07.02.2019. URL: https://zakon.rada.gov.ua/laws/show/959-12 

10. Стадник Г. В., Наумов М. С. Митне та валютне регулювання: тексти 

лекцій. Харків: ХНУМГ ім. О.М.Бекетова, 2019. 79 с. URL: 

https://ekt.kname.edu.ua/images/Literature/Customs_and_currency_regulation/lecture

s.pdf 
11. Хрупович С. Є. Зовнішньоекономічна діяльність підприємства: 

навчальний посібник. Тернопіль, 2017. 137 с. URL: 

http://elartu.tntu.edu.ua/bitstream/lib/22432/5/Navch_Posibnyk-ZED_2017.pdf 

https://zakon.rada.gov.ua/laws/show/1774-20

